
สิ่งที่ส่งมาด้วย 6ก 
 

 หนา้ 1 จาก 3 

ความเหน็ของคณะกรรมการบริษัทเกี่ยวกับการตกลงเข้าทาํรายการที่เกี่ยวโยงกนั ระบุถงึความสมเหตุสมผล
และประโยชน์สงูสุด เม่ือเปรียบเทียบกับการตกลงเข้าทาํรายการกับบุคคลภายนอกที่เป็นอสิระ 

 

เหตุผลและความจาํเป็นในการเพิ่มทุน 

สืบเน่ืองจากภาวะอตุสาหกรรมโดยรวมของธุรกิจด้านเลนส์และแวน่ตามีอตัราการเติบโตท่ีค่อนข้างต่ําโดยเฉลี่ยย

ประมาณร้อยละ 3.31 (โดยเฉพาะอย่างย่ิงเลนส์ธรรมดา (CR-39) ซึ่งเป็นเลนส์ท่ีมีใช้กันมากท่ีสดุในโลก) ซึ่งเม่ือ

เปรียบเทียบกบัอตัราการเติบโตของ GDP ของโลกประมาณร้อยละ 4.02 ต่อปี เพ่ือความอยู่รอดทางธุรกิจ บริษัทผู้ผลิต

เลนส์ขนาดเล็กจึงหนัมาแข่งขนัด้านราคา ซึ่งส่งผลให้เกิดการแข่งขนัท่ีสูงขึน้ในอตุสาหกรรมนีต้ามลําดบั และในฐานะท่ี

บริษัทดําเนินธุรกิจ โดยผลิตตามคําสัง่ซือ้ภายใต้เคร่ืองหมายการค้าของลกูค้า (“OEM” หรือ Original Equipment 

Manufacturer) เม่ือมีการแข่งขนัทางด้านราคา บริษัทจึงตกอยู่ในสถานะการณ์ท่ีเสียเปรียบ และถูกกดดันให้มีการลด

ราคาจากคู่ค้าอยู่ตลอดเวลา และอาจส่งผลกระทบต่อความสามารถในการแข่งขันของบริษัทในระยะยาว บริษัทจึงมี

นโยบายในการสร้างพนัธมิตรทางธุรกิจ (Strategic Partner) กับร้านค้าปลีก (Chain Store) โดยการเพ่ิมทุนให้กับ 

Specsavers ซึ่งเป็นผู้ นําในด้านค้าปลีกและประกอบแว่นตาแบบ Chain Store เพ่ือลดความเส่ียงในการจดัจําหน่าย

สินค้า และเพ่ิมเสถียรภาพในรายได้ของบริษัทในอนาคต 

ปัจจบุนัผู้ผลิตเลนส์ภายใต้เคร่ืองหมายการค้าของตนเอง 4 รายใหญ่ของโลก ได้แก่ บริษัท เอสซิลอร์ แมนแูฟค

เจอร่ิง จํากดั บริษัท โฮยา เลนส์ จํากดั บริษัทโซลาร์ เลนส์ จาํกดั และ บริษัท โรเดนสต๊อก จํากดั ซึง่ครองส่วนแบง่

การตลาดโดยรวมประมาณร้อยละ 80 เร่ิมเล็งเห็นถึงความสําคญัในการสร้างพนัธมิตรกบัร้านค้าปลีก (Chain Store) โดย

การเข้าไปถือหุ้นในบริษัทค้าปลีกและค้าสง่ เพ่ือลดต้นทนุการผลติ เพ่ือเพ่ิมช่องทางการจดัจําหน่ายผลิตภณัฑ์ และเพ่ือ

เพ่ิมขีดความสามารถในการแขง่ขนั ยกตวัอย่างเช่น ในวนัท่ี 16 มิถนุายน 2551 บริษัท เอสซิลอร์ จํากดั ได้เข้าถือหุ้น 

Satisloh Holding AG (ยอดขาย 160 ล้านยโูรตอ่ปี หรือ ประมาณ 8,000 ล้านบาทต่อปี) และในวนัท่ี 4 สิงหาคม 2550 

บริษัท เอสซิลอร์ จํากดั ได้ประกาศเข้าถือหุ้นในบริษัท Galieo ซึง่เป็นบริษัทค้าปลีกแวน่ตาในประเทศอิตาลี โดยบริษัท 

Galieo มียอดขายประมาณ 661 ล้านบาท และในวนัเดียวกนันัน้เอง บริษัท เอสซิลอร์ จํากดั ก็ได้ประกาศเข้าถือหุ้นสว่น

ใหญ่ของ Empire Optical of California ซึง่เป็นบริษัทค้าสง่เลนส์แวน่ตาในประเทศสหรัฐอเมริกา ท่ีมียอดขายประมาณ 

760 ล้านบาทต่อปี  

 

 

 

 

 

                                                            
1 ทีม่า:TOG โดยคํานวนอตัราการเติบโตจาก Compound Annual Growth Rate ปี 2547-2550  

2 ทีม่า: www.cia.cov โดยคํานวนอตัราการเติบโตจาก Compound Annual Growth Rate ปี 2547-2550  
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ตวัอย่างการซือ้กิจการของบริษัท เอสซิลอร์ อินเตอร์เนชัน่เนล 

 

 

 

รายได้ท่ี TOG ได้รับจากผู้แทนจําหน่ายท่ีถกูซือ้กิจการโดยบริษัทผลิตเลนส์ขนาดใหญ่เหล่านัน้ 

  

 

 

ถึงแม้วา่การเข้าซือ้กิจการของบริษัทใน Supply chain อาจยงัไม่สง่ผลชดัเจนในยอดรายได้ และผลกําไรของ

บริษัท แต่ในระยะกลาง และระยะยาว บริษัทค้าปลีกและค้าสง่เหลา่นีมี้แนวโน้มท่ีจะไม่สามารถจดัจําหน่ายผลติภณัฑ์ของ

บริษัทอ่ืนได้ ซึง่ในท่ีสดุ การเปลี่ยนแปลงในเชิงธุรกิจนีอ้าจสง่ผลในยอดการสง่ออกของบริษัท ในเวลาอนัใกล้ 

อีกทัง้บริษัทมีความต้องการเงินทนุหมนุเวียน เพ่ือใช้ในการดําเนินธุรกิจของบริษัท รวมถึงต้องการขยายธุรกิจ 

เน่ืองจากภาวะการแขง่ขนัท่ีสงูขึน้ในปัจจบุนั ดงันัน้ การท่ีบริษัทสามารถมียอดการผลิตท่ีเพ่ิมขึน้ จะทําให้บริษัทสามารถ

ลดต้นทนุการผลิตและมีความสามารถในการแขง่ขนัท่ีสงูขึน้  

 

ความสมเหตุสมผลทางด้านราคา 

บริษัทเสนอขายท่ีราคา 4.00 บาทซึง่เป็นราคาท่ีสงูกวา่ราคาตลาดถวัเฉลี่ย 7 วนัก่อนวนัท่ีมีประชมุคณะกรรมการ 

ซึง่คณะกรรมการเห็นว่าราคาเสนอขายในครัง้นีมี้ความเหมาะสม เน่ืองจาก บริษัทเป็นบริษัทมหาชน ท่ีมีราคาตลาดของ

หุ้นเป็นราคาสะท้อนสถานะของบริษัทอยู่แล้ว ทัง้นี ้ ราคาเสนอขายต้องเป็นราคาท่ีสงูกวา่ราคาตลาด เพือ่ไม่ให้สง่ผล
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กระทบต่อผู้ ถือหุ้นรายย่อยเวลาทํารายการ และควรเป็นราคาเดียวกบัท่ี Specsavers ซือ้หุ้นจํานวน 34,000,000 หุ้น จาก

ผู้ ถือหุ้นรายใหญ่ในวนัท่ี 19 มิถนุายน 2551 

 

ประโยชน์ที่คาดว่าจะได้รับจาก Specsavers ภายหลังการเพิ่มทุน 

‐ ได้เงินทนุมาลงทนุและขยายธุรกิจ 

‐ สง่เสริมสภาพคลอ่งทางการเงิน ไม่ต้องมีภาระดอกเบีย้ 

‐ ขยายช่องทางการจดัจําหน่าย 

‐ เพ่ิมขีดความแขง่ขนัและช่ือเสียงในตา่งประเทศ 

‐ แลกเปลี่ยนความรู้และประสบการณ์ 

‐ สามารถรักษาระดบัผลประโยชน์ให้แก่บริษัทและผู้ ถือหุ้นได้ในระยะยาว 

 

หมายเหตุ ความเห็นของกรรมการตรวจสอบ และ/หรือ กรรมการของบริษัทที่แตกต่างจากความเห็นของ
คณะกรรมการ 

คณะกรรมการตรวจสอบมีความเห็นเช่นเดียวกบัคณะกรรมการบริษัท ทัง้นีไ้ม่มีกรรมการบริษัทท่านอ่ืนมีความเห็นท่ี

แตกตา่งจากความเห็นของคณะกรรมการข้างต้น 

 

 

(นายสวา่ง   ประจกัษ์ธรรม) 

ประธานกรรมการและกรรมการผู้จดัการ 

_______________________________ 

             (นายสงิห์  ตงัทตัสวสัด์ิ) 

      ประธานคณะกรรมการตรวจสอบ 
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 หนา้ 1 จาก 5 

ความเหน็ของคณะกรรมการบริษัทเก่ียวกับการอนุมัตคิาํขอผ่อนผันการทาํคาํเสนอซือ้หลักทรัพย์ทัง้หมดของ
กจิการ ตามข้อ 5 (5) ของประกาศสาํนักงาน ก.ล.ต. ที่ สจ. 36/2546 เร่ืองหลักเกณฑ์ในการผ่อนผันการทาํคาํ

เสนอซือ้หลักทรัพย์ทัง้หมดของกจิการ 
 
คณะกรรมการบริษัทได้ให้ความเหน็ในเร่ืองตา่ง ๆ ดงันี ้ 

 
1. เหตุผลและความจาํเป็นในการเพิ่มทุนของบริษัท 

 
สืบเน่ืองจากภาวะอตุสาหกรรมโดยรวมของธุรกิจด้านเลนส์และแว่นตามีอตัราการเติบโตท่ีค่อนข้างต่ําโดยเฉล่ีย

ประมาณร้อยละ 3.31 (โดยเฉพาะอย่างย่ิงเลนส์ธรรมดา (CR-39) ซึ่งเป็นเลนส์ท่ีมีใช้กันมากท่ีสดุในโลก) ซึ่งเม่ือ

เปรียบเทียบกบัอตัราการเติบโตของ GDP ของโลกประมาณร้อยละ 4.02 ต่อปี เพ่ือความอยู่รอดทางธุรกิจ บริษัทผู้ผลิต

เลนส์ขนาดเล็กจึงหนัมาแข่งขนัด้านราคา ซึ่งส่งผลให้เกิดการแข่งขนัท่ีสงูขึน้ในอตุสาหกรรมนีต้ามลําดบั และในฐานะท่ี

บริษัทดําเนินธุรกิจ โดยผลิตตามคําสัง่ซือ้ภายใต้เคร่ืองหมายการค้าของลกูค้า (“OEM” หรือ Original Equipment 

Manufacturer) เม่ือมีการแข่งขันทางด้านราคา บริษัทจึงตกอยู่ในสถานะการณ์ท่ีเสียเปรียบ และถูกกดดนัให้มีการลด

ราคาจากคู่ค้าอยู่ตลอดเวลา และอาจส่งผลกระทบต่อความสามารถในการแข่งขันของบริษัทในระยะยาว บริษัทจึงมี

นโยบายในการสร้างพนัธมิตรทางธุรกิจ (Strategic Partner) กบัร้านค้าปลีก (Chain Store) โดยการเพิ่มทนุให้กบั Asia 

Pacific Holding Limited (“Specsavers”) ซึ่งเป็นผู้ นําในด้านค้าปลีกและประกอบแว่นตาแบบ Chain Store เพ่ือลด

ความเส่ียงในการจดัจําหน่ายสนิค้า และเพิ่มเสถียรภาพในรายได้ของบริษัทในอนาคต 

ปัจจบุนัผู้ผลติเลนส์ภายใต้เคร่ืองหมายการค้าของตนเอง 4 รายใหญ่ของโลก ได้แก่ บริษัท เอสซิลอร์ แมนแูฟค

เจอร่ิง จํากดั บริษัท โฮยา เลนส์ จํากดั บริษัทโซลาร์ เลนส์ จํากดั และ บริษัท โรเดนสต๊อก จํากดั ซึง่ครองสว่นแบง่

การตลาดโดยรวมประมาณร้อยละ 80 เร่ิมเลง็เหน็ถงึความสําคญัในการสร้างพนัธมิตรกบัร้านค้าปลีก (Chain Store) โดย

การเข้าไปถือหุ้นในบริษัทค้าปลีกและค้าสง่ เพ่ือลดต้นทนุการผลิต เพ่ือเพิ่มช่องทางการจดัจําหน่ายผลิตภณัฑ์ และเพ่ือ

เพิ่มขีดความสามารถในการแข่งขนั ยกตวัอยา่งเช่น ในวนัท่ี 16 มิถนุายน 2551 บริษัท เอสซิลอร์ จํากดั ได้เข้าถือหุ้น 

Satisloh Holding AG (ยอดขาย 160 ล้านยโูรตอ่ปี หรือ ประมาณ 8,000 ล้านบาทตอ่ปี) และในวนัท่ี 4 สงิหาคม 2550 

บริษัท เอสซิลอร์ จํากดั ได้ประกาศเข้าถือหุ้นในบริษัท Galieo ซึง่เป็นบริษัทค้าปลีกแวน่ตาในประเทศอิตาลี โดยบริษัท 

Galieo มียอดขายประมาณ 661 ล้านบาท และในวนัเดียวกนันัน้เอง บริษัท เอสซิลอร์ จํากดั ก็ได้ประกาศเข้าถือหุ้นสว่น

ใหญ่ของ Empire Optical of California ซึง่เป็นบริษัทค้าสง่เลนส์แวน่ตาในประเทศสหรัฐอเมริกา ท่ีมียอดขายประมาณ 

760 ล้าบาทตอ่ปี ทัง้นี ้บริษัท Galieo และ Empire Optical of California เคยเป็นช่องทางการจดัจําหน่ายของบริษัทมา

ก่อน  

 

 

                                                            
1 ท่ีมา:TOG โดยคาํนวนอัตราการเติบโตจาก Compound Annual Growth Rate ปี 2547-2550  
 
2 ท่ีมา: www.cia.cov โดยคาํนวนอัตราการเติบโตจาก Compound Annual Growth Rate ปี 2547-2550  
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ตวัอยา่งการซือ้กิจการของบริษัท เอสซิลอร์ อินเตอร์เนชัน่เนล 

 

 
 

 

รายได้ท่ี TOG ได้รับจากผู้แทนจําหน่ายท่ีถกูซือ้กิจการโดยผู้ผลติเลนส์ขนาดใหญ่เหลา่นัน้ 

  

 
 

ถึงแม้ว่าการเข้าซือ้กิจการของบริษัทใน Supply chain อาจยงัไม่ส่งผลชดัเจนในยอดรายได้ และผลกําไรของ

บริษัท แตใ่นระยะกลาง และระยะยาว บริษัทค้าปลีกและค้าสง่เหลา่นีมี้แนวโน้มท่ีจะไม่สามารถจดัจําหน่ายผลิตภณัฑ์ของ

บริษัทอ่ืนได้ ซึง่ในท่ีสดุ การเปล่ียนแปลงในเชิงธุรกิจนีอ้าจสง่ผลในยอดการสง่ออกของบริษัท ในเวลาอนัใกล้ 

อีกทัง้บริษัทมีความต้องการเงินทนุหมนุเวียน เพ่ือใช้ในการดําเนินธุรกิจของบริษัท รวมถึงต้องการขยายธุรกิจ 

เน่ืองจากภาวะการแข่งขนัท่ีสงูขึน้ในปัจจบุนั ดงันัน้ การท่ีบริษัทสามารถมียอดการผลิตท่ีเพิ่มขึน้ จะทําให้บริษัทสามารถ

ลดต้นทนุการผลติและมีความสามารถในการแข่งขนัท่ีสงูขึน้  
 
ความเหน็ของคณะกรรมการฯ 

เน่ืองจากบริษัท มีความต้องการเพ่ิมอํานาจการต่อรอง ลดต้นทนุการผลิต และต้องการลงทนุเพิ่มเติมในธุรกิจ 

ดงันัน้การระดมทนุโดยการเพิ่มทนุและเสนอขายหุ้นเพิ่มทนุให้ Specsavers ซึ่งนอกจากจะทําให้บริษัท มีเงินทนุเพิ่มขึน้

แล้ว Specsavers (ดําเนินธุรกิจค้าปลีกแบบ Chain Store ในการวดัสายตาประกอบแว่น) ยงัน่าจะเป็นการรักษาช่องทาง

การจดัจําหน่ายท่ีสําคญัให้กบับริษัทได้ในอนาคต ทัง้นี ้ในปัจจบุนั Specsavers เป็นผู้ นําด้านการจดัจําหน่ายและค้าปลีก

แวน่ตาในประเทศองักฤษ นอร์เวย์ สวีเดน เดนมาร์ค ฟินแลนด์ สเปน และอ่ืนๆอีกหลายประเทศ  
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2. ความสัมพันธ์ระหว่างผู้ขอผ่อนผันกับกิจการ ผู้บริหาร ผู้มีอํานาจควบคุม หรือ ผู้ถือหุ้นรายใหญ่ของ
กจิการ และข้อตกลงที่มีนัยสาํคัญระหว่างกัน 

2.1 ความสมัพนัธ์ระหวา่งผู้ขอผอ่นผนักบักิจการ ผู้บริหาร ผู้ มีอํานาจควบคมุ หรือผู้ ถือหุ้นรายใหญ่ของกิจการ 

(1)  Specsavers เป็นผู้ ถือหุ้นรายใหญ่ในบริษัท โดย ณ วนัท่ี 20 มิถนุายน 2551 ถือหุ้นในบริษัททัง้สิน้จํานวน 

50,017,600 หุ้น คิดเป็นร้อยละ 12.50 ของหุ้นท่ีจําหน่ายได้แล้วทัง้หมดของบริษัท 

(2)  นายเทรเวอร์ พอล เบลชฟอร์ดด เป็นผู้ ท่ีได้รับการเสนอช่ือให้ได้รับการแตง่ตัง้เป็นกรรมการของบริษัทโดย 

Specsavers 

(3)  นาย นายพอล บอดด์ เป็นผู้ ท่ีได้รับการเสนอช่ือให้ได้รับการแต่งตัง้เป็นกรรมการของบริษัทโดย Specsavers 

 

2.2 ข้อตกลงท่ีมีนยัสําคญัระหวา่งกนั 

- Specsavers มีสทิธิเสนอช่ือกรรมการ 2 ทา่น 

- การกระทําใดๆ ซึง่จะมีผลเป็นการลดสดัสว่นการถือหุ้น (Dilution of Shareholding) ของผู้ขอผอ่นผนัให้ 

ต่ํากวา่ร้อยละ 25 ของสทิธิออกเสียงทัง้หมดของกิจการในเวลานัน้ๆ 

- กลุม่ผู้ ถือหุ้นใหญ่ต้องดํารงสดัสว่นการถือหุ้นในกิจการรวมกนัไม่น้อยกว่าร้อยละ 50.8 ของสิทธิออกเสียง

ทัง้หมดของกิจการ เพ่ือให้สามารถรักษาผลประกอบการของกิจการไว้ได้ในระยะยาว 

- กลุม่ผู้ ถือหุ้นใหญ่ตกลงท่ีจะไม่ดําเนินธุรกิจหรือกิจกรรมใดๆ ซึง่ (ก) เป็นธุรกิจเดียวกนัหรือคล้ายคลงึกบั

ธุรกิจของกิจการทัง้หมด หรือบางส่วนอย่างมีนยัสําคญั และ (ข) ทําการแข่งกนักบักิจการทัง้หมดหรือ

บางสว่นอยา่งมีนยัสําคญั 

- ถ้ากลุม่ผู้ ถือหุ้นใหญ่ไม่สามารถดํารงสดัสว่นการถือหุ้นในกิจการรวมกนัไม่น้อยกว่าร้อยละ 50.8 ของสิทธิ

ออกเสียงทัง้หมดของกิจการ: 

- ผู้ขอผอ่นผนัมีสทิธิเรียกคา่เสียหาย และ/หรือ 

- ผู้ขอผอ่นผนัมีสทิธิเรียกให้กลุม่ผู้ ถือหุ้นใหญ่ซือ้หุ้นของกิจการจากผู้ขอผอ่นผนักลบัคืนไปทัง้หมด 

- ผู้ขอผอ่นผนัมีดลุพินิจท่ีจะเรียกให้กลุม่ผู้ ถือหุ้นใหญ่ซือ้หุ้นของกิจการจากผู้ขอผ่อนผนักลบัคืนไปหากมีกรณี

ผิดสญัญาระหวา่งผู้ ถือหุ้นในข้อท่ีเป็นสาระสําคญั 

- กลุม่ผู้ ถือหุ้นใหญ่มีสทิธิในการซือ้หุ้นจากผู้ขอผอ่นผนัก่อนในราคาตลาดยติุธรรม (Fair Market Value) 

 
3. ประโยชน์หรือผลกระทบจากนโยบายหรือแผนการบริหารกจิการของผู้ขอผ่อนผัน รวมทัง้ความไปได้ของ

นโยบายหรือแผนการบริหารกจิการดังกล่าว 
เน่ืองจาก Specsavers ไม่มีนโยบายท่ีจะปรับเปล่ียนแผนการบริหารกิจการของบริษัท ดงันัน้ การได้รับการจดัสรร

หุ้นเพิ่มทนุในครัง้นี ้จงึไมน่่าจะมีผลกระทบกบันโยบายหรือแผนการบริหารกิจการในปัจจบุนัของบริษัท 

 
ความเหน็ของคณะกรรมการฯ  

คณะกรรมการฯ เห็นว่า ถึงแม้ท่ีผ่านมา Specsavers จะยงัไม่มีนโยบาย หรือแผนการบริหารกิจการท่ีเป็นการ

เฉพาะเจาะจง ซึง่ทําให้บริษัท เสียประโยชน์ หรือมีผลกระทบจากนโยบาย หรือแผนการบริหารดงักลา่ว แต่บริษัท ก็ได้รับ
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ประโยชน์จากการขายสินค้าให้ Hi-Spec Lenses Limited ซึง่เป็นบริษัทท่ีเก่ียวโยงกนักบั Specsavers ทัง้นีจ้ะเห็นได้ว่า

อยา่งไรก็ดีบริษัท ยงัคงสามารถดําเนินธุรกิจของบริษัท ตอ่ไปได้ โดยไมไ่ด้รับผลกระทบแตอ่ยา่งใด 

 
4. ความเหน็ที่เสนอต่อผู้ถือหุ้นว่าควรหรือไม่ควรอนุมัตใิห้ผู้ขอผ่อนผันได้หลักทรัพย์ที่ออกใหม่โดยไม่ต้อง

ทาํคาํเสนอซือ้หลักทรัพย์ทัง้หมดของกจิการพร้อมทัง้เหตุผลในการให้ความเหน็ดังกล่าว 
 
ความเหน็ของคณะกรรมการฯ 

คณะกรรมการฯ เห็นควรอนมุติัการขอผ่อนผนัการทําคําเสนอซือ้หลกัทรัพย์ทัง้หมดของกิจการ โดยอาศยัมติท่ี

ประชมุผู้ ถือหุ้น (Whitewash) เก่ียวกบัการเสนอขายหุ้นสามญัเพิ่มทนุ จํานวน 68,750,000 หุ้นมลูค่าท่ีตราไว้หุ้นละ 1.00 

บาท ให้แก่ Specsavers ในราคาหุ้นละ 4.00 บาท เน่ืองจากบริษัท มีความต้องการ Strategic Partner ท่ีมีความรู้

ความสามารถ และมีศักยภาพในระยะยาว เพ่ือส่งเสริมให้บริษัท มีอํานาจการต่อรองท่ีเพิ่มขึน้ สามารถลดต้นทุน เพิ่ม

กําลงัผลิต และแข่งขนัในตลาดโลกได้อย่างมีประสิทธิภาพ ดงันัน้ การระดมทนุโดยการเพิ่มทนุและเสนอขายหุ้นเพิ่มทนุ 

Private Placement ให้กบั Specsavers นัน้ไมเ่พียงแตทํ่าให้บริษัท มีโอกาสในทางธุรกิจท่ีเพิ่มขึน้อนัเน่ืองมาจาก แผนงาน

การขยายธุรกิจของ Specsavers บริษัทน่าจะได้รับผลดีท่ียงัไม่สามารถประเมิณมลูค่าได้เช่นภาพลกัษณ์ท่ีดีขึน้ของบริษัท 

อนัเน่ืองมาจากเคร่ืองหมายการค้าของ Specsavers นอกจากนีบ้ริษัทยงัน่าจะได้ประโยชน์จาก ช่องทางการจดัจําหน่าย 

และขนสง่ของ Specsavers 

นอกจากนีร้าคาท่ีบริษัท เสนอขายหุ้นสามญัเพิ่มทนุท่ี 4.00 บาทนัน้ยงัเป็นราคาท่ีสงูกว่าราคาตลาด และเป็น

ราคาท่ีน่าจะเป็นธรรม ในสถาณะการณ์ ปัจจบุนั 
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หมายเหตุ ความเห็นของกรรมการตรวจสอบ และ/หรือ กรรมการของบริษัทที่แตกต่างจากความเห็นของ

คณะกรรมการ 

คณะกรรมการตรวจสอบมีความเห็นเช่นเดียวกับคณะกรรมการบริษัท ทัง้นีไ้ม่มีกรรมการบริษัทท่านอ่ืนมีความเห็นท่ี

แตกตา่งจากความเหน็ของคณะกรรมการข้างต้น    

 

 

 

 

          ___________________________________  

  (นายสวา่ง  ประจกัษ์ธรรม) 

  ประธานกรรมการ และกรรมการผู้จดัการ 

 

  _____________________________________ 

  (นายสงิห์ ตงัทตัสวสัด์ิ) 

  ประธานคณะกรรมการตรวจสอบ 
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ประวัตติวัแทนกรรมการบริษัทจาก Specsavers Asia Pacific Holdings Limited ที่จะแต่งตัง้เพิ่มอกี 2 ท่าน  
ในการประชุมวสิามัญผู้ถอืหุ้นครัง้ที่ 1/2551 
บริษัท ไทยออพตคิอล จาํกัด (มหาชน) 

 
ช่ือ Trevor Paul Blatchford 

ตาํแหน่ง Accountant 

อายุ 58 ปี 

การศกึษา BSC. (Econ) Economics and Business Studies 

University College of Wales, Aberystwyth 

Follow of Institute of Chartered Accountants in England and Wales 

ประสบการณ์ • 3 ปี       Articled Clerk Coopers & Lybrand 

• 3 ปี       Eagle Development Group, Group Accountant and Finance Director 

• 13 ปี     Dynatech Corporation, NASDAQ quoted hi-tech corporation, various roles including  

•    Plant Accountant 

•    VP Finance Europe 

• 1 ปี       Scientific Atlanta Corporation – NASDAQ quoted hi-tech corporation 

•    CFO 

• 2 ปี       Blue Diamond Ltd. – Guernsey – Retail, Property, and Software Group – Finance Director 

• 11 ปี     Specsavers Group 

• 7 ปี       as Finance/Commercial Director 

•     4 ปี as Commercial/Strategic Development Director 

•  2 ปี – Freelance Business Consultant, working with key clients on acquisition, disposals 

and business development 

  

ช่ือ Paul Bott 

ตาํแหน่ง Commercial Director, Specsavers Asia Pacific Region 

อายุ 30 ปี  

การศกึษา BA in Accounting and Finance, University of Birmingham 

Member of Institute of Chartered Accountants in England and Wales 

ประสบการณ์ • 3.5 ปี    Deloitte & Touche Assurance and Advisory division 

• 3 ปี       Senior accountant at one of UK largest publicity quoted utility companies 

• Present – Vanity of senior roles in Commercial Department, Specsavers 

•    Acquisition of 25,000 sq. Rx laboratory from CZV 

•    Established 30,000 sq.ft finished lenses distribution center 

•    Migration of world’s largest home delivery contact lenses program.  
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ข้อมูลกรรมการตรวจสอบ ซึ่งผู้ถอืหุ้นสามารถมอบฉันทะให้เป็นตวัแทน 
ในการประชุมวสิามัญผู้ถอืหุ้นครัง้ที่ 1/2551 
บริษัท ไทยออพตคิอล จาํกัด (มหาชน) 

 

ช่ือ นายสิงห์ ตงัทตัสวสัด์ิ 

ตาํแหน่ง กรรมการอิสระและประธานคณะกรรมการตรวจสอบ 

อายุ 66 ปี 

ที่อยู่ 59 ซอยโรงเรียนพงษ์เวชอนสุรณ์ ถนนสขุมุวิท 64 บางจาก 

พระโขนง กทม. 10260 

ส่วนได้เสียทัง้ทางตรงและทางอ้อม วาระที่
พจิารณาในการประชุมวิสามัญผู้ถอืหุ้นครัง้ที่ 
1/2551 

- ไม่มี - 

  

ช่ือ นายวิชา จิวาลยั 

ตาํแหน่ง กรรมการอิสระและกรรมการตรวจสอบ 

อายุ 63 ปี 

ที่อยู่ เลขท่ี 17 ตากสนิ 12 ธนบรีุ กรุงเทพฯ 10600 

ส่วนได้เสียทัง้ทางตรงและทางอ้อม วาระที่
พจิารณาในการประชุมวิสามัญผู้ถอืหุ้นครัง้ที่ 
1/2551 

- ไม่มี - 

  

ช่ือ พลตํารวจเอกปกรณ์ สรรพกิจ 

ตาํแหน่ง กรรมการอิสระและกรรมการตรวจสอบ 

อายุ 63 ปี 

ที่อยู่ 199/59 หมู่บ้านเลควดู ซอย 2 ถนนบางนา-ตราด (กม.18) 

หมู่ 7 ต.บางโฉลง อ.บางพลี   จ.สมทุรปราการ 10540 

ส่วนได้เสียทัง้ทางตรงและทางอ้อม วาระที่
พจิารณาในการประชุมวิสามัญผู้ถอืหุ้นครัง้ที่ 
1/2551 

- ไม่มี - 
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