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3.   ปัจจัยความเสี่ยง 
 

ก่อนตัดสินใจลงทุนในหุ้นสามัญของบริษัท นักลงทุนควรใช้วิจารณญาณในการพิจารณาปัจจัยความเส่ียงอย่าง
รอบคอบทั้งข้อมูลในเอกสารฉบับนี้ และปัจจัยความเส่ียงอื่นเพิ่มเติม โดยความเส่ียงที่ระบุไว้ในเอกสารฉบับนี้ อ้างอิงจาก
ข้อมูลปัจจุบันและการคาดการณ์อนาคตเท่าที่สามารถระบุได้ ซึ่งปัจจัยความเส่ียงที่มีนัยส าคัญบางประการ อาจมีผลกระทบ
ต่อมูลค่าหุ้นของบริษัท และในอนาคตอาจมีปัจจัยความเส่ียงอื่นที่มีผลกระทบต่อธุรกิจ รายได้ และผลการด าเนินงานของ
บริษัทได้ นอกจากนี้ ข้อความในลักษณะการคาดการณ์ที่ปรากฏในแบบแสดงรายการข้อมูลฉบับนี้ เช่น การใช้ถ้อยค าว่า 
“เชื่อว่า” “คาดการณ์ว่า” “คาดหมายว่า” “มีแผนจะ” “ตั้งใจ” หรือ “ประมาณ” เป็นต้น หรือการคาดการณ์เกี่ยวกับผล
ประกอบการ ธุรกิจ แผนการขยายธุรกิจ การเปล่ียนแปลงของกฎหมายที่เกี่ยวข้องในการประกอบธุรกิจของบริษัท นโยบาย
ของรัฐ และอื่นๆ ซึ่งเป็นการคาดการณ์ถึงเหตุการณ์ในอนาคต ทั้งนี้ผลที่เกิดขึ้นจริง อาจมีความแตกต่างอย่างมีนัยส าคัญจาก
การคาดการณ์หรือคาดคะเนก็ได้ 

ส าหรับปัจจัยความเส่ียงของบริษทั ซึ่งอาจมีผลกระทบอยา่งมีนยัส าคัญ มีรายละเอียด ดังต่อไปนี้ 
 
3.1 ความเสี่ยงในการประกอบธุรกิจ 
 

3.1.1. ความเส่ียงจากการพ่ึงพงิผู้จัดจ าหน่ายวตัถุดิบเหล็กรายใหญ ่
วัตถุดิบหลักที่ใช้ในการผลิตสินค้าของบริษัท ได้แก่ เหล็กแผ่นรีดร้อน (Hot rolled steel sheet) หรือเหล็กแผ่นรีด

เย็น (Cold rolled steel sheet) , เหล็กแผ่นชุบสังกะสี (Galvanized steel sheet (zinc)) , เหล็กแผ่นเคลือบสังกะสีด้วยไฟฟ้า 
(Electro Galvanized steel sheet) เป็นต้น  ซึ่งบริษัทจัดซื้อจากผู้ผลิตหรือผู้จัดจ าหน่ายในประเทศทั้งหมด  โดยมีสัดส่วน
การส่ังซื้อวัตถุดิบประเภทเหล็กทุกชนิดเมื่อเทียบกับยอดซื้อรวมทั้งหมดในปี 2555 – ปี 2557 และ งวด 9 เดือนของปี 2558 
คิดเป็นร้อยละ 70.28  ร้อยละ 68.10  ร้อยละ 61.69  และร้อยละ 47.06 ของยอดซื้อรวม ตามล าดับ และมีสัดส่วนการส่ังซื้อ
วัตถุดิบเหล็กจากผู้จัดจ าหน่ายรายที่บริษัทมียอดซื้อสูงสุดล าดับแรก คิดเป็นร้อยละ 18.94  ร้อยละ 22.88 ร้อยละ 23.44 
และ ร้อยละ 21.57 ของยอดซื้อรวมในปี 2555 – ปี 2557 และ งวด 9 เดือนของปี 2558 ตามล าดับ  

อย่างไรก็ตาม เนื่องจากในประเทศไทยมีผู้ผลิตและผู้จัดจ าหน่ายวัตถุดิบประเภทผลิตภัณฑ์เหล็กทรงแบน (flat 
product) ทีส่ามารถขายเหล็กแผ่นส าหรับใช้เป็นวัตถุดิบหลักในการผลิตให้ทางบริษัทได้จ านวนมากราย  ปัจจุบัน บริษัทท า
การส่ังซื้อวัตถุดิบเหล็กจากผู้จัดจ าหน่ายรวมจ านวนประมาณ 10 – 20 ราย และที่ผ่านมาบริษัทมีปัญหาในการส่ังซื้อวัตถุดิบ
เหล็กน้อยมาก   อีกทั้งบริษัทมีฝ่ายจัดซื้อท าการเปรียบเทียบราคาวัตถุดิบจากผู้จัดจ าหน่ายเป็นรายวัน จึงสามารถส่ังซื้อ
วัตถุดิบเหล็กแผ่นได้ในปริมาณและคุณภาพที่ต้องการได้ นอกจากนี้ บริษัทยังมีความสัมพันธ์อันดีกับผู้จัดจ าหน่ายมาอย่าง
ต่อเนื่องมาโดยตลอด 
 

3.1.2. ความเส่ียงจากการพ่ึงพงิผู้จัดจ าหน่ายส าหรับสินค้าประเภทท่อร้อยสายไฟฟ้าของบริษัท 
เนื่องจากบริษัทเป็นผู้จัดจ าหน่ายผลิตภัณฑ์ประเภทท่อร้อยสายไฟฟ้า โดยที่บริษัทไม่มีโรงงานผลิตท่อร้อย

สายไฟฟ้าเป็นของตัวเอง แต่บริษัทได้ว่าจ้างให้ผู้ผลิตภายนอกเพียงรายเดียวในการผลิตท่อร้อยสายไฟฟ้าตามค าส่ังซื้อของ
บริษัท แล้วน าท่อร้อยสายไฟฟ้าดังกล่าวมาติดตราสินค้า “BSM” และ “BM” เพื่อจ าหน่ายภายใต้ตราสินค้าของบริษัทเอง ท า
ให้บริษัทมีความเส่ียงจากการพึ่งพิงผู้ผลิตสินค้าท่อร้อยสายไฟฟ้ารายดังกล่าว โดยบริษัทมียอดขายจากการขายสินค้าใน
กลุ่มท่อร้อยสายไฟฟ้า ท่ีว่าจ้างผู้ผลิตภายนอกในการผลิตสินค้า ในปี 2555 – ปี 2557 และงวด 9 เดือนแรกของปี 2558 คิด
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เป็นร้อยละ 7.70, ร้อยละ 6.64 , ร้อยละ 12.61  และร้อยละ 13.81 ของรายได้จากการขายและบริการของบริษัท ตามล าดับ 
อย่างไรก็ตาม ที่ผ่านมาบริษัทไม่เคยประสบปัญหาการขาดแคลนสินค้าประเภทท่อร้อยสายไฟฟ้าที่ส่ังซื้อจากผู้ผลิตดังกล่าว 
และสินค้าท่อร้อยสายไฟฟ้าจากผู้ผลิตรายนี้ก็มีคุณภาพและได้รับมาตรฐานผลิตภัณฑ์อุตสาหกรรม (มอก.770-2533)  โดย
ผู้ผลิตรายดังกล่าวมีฐานะทางการเงินท่ีดี และมีส่วนแบ่งการตลาดอยู่ในอันดับ 1 ใน 3 ของมูลค่าตลาดรวมประเภทท่อร้อย
สายไฟฟ้า บริษัทคาดว่าความเส่ียงที่ผู้ผลิตท่อร้อยสายไฟฟ้ารายดังกล่าวจะไม่ขายสินค้าให้บริษัทอยู่ในระดับที่น้อยมาก 
เนื่องจากบริษัทมีความสัมพันธ์อันดีกับผู้ผลิตรายดังกล่าวมาเป็นระยะเวลานานกว่า 6 ปี และเป็นคู่ค้าที่ดีของบริษัทมาโดย
ตลอด 
 

3.1.3. ความเส่ียงจากการเป็นตวัแทนจดัจ าหน่ายสินคา้ให้กับผู้จ าหน่ายวัตถดุิบประเภทท่อร้อยสายไฟฟา้ของบรษิัท 
นอกจากบริษัทมีการพึ่งพิงผู้ผลิตเพียงรายเดียวในการผลิตสินค้าในกลุ่มท่อร้อยสายไฟฟ้าภายใต้ตราสินค้าของ

บริษัทแล้ว  บริษัทก็ยังเป็นตัวแทนจ าหน่ายสินค้า (dealer)  ประเภทท่อร้อยสายไฟฟ้าภายใต้ตราสินค้าของผู้ผลิตราย
เดียวกับที่บริษัทว่าจ้างผลิตตามข้อ 3.1.2. ในฐานะตัวแทนจ าหน่ายสินค้าให้กับผู้ผลิตรายนี้ด้วยเช่นกัน  โดยที่ท่อร้อย
สายไฟฟ้าที่บริษัทเป็นตัวแทนจ าหน่ายภายใต้ตราสินค้าของผู้ผลิตมีราคาที่สูงกว่าท่อร้อยสายไฟฟ้าที่บริษัทว่าจ้างผลิต
ภายใต้ตราสินค้าของบริษัท ท าให้บริษัทมีความเส่ียงในความได้เปรียบเชิงแข่งขันเนื่องจากเป็นสินค้าประเภทเดียวกัน และ
ยังเป็นการพ่ึงพิงรายได้จากผู้ผลิตรายดงักล่าวดว้ย  อย่างไรก็ตาม บริษัทพิจารณาว่าการเป็นตัวแทนจ าหน่ายสินค้า (dealer)  
ประเภทท่อร้อยสายไฟฟ้าให้กับผู้ผลิตรายดังกล่าวท าให้บริษัทมีรายได้เพิ่มมากขึ้น ในขณะเดียวกันก็ไม่เป็นการแข่งขันกันกับ
ผู้ผลิต  แต่เป็นการส่งเสริมทางธุรกิจในการเพิ่มยอดขายให้กับบริษัทและผู้ผลิตรายดังกล่าวด้วย นอกจากนี้ บริษัทก็มี
ความสัมพันธ์อันดีในการด าเนินธุรกิจกับผู้ผลิตรายนีม้าเป็นระยะเวลานานกว่า 6 ปีและเป็นคู่ค้าที่ดีมาโดยตลอด ทั้งนี้ บริษัท
มีรายได้จากการขายสินค้าท่อร้อยสายไฟฟ้าในฐานะที่เป็นตัวแทนจ าหน่ายให้ผู้ผลิตรายดังกล่าว ในปี 2555 – ปี 2557 และ
งวด 9 เดือนแรกของปี 2558 น้อยมาก คิดเป็นร้อยละ 0.88 ร้อยละ 0.39 ร้อยละ 0.79 และร้อยละ 1.59 ของรายได้จากการ
ขายและบริการของบริษัท ตามล าดับ 
 

3.1.4. ความเส่ียงจากการพ่ึงพงิการลงทุนภาคอสังหาริมทรัพย์และการก่อสร้าง 
อุตสาหกรรมก่อสร้างโดยเฉพาะอุตสาหกรรมก่อสร้างส าหรับโครงสร้างพื้นฐานที่จ าเป็นต่อการพัฒนาประเทศ 

โดยเฉพาะโครงการเกี่ยวกับสาธารณูปโภคเป็นอุตสาหกรรมหนึ่งที่มีความส าคัญตอ่การเติบโตของรายได้ของบริษทั เนื่องจาก
สินค้าประเภทรางและท่อร้อยสายไฟฟ้าซึ่งเป็นสินค้าหลักของทางบริษัท มีความจ าเป็นท่ีต้องใช้เป็นวัสดุในการก่อสร้างและ
การติดตั้งสายไฟฟ้าในอาคารประเภทต่าง ๆ รวมทั้งระบบสาธารณูปโภค ดังนั้น ทั้งการก่อสร้างของภาครัฐบาลและ
ภาคเอกชนจึงส่งผลต่อรายได้ของบริษัทด้วย   โดยหากเกิดสถานการณ์ต่าง ๆ ที่ท าให้ภาคอุตสาหกรรมอสังหาริมทรัพย์และ
การก่อสร้างไม่ขยายตัวตามที่คาดการณ์ไว้หรือเกิดการชะลอตัวจากเหตุการณ์ต่างๆ เช่น น้ าท่วม หรือ ภาวะทางการเมืองใน
ปัจจุบันที่มีความไม่แน่นอน ท าให้การตัดสินใจด าเนินการโครงการลงทุนต่างๆ จากรัฐบาลเกิดความไม่แน่นอน ไม่มีความ
ต่อเนื่อง และ/หรือมีความล่าช้าออกไป อาจส่งผลให้โครงการหยุดชะงัก ชะลอตัว หรือเกิดการยกเลิกได้  เป็นผลให้การ
เบิกจ่ายงบประมาณของภาครัฐบาลในการลงทุนล่าช้ากว่าที่ก าหนดไว้ ซึ่งก็จะส่งผลกระทบต่อรายได้ของบริษัทด้วย 

อย่างไรก็ตาม นอกจากสินค้าประเภทรางและท่อร้อยสายไฟฟ้าแล้ว บริษัทยังมีรายได้จากสินค้าประเภทอื่น ๆ 
ได้แก่  ตู้สื่อสาร ตู้ไฟฟ้า  ตู้โลหะ แผงควบคุมไฟฟ้า โลหะเชื่อมประกอบ แม่พิมพ์โลหะ เครื่องมือ อุปกรณ์ รวมถึงชิ้นส่วนโลหะ
อื่นๆ ซึ่งมีส่วนช่วยท าให้บริษัทมีความผันผวนของรายได้น้อยลง จากการลงทุนของภาคอุตสาหกรรมอสังหาริมทรัพย์และการ
ก่อสร้างที่อาจมีความไม่แน่นอนในอนาคตได้ 
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3.1.5. ความเส่ียงจากการเพิม่ขึ้นของคูแ่ข่งขัน 
เนื่องจากลักษณะการประกอบธุรกิจของบริษัทไม่มีข้อจ ากัดในการเข้ามาแข่งขัน (Barrier to Entry) ประกอบกับ

ธุรกิจของบริษัทซึ่งด าเนินธุรกิจผลิตและจ าหน่ายสินค้าแปรรูปผลิตภัณฑ์เหล็ก ได้แก่ รางและท่อร้อยสายไฟฟ้า ตู้ส่ือสาร ตู้
ไฟฟ้า ตู้โลหะ และแผงควบคุมไฟฟ้าที่ใช้ตามอาคาร คอนโดมิเนียม ส านักงาน ห้างสรรพสินค้า โรงงานอุตสาหกรรม  สถานี
ไฟฟ้า เป็นต้น มีการแข่งขันในระดับปานกลาง ท าให้มีคู่แข่งเข้ามาประกอบธุรกิจแข่งขันกับบริษัทได้ไม่ยากนัก เนื่องจาก
เทคโนโลยีการผลิตไม่ซับซ้อนมาก อย่างไรก็ตาม เนื่องจากสินค้าของบริษัทมีหลากหลายกลุ่มสินค้าที่สามารถผลิตผลิตภัณฑ์
ขึ้นรูปอื่น ๆ จากโลหะ ตามความต้องการของลูกค้า ซึ่งสามารถตอบสนองความต้องการท่ีหลากหลายของลูกค้าได้ในเวลาที่
จ ากัด ท าให้บริษัทมีความแตกต่างจากคู่แข่งรายอื่น ๆ ในด้านความหลากหลายของงานขึ้นรูปโลหะต่าง ๆ ท่ีสามารถผลิต
สินค้าได้ตามค าส่ังของลูกค้าที่แตกต่างกันไป อีกทั้งบริษัทยังเน้นคุณภาพในการผลิตสินค้าที่มีมาตรฐาน แม่นย า  และได้
คุณภาพ รวมถึงใช้เครื่องจักรท่ีมีความทันสมัย ตลอดจนมีการสร้างความสัมพันธอ์ันดีกับกลุ่มลูกค้า ท าให้ลูกคา้มคีวามมั่นใจ
ในสินค้าของบริษัทอย่างต่อเนื่องมาโดยตลอด  
 

3.2 ความเสี่ยงเกี่ยวกับการผลิต 
 

3.2.1. ความเส่ียงจากการผันผวนของราคาวัตถุดิบท่ีเปล่ียนแปลงไปตามราคาตลาดโลก 
วัตถุดิบหลักที่ใช้ในการผลิตสินค้าของบริษัท ได้แก่ เหล็กแผ่นรีดร้อน (Hot rolled steel sheet) , เหล็กแผ่นรีดเย็น 

(Cold rolled steel sheet), เหล็กแผ่นชุบสังกะสี (Galvanized steel sheet (zinc)), เหล็กแผ่นเคลือบสังกะสีด้วยไฟฟ้า 
(Electro Galvanized steel sheet) ,แผ่นเหล็กเคลือบอลูซิงค์  (Aluzinc steel sheet), สแตนเลสแผ่น (Stainless steel 
sheet), และอะลูมิเนียมแผ่น (Aluminium sheet) เป็นต้น  ซึ่งมีราคาผันแปรตามราคาเหล็กในตลาดโลกรวมถึงผันแปรตาม
นโยบายการจัดการด้านราคาวตัถุดบิเหล็กงานภาครัฐหรือหน่วยงานท่ีก ากบัดูแลในประเทศ ท าให้บริษัทมีความเส่ียงจากการ
ผันผวนของราคาวัตถุดิบดังกล่าวในกรณีที่ราคาวัตถุดิบอยู่แนวโน้มที่จะปรับตัวสูงขึ้น หากบริษัทมีปริมาณการส ารองสต๊อค
วัตถุดิบไม่เพียงพอต่อความต้องการในการผลิตสินค้า ซึ่งอาจจะส่งผลกระทบต่อต้นทุน และอัตราการท าก าไรของบริษัท หาก
บริษัทไม่สามารถปรับราคาขายสินค้าให้เพิ่มขึ้นตามราคาวัตถุดิบที่ปรับเพิ่มขึ้นได้  ส าหรับการด าเนินธุรกิจที่ผ่านมา บริษัท
สามารถแสดงกราฟราคาวัตถุดิบประเภทเหล็ก 4 ประเภทหลัก ที่บริษัทส่ังซื้อจากผู้ผลิตในระยะเวลา 3 ปี  (มกราคม 2555 – 
กันยายน 2558) ประกอบด้วย เหล็กแผ่นรีดร้อน (Hot rolled steel sheet) เหล็กแผ่นรีดเย็น (Cold rolled steel sheet)  แผ่น
เหล็กชุบสังกะสี (Galvanized steel sheet) และ เหล็กแผ่นเคลือบสังกะสีแบบไฟฟ้าหรือเหล็ก EG (Electro Galvanized 
steel sheet) ได้ดังนี้ 

  
 
 
 
 
 
 
 
 
 
ที่มา : ข้อมูลจากบริษัท 
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อย่างไรก็ตาม บริษัทมีฝ่ายจัดซื้อที่ติดตามราคาวัตถุดิบเหล็กอย่างใกล้ชิดเป็นรายวัน และด้วยประสบการณ์ของ
ผู้บริหารท่ีมีความช านาญและอยู่ในอุตสาหกรรมแปรรูปโลหะมานานเกือบ 20  ปี ท าให้บริษัทสามารถด าเนินธุรกิจได้อย่าง
ต่อเนื่อง มีความสัมพันธ์อันดีกับผู้ผลิตวัตถุดิบเหล็ก  และมีการพิจารณาการส่ังซื้อวัตถุดิบให้สอดคล้องกับการวางแผนการ
ผลิตได้อย่างเหมาะสม 

ทั้งนี้ บริษัทมีนโยบายการส่ังซื้อวัตถุดิบเหล็กให้เพียงพอต่อความต้องการในการผลิตและสอดคล้องกับการวาง
แผนการผลิตของบริษัท  ซึ่งการส่ังซื้อวัตถุดิบเหล็กออกเป็น 2 กลุ่ม คือ การส่ังซื้อวัตถุดิบเหล็กเมื่อได้รับงานโครงการจาก
ลูกค้า เช่น ผู้รับเหมาโครงการ และ การสั่งซื้อวัตถุดิบเหล็กตามปริมาณสต๊อคขั้นต่ า (safety stock) ส าหรับการผลิตประมาณ 
7 – 14 วันล่วงหน้า  เพื่อป้องกันการขาดแคลนวัตถุดิบ ทั้งนี้ บริษัทไม่มีนโยบายเก็บวัตถุดิบไว้ในปริมาณมากๆ และไม่มี
นโยบายในการเก็งก าไรจากราคาวัตถุดิบที่เปล่ียนแปลงไปแต่อย่างใด 
 
3.3 ความเสี่ยงด้านการเงนิ 

 

 3.3.1   ความเส่ียงจากการพ่ึงพงิแหล่งเงินทุนจากสถาบันการเงนิ  
บริษัทมีการพึ่งพิงแหล่งเงินทุนในการด าเนินธุรกิจจากสถาบันการเงินในประเทศรวม 2 แห่ง โดย ณ วันที่ 30 

กันยายน 2558 บริษัทมีภาระหนี้เงินกู้ยืมระยะยาวกับสถาบันการเงินรวม (รวมส่วนที่ครบก าหนดช าระภายใหน่ึงปี) เท่ากับ 
53.45 ล้านบาท และเงินเบิกเกินบัญชีและกู้ยืมระยะส้ันจากสถาบันการเงินจ านวน 101.93 ล้านบาท เพื่อใช้ในการจัดซื้อ
ที่ดินและก่อสร้างอาคารโรงงานผลิตสินค้าและโกดังเก็บวัตถุดิบและสินค้าส าเร็จรูปแห่งที่หนึ่งของบริษัท และใช้เป็นเงินทุน
หมุนเวียนในการด าเนินธุรกิจของบริษัท ตามล าดับ 

ตามข้อก าหนดในสัญญาเงินกู้ยืมกับสถาบันการเงินในประเทศแห่งหนึ่ง (ทั้งวงเงินกู้ยืมระยะส้ันและวงเงินกู้ยืม
ระยะยาว) มีข้อจ ากัดทางการเงินที่ก าหนดให้บริษัทต้องรักษาระดับอัตราส่วนทางการเงินต่าง ๆ ได้แก่ การด ารงอัตราส่วน
หนี้สินรวมต่อส่วนของผู้ถือหุ้น (Debt to Equity Ratio) ในเวลาใดๆ ในปี 2556 – ปี 2557 ไว้ไม่เกินกว่า 3 : 1 เท่า   ในปี 
2558 ไม่เกินกว่า 2.5 : 1 เท่า และตั้งแต่ปี 2559 เป็นต้นไป ไม่เกินกว่า 2 : 1 เท่า  การด ารงอัตราส่วนความสามารถในการ
ช าระหนี้ (Debt Service Coverage Ratio : DSCR) ไม่น้อยกว่า 1.25 เท่า และการด ารงอัตราส่วนความสามารถในการช าระ
ดอกเบี้ย (Interest Coverage Ratio) ไม่น้อยกว่า 1.25 เท่า   ที่ผ่านมาบริษัทสามารถด ารงอัตราส่วนทางการเงินดังกล่าว
ได้มาโดยตลอด และส าหรับงวด 9 เดือนแรกของปี  2558 ส้ินสุดวันที่ 30 กันยายน 2558  บริษัทก็สามารถรักษาระดับ
อัตราส่วนทางการเงินดังกล่าวตามข้อก าหนดของสถาบันทางการเงินได้   โดย ณ วันท่ี 30 กันยายน 2558 บริษัทมีอัตราส่วน
หนี้สินต่อส่วนของผู้ถือหุ้น เท่ากับ 1.56 เท่า อย่างไรก็ตาม หากในอนาคตบริษัทมีการก่อหนี้สินเพิ่มสูงขึ้นในสัดส่วนที่
มากกว่าการเพิ่มขึ้นของส่วนของผู้ถือหุ้น อาจส่งผลให้บริษัทไม่สามารถรักษาระดับอัตราส่วนทางการเงินตามข้อก าหนดของ
สถาบันทางการเงินได้ แต่เนื่องจากในปัจจุบัน บริษัทอยู่ระหว่างการน าบริษัทเข้าจดทะเบียนในตลาดหลักทรัพย์ฯ ซึ่งหาก
บริษัทสามารถเข้าจดทะเบียนในตลาดหลักทรัพย์ฯ และระดมทุนจากประชาชนเป็นครั้งแรก (Initial Public Offering : IPO) 
แล้วเสร็จ ก็จะส่งผลให้ส่วนของผู้ถือหุ้นของบริษัทเพิ่มสูงขึ้น และอัตราส่วนหนี้สินต่อส่วนของผู้ถือหุ้นของบริษัทลดลงได้ 
นอกจากนี้ บริษัทจะน าเงินที่ระดมทุนจากประชาชนเป็นครั้งแรกไปช าระคืนเงินกู้ยมืสถาบันการเงินอีกบางส่วน ซึ่งจะสามารถ
ลดความเส่ียงจากการพ่ึงพิงแหล่งเงินทุนจากสถาบันการเงินใหน้้อยลงได้  
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3.3.2   ความเส่ียงจากการเปล่ียนแปลงของอัตราดอกเบี้ย 
บริษัทมีความเส่ียงจากอัตราดอกเบ้ียที่เกีย่วเนื่องกับเงนิกู้ยืมส้ันและเงินกูย้ืมระยะยาวกบัสถาบันการเงินในประเทศ 

ซึ่งจะส่งผลกระทบต่อความผันผวนของต้นทุนทางการเงินของบริษัท โดยในปี 2557 และงวด 9 เดือนแรกของปี 2558  บริษัท
มีต้นทุนทางการเงิน (ดอกเบี้ยจ่าย) กับสถาบันการเงินในประเทศรวมทั้งสิ้น 11.25 ล้านบาท และ 9.29 ล้านบาท ตามล าดับ 
ซึ่ง ณ วันที่ 30 กันยายน 2558 บริษัทมีภาระหนี้เงินกู้ยืมจากสถาบันการเงินรวมทั้งส้ิน 155.38 ล้านบาท ประกอบด้วยเงิน
เบิกเกินบัญชีและกู้ยืมระยะส้ันจากสถาบันการเงินจ านวน 101.93 ล้านบาท และเงินกู้ยืมระยะยาวกับสถาบันการเงิน (รวม
ส่วนที่ครบก าหนดช าระภายใหนึ่งปี) เท่ากับ 53.45 ล้านบาท  โดยเงินกู้ยืมจากสถาบันการเงิน มีอัตราดอกเบี้ยที่ปรับขึ้นลง
ตามอัตราตลาดในปัจจุบัน กล่าวคือ เป็นอัตราดอกเบี้ยที่อ้างอิงกับอัตราดอกเบี้ยส าหรับลูกค้ารายใหญ่ชั้นดี ประเภทเงินกู้
แบบมีระยะเวลา (Minimum Loan Rate : MLR) และอัตราดอกเบี้ยส าหรับลูกค้ารายใหญ่ชั้นดี ประเภทเงินเบิกเกินบัญชี 
(Minimum Overdraft Rate : MOR) ซึ่งเป็นอัตราดอกเบี้ยแบบลอยตัวเกือบทั้งหมด ดังนั้น หากเกิดภาวะที่อัตราดอกเบี้ยเงิน
กู้ยืมเพิ่มสูงขึ้น จะส่งผลให้บริษัทมีภาระดอกเบี้ยจา่ยมากขึ้นตามไปด้วย อย่างไรก็ตาม สถานการณ์แนวโน้มอัตราดอกเบ้ียใน
ปัจจุบันยังมีความผันผวนน้อย ดังนั้น ความเส่ียงจากเปล่ียนแปลงของอัตราดอกเบี้ยส าหรับบริษัทจึงอยู่ในระดับค่อนข้างต ่า  

 
3.4 ความเสี่ยงด้านการบริหาร การจัดการ 
 

3.4.1  ความเส่ียงจากการพึ่งพิงกรรมการและผู้บริหารหลักในการบริหารงาน 
เนื่องจากนายธานนิ สัจจะบริบูรณ์ ซึ่งเป็นผู้ก่อตั้งบริษัทและด ารงต าแหน่งเป็นกรรมการ กรรมการผู้มีอ านาจลงนาม  

ประธานกรรมการบริหาร ประธานเจ้าหน้าที่บริหาร และเป็นผู้ถือหุ้นใหญ่ของบริษัทในสัดส่วนร้อยละ 17.03 ของทุนช าระแล้ว
ของบริษัทก่อน IPO หรือ ร้อยละ 12.78 ของทุนช าระแล้วของบริษัทหลัง IPO โดยนายธานินฯ เป็นผู้มีประสบการณ์ในธุรกิจ
มาเป็นเวลานาน เป็นผู้มีวิสัยทัศน์และมีหน้าที่โดยตรงในการก าหนดนโยบาย ทิศทางและการด าเนินธุรกิจหลักของบริษัท 
ดังนั้น หากมีการเปล่ียนแปลงของกรรมการและผู้บริหารหลักรายดังกล่าว อาจท าให้บริษัทประสบปัญหาในการด าเนินธุรกิจ
ในอนาคตก็ได้ ดังนั้น เพื่อเป็นการกระจายอ านาจการจัดการและลดความเส่ียงในการพ่ึงพิงกรรมการ บริษัทจึงจัดโครงสร้าง
องค์กรให้มีการแต่งตั้งกรรมการผู้ทรงคุณวุฒิและมีประสบการณ์ในการบริหารและการด าเนินธุรกิจขึ้น  และให้ผู้บริหารใน
ระดับต่าง ๆ ได้มีส่วนร่วมในการตัดสินใจและก าหนดทิศทางของบริษัทมากขึ้น มีการกระจายอ านาจการบริหาร มีการ
ก าหนดอ านาจหน้าที่ความรับผิดชอบในงานด้านต่าง ๆ อย่างชัดเจน อย่างไรก็ตาม นายธานิน สัจจะบริบูรณ์ ก็ยังจะเป็นผู้
ก าหนดนโยบายหลักของบริษัท และมีผู้บริหารแต่ละฝ่ายมีอ านาจตัดสินใจด าเนินการด้านต่ าง ๆ ในรายละเอียด เพื่อลด
ความเส่ียงจากการพ่ึงพิงกรรมการและผู้บริหารหลัก 

 
3.5 ความเสี่ยงเกี่ยวกับการเสนอขายหลักทรัพย ์
 

3.5.1. ความเส่ียงจากการท่ีบริษัทอยู่ระหว่างการยื่นค าขออนุญาตเพื่อเขา้เป็นหลักทรัพย์จดทะเบยีนในตลาดหลักทรัพย์ 
เอ็ม เอ ไอ (mai) 
บริษัทมีความประสงค์จะเสนอขายหุ้นสามัญเพิ่มทุนในครั้งนี้ก่อนที่จะได้รับทราบผลการพิจารณาของตลาด

หลักทรัพย์ เอ็ม เอ ไอ (“mai”) ในการรับหุ้นสามัญของบริษัทเป็นหลักทรัพย์จดทะเบียนในตลาดหลักทรัพย์ เอ็ม เอ ไอ   
บริษัทได้ยื่นค าขอให้รับหุ้นสามัญของบริษัทเป็นหลักทรัพย์จดทะเบียนในตลาดหลักทรัพย์ฯ แล้ว เมื่อวันท่ี 22 ธันวาคม 2558 
โดยบริษัท แอสเซท โปร แมเนจเม้นท์ จ ากัด ในฐานะที่ปรึกษาทางการเงิน ได้พิจารณาคุณสมบัติของบริษัทแล้ว เห็นว่า หุ้น
ของบริษัทมีคุณสมบัติครบถ้วนตามข้อบังคับของตลาดหลักทรัพย์แห่งประเทศไทย เรื่อง การรับหลักทรัพย์จดทะเบียนใน
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ตลาดหลักทรัพย์ เอ็ม เอ ไอ ยกเว้นคุณสมบัติเรื่องการกระจายการถือหุ้นรายย่อย ซึ่งบริษัทจะต้องมีผู้ถือหุ้นสามัญรายย่อย
ไม่น้อยกว่า 300 ราย และถือหุ้นรวมกันไม่น้อยกว่าร้อยละ 20 ของทุนช าระแล้ว ดังนั้น บริษัทยังคงมีความไม่แน่นอนในการท่ี
จะได้รับอนุญาตจากตลาดหลักทรัพย์แห่งประเทศไทย ให้หุ้นสามัญของบริษัทเป็นหลักทรัพย์จดทะเบียนในตลาดหลักทรัพย์ 
เอ็ม เอ ไอ ผู้ลงทุนจึงยังคงมีความเส่ียงเกี่ยวกับสภาพคล่องของหุ้นสามัญของบริษัทในตลาดรอง หากบริษัทไม่สามารถ
กระจายหุ้นได้ครบถ้วนตามหลักเกณฑ์ของตลาดหลักทรัพย์ฯ ซึ่งจะท าให้บริษัทมีคุณสมบัติไม่ครบถ้วนตามข้อบังคับของ
ตลาดหลักทรัพย์ฯ อย่างไรก็ตาม ท่ีปรึกษาทางการเงินมีความเชื่อมั่นว่า ภายหลังการเสนอขายหุ้นครั้งนี้แล้วเสร็จ บริษัทจะมี
คุณสมบัติเกี่ยวกับการกระจายการถือหุ้นรายย่อยครบถ้วนตามเกณฑ์ที่ก าหนดดังกล่าวข้างต้น 

 
 
 
 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 


