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1 ปจจัยความเสี่ยง 
 ปจจัยความเส่ียงในการประกอบธุรกิจของบริษัทที่อาจมีผลกระทบตอผลตอบแทนจากการลงทุนอยางมีนัยสําคญั 

และแนวทางในการปองกันความเส่ียงสามารถสรุปไดดังนี้   

1.1 ความเส่ียงจากการดําเนินธุรกิจโทรศัพทเคล่ือนที่ 

1.1.1 ความเส่ียงจากการดอยคาของสินคาคงคลัง 

บริษัทตองจัดเก็บสินคาคงคลังในจํานวนที่เพียงพอเพ่ืออํานวยความสะดวกในการกระจายสินคา โดยเฉพาะอยาง
ยิ่ง  ผลิตภัณฑที่บริษัทไดรับแตงต้ังเปนผูแทนจําหนาย ในระหวางป  2552 – 2554 บริษัทจัดเก็บสินคาคงคลัง
คิดเปนสัดสวนรอยละ 29 – 47 ของสินทรัพยรวม สินคาหลักของบริษัท ไดแก เครื่องโทรศัพทเคล่ือนที่และ
อุปกรณเสริม  เปนสินคาเทคโนโลยีที่มีการพัฒนาและเปลี่ยนแปลงอยูตลอดเวลาเพ่ือใหสามารถตอบสนองความ
ตองการของผูบริโภคที่แตกตางกัน ซึ่งโดยปกติสินคาแตละตัวจะมีอายุเฉล่ียในการวางจําหนายหนารานประมาณ 
20 – 25 วัน ดังนั้น บริษัทจึงมีความเส่ียงจากการดอยคาของสินคาคงคลัง เนื่องจากการเปลี่ยนแปลงเทคโนโลยี
หรือการออกสินคารุนใหมที่ดีกวา หรือกรณีพฤติกรรมของผูบริโภคเปลี่ยนไป จนทําใหสินคาคงคลังที่มีอยูไม
สามารถขายไดหรือมีมูลคาลดลง 

บริษัทคาดวาผลกระทบจากความเสี่ยงนี้คอนขางนอย เนื่องจากบริษัทไดศึกษาและสํารวจความตองการและ
พฤติกรรมของผูบริโภคอยูตลอดเวลา รวมทั้งติดตามการเปลี่ยนแปลงของเทคโนโลยีอยางใกลชิด จาก
ประสบการณของผูบริหารที่อยูในธุรกิจโทรศัพทเคล่ือนที่มายาวนานและมีความสัมพันธอันดีกับผูผลิตเครื่อง
โทรศัพทเคล่ือนที่ ทําใหสามารถเลือกรุนสินคาที่เหมาะสมกับความตองการของลูกคาและทันตอการเปล่ียนแปลง
เทคโนโลยีไดเปนอยางดี และจากการที่บริษัทไดพัฒนาระบบสารสนเทศของบริษัทในระดับที่ผูบริหารสามารถท่ี
จะตรวจสอบและวิเคราะหสินคาคงคลังไดทุกเวลา ทําใหมั่นใจวาบริษัทจะควบคุมและจัดการความเส่ียงดังกลาว
ไดเปนอยางดี จะเห็นไดจากระยะเวลาการเก็บสินคาคงคลังของบริษัทในป 2552 - 2554 ประมาณ 34 -55 วัน 
ใกลเคียงกับ เปาหมายท่ีบริษัทต้ังไวที่ 45 วัน บริษัทมีการบริหารจัดการสินคาคงเหลืออยางมีประสิทธิภาพทําให
ระยะเวลาการเก็บสินคาคงคลังของบริษัทในป 2554 เทากับ 34 วัน นอยกวาเปาหมาย (45 วัน) และจากนโยบาย
การต้ังคาเผื่อการลดมูลคาสําหรับสินคาลาสมัย เคล่ือนไหวชา หรือเส่ือมคุณภาพที่บริษัทยึดหลัก Conservative 
กลาวคือหากสินคาดังกลาวมียอดการเคล่ือนไหวตํ่าหรือมีอายุสินคามากกวา 1 ป บริษัทจะพิจารณาต้ังสํารอง
สินคาเต็มจํานวน  โดยในป 2552 บริษัทมีการต้ังคาเผื่อสินคาลาสมัยจํานวน 16 ลานบาท และในป 2553 บริษัท
มีการต้ังคาเผื่อเพ่ิมเติมอีก 3 ลานบาท ทําให ณ 31 ธันวาคม 2553 บริษัทมีคาเผื่อสินคาลาสมัยจํานวน 19 ลาน
บาท สําหรับ ณ วันที่ 31 ธันวาคม 2554 บริษัทมีคาเผื่อจํานวน 11 ลานบาท ลดลงจากส้ินป 2553 เนื่องจาก
บริษัทใชนโยบายการบริหารจัดการที่มีประสิทธิภาพ ทําใหระยะเวลาการขายสินคาเฉลี่ยลดลง และสงผลให
จํานวนสํารองคาเผื่อจากการขาดทุนสินคาลาสมัยลดลง 

อนึ่ง สําหรับผลิตภัณฑรุนใหม บริษัทและผูผลิตโทรศัพทเคล่ือนที่จะรวมกันเจรจาและวางแผนในการประมาณ
การยอดขายเพ่ือกําหนดจํานวนสินคาคงคลังที่เหมาะสม ในกรณีที่อาจมีขอผิดพลาดจากการประมาณการ
ดังกลาว โดยสวนใหญผูผลิตโทรศัพทเคล่ือนที่จะเขามารวมรับผิดชอบในรูปแบบตางๆ เชนการใหเงินชดเชย 
หรือของแถมเพ่ือ  โปรโมทสินคา เปนตน โดยการชดเชยอาจมีการเจรจาชดเชยเปนบางสวนของราคาที่ขาดทุน
และตามปริมาณสินคาคงคลังที่เหลืออยู    

 (เพ่ิมเติมรายละเอียดการดอยคา) 

1.1.2 ความเส่ียงจากการพึ่งพากลุมคูคา (Supplier) รายสําคัญ 

 บริษัทส่ังซื้อสินคาโทรศัพทเคล่ือนที่สวนใหญจากผูผลิตโทรศัพทเคล่ือนที่หรือผูแทนจําหนาย ซึ่งสินคาสวนใหญที่
บริษัทขายเปนของ 5 แบรนดหลัก ไดแก Nokia, Samsung, LG, Blackberry และ i Phone บริษัทจึงจําเปนตอง
พ่ึงพาผูผลิตโทรศัพทเคล่ือนที่ในกลุมดังกลาว โดยในป 2554 สัดสวนการขายโทรศัพทเคล่ือนที่ของบริษัท
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ประกอบดวย Nokia รอยละ 26  Samsung รอยละ 36  LG รอยละ 7 Blackberry รอยละ 21 และ i Phone รอย
ละ 5 ทําใหบริษัทมีอํานาจตอรองกับกลุมดังกลาวไมมากนัก และอาจมีความเส่ียงจากการไมสามารถหาสินคามา
ขายทดแทนไดหากบริษัทมีขอขัดแยงกับกลุมดังกลาว 

 ถึงแมวาบริษัทจะพ่ึงพากลุมผูผลิตโทรศัพทเคล่ือนที่  แตบริษัทคาดวาความเส่ียงดังกลาวมีไมมากนัก  เนื่องจาก
กลุมผูผลิตโทรศัพทเคล่ือนที่ดังกลาวเปนบริษัทขามชาติขนาดใหญ และไมมีความเชี่ยวชาญในชองทางการจัด
จําหนายในประเทศไทย ทําใหกลุมบริษัทดังกลาวจําเปนตองพ่ึงพาผูแทนจําหนายและกลุมผูคาปลีกรายใหญ
เชนเดียวกัน ทั้งในดานการวางแผนการตลาด การกระจายสินคา และสํารวจความตองการตลาด ทําให
ความสัมพันธระหวางกลุมผูผลิตโทรศัพทเคล่ือนที่กับผูแทนจําหนายและกลุมผูคาปลีกรายใหญเปนไปในลักษณะ
พ่ึงพาอาศัยกัน ประกอบกับการที่บริษัทมีสายสัมพันธที่ดีกับกลุมผูผลิตโทรศัพทเคล่ือนที่มายาวนาน ทําใหบริษัท
คาดวาบริษัทสามารถที่จะดําเนินธุรกิจรวมกับผูผลิตโทรศัพทเคล่ือนที่ไดเปนอยางดี สําหรับความเส่ียงที่กลุม
ผูผลิตโทรศัพทเคล่ือนที่จะเขามาดําเนินธุรกิจคาปลีกเองมีไมมากนัก เพราะความไมชํานาญตลาด และไม
สามารถที่จะหาทําเลที่ต้ังของรานคาได รวมทั้งความเส่ียงตอความเสียหายที่จะเกิดจากการสูญเสียความสัมพันธ
กับกลุมผูคาปลีกรายใหญโดยเฉพาะรายที่มีสาขาจํานวนมาก จึงคาดวาผูผลิตโทรศัพทเคล่ือนที่จะเลือกที่จะไม
เขามาดําเนินธุรกิจคาปลีกดวยตนเอง แตคงดําเนินธุรกิจในลักษณะเชนปจจุบันตอไป 

นอกจากนี้ ในป 2554 บริษัทไดทําการส่ังซื้อโทรศัพทเคล่ือนที่แบรนด Nokia จากผูจัดจําหนายรายหนึ่ง (จากผู
จัดจําหนายโทรศัพทเคล่ือนที่ Nokia ทั้งหมด 3 ราย) จํานวนมากเกินกวารอยละ 30 ซึ่งอาจพิจารณาเขาขาย
พ่ึงพิงผูจัดจําหนายรายดังกลาว  

ถึงแมวาบริษัทจะส่ังซื้อโทรศัพทเคล่ือนที่แบรนด Nokia จากผูจัดจําหนายรายดังกลาวเปนจํานวนมาก เนื่องจาก
บริษัทตองการท่ีจะไดรับเงินสนับสนุนการขายประเภทสวนลดคืนจากการขายไดตามเปาหมาย (Sale Volume 
Rebate) มากข้ึนจึงเนนส่ังซื้อสินคาจากผูจัดจําหนายรายเดียว อีกทั้งผูจัดจําหนายรายดังกลาวใหสวนลดสูงสุดแก
บริษัท บริษัทไมไดพิจารณาวาบริษัทมีความเส่ียงจากการพ่ึงพาผูจัดจําหนายรายดังกลาว เนื่องจากบริษัท
สามารถที่จะส่ังซื้อสินคา Nokia จากผูแทนจําหนาย Nokia อีก 2 รายท่ีเหลือไดหากเห็นสมควร ซึ่งปจจุบันก็ยังมี
สายสัมพันธที่ดีกับผูจัดจําหนายทั้ง 2 รายดังกลาวดังจะเห็นไดจาก บริษัทมีการส่ังซื้อสินคาบางรุนกับผูจัด
จําหนาย 2 รายดังกลาวอยางตอเนื่องมาจนถึงปจจุบัน เพียงแตยอดซื้อมิไดสูงเทากับรายหลักที่บริษัทส่ังซื้อ 

 (Update ขอมูล) 

1.1.3 ความเส่ียงจากการที่ธุรกิจอยูในอุตสาหกรรมที่มีการแขงขันสูง     

บริษัทมีความเส่ียงจากการท่ีมีผูประกอบการรายใหมเขามาแขงขันในธุรกิจ เนื่องจากธุรกิจคาปลีก
โทรศัพทเคล่ือนที่เปนธุรกิจที่ใชเงินลงทุนไมมากนักและมีโครงสรางการดําเนินธุรกิจไมซับซอน ซึ่งผูที่เขามา
แขงขันอาจเปนบริษัทขามชาติขนาดใหญ ผูดําเนินธุรกิจเก่ียวของ เชน ผูผลิตโทรศัพทเคล่ือนที่ ผูใหบริการ
เครือขาย หรือ ผูใหเชาพ้ืนที่คาปลีก เปนตน ทําใหบริษัทเผชิญกับภาวะการแขงขันที่สูงและอาจสงผลกระทบตอ
ผลประกอบการ นอกจากนี้บริษัทยังมีความเส่ียงจากการท่ีคูแขงในอุตสาหกรรมอาจขายสินคาทดแทน เชน 
สินคามือสอง สินคาผิดกฎหมาย สินคาเล่ียงภาษีหรือสินคาลอกเลียนแบบ เปนตน ซึ่งเปนผลจากเทคโนโลยีที่
เปล่ียนแปลงอยางรวดเร็วทําใหมีผูบริโภคที่นิยมเปล่ียนโทรศัพทเคล่ือนที่ตามเทคโนโลยีใหมๆ จํานวนหนึ่ง จึง
เกิดสินคามือสองที่ยังมีสภาพการใชงานดี ราคาถูก และจากการนําเขาสินคาเล่ียงภาษีและสินคาลอกเลียนแบบที่
มีราคาถูก ทําใหผูบริโภคมีทางเลือกมากข้ึน ซึ่งในชวงที่เศรษฐกิจตกตํ่าอาจทําใหผูบริโภคเปลี่ยนมาซื้อสินคา
ทดแทนมากข้ึน ทําใหบริษัทมีความเส่ียงจากการที่ยอดขายลดลง 

อยางไรก็ตาม บริษัทคาดวาจะมีความเสี่ยงจากประเด็นดังกลาวไมมากนัก  เนื่องจากการเขามาดําเนินธุรกิจคา
ปลีกโทรศัพทเคล่ือนที่มีขอจํากัดที่สําคัญ (Barriers to Entry) 2 ประการ คือ การไมสามารถหาพ้ืนที่รานคาที่
เหมาะสม เพราะปจจุบันทําเลที่ต้ังที่ดีมีผูประกอบการจับจองเชาไปเกือบทั้งหมดแลว และการไมไดรับความ
ไววางใจจากผูผลิตโทรศัพทเคล่ือนที่และไมไดรับการแตงต้ังเปนผูจัดจําหนายหรือกลุมผูคาปลีกรายใหญทําให
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ศักยภาพในการแขงขันไมเทาเทียมรายเดิมที่มีอยู ทําใหไมสามารถแขงขันได สําหรับกรณีที่ เกรงวา
ผูประกอบการธุรกิจที่เก่ียวของรายอื่นๆ จะเขามาดําเนินธุรกิจคาปลีกเพ่ิม บริษัทคาดวาผูผลิตโทรศัพทเคล่ือนที่
จะไมเขามาดําเนินธุรกิจคาปลีกเนื่องจากความไมคุนเคยตลาด การไมสามารถหาทําเลที่ต้ังที่เหมาะสมและความ
เส่ียงจากการสูญเสียกลุมผูคาปลีกรายใหญ ดังที่กลาวมาแลวขางตน สวนผูใหบริการเครือขาย โดยปกติจะ
ดําเนินธุรกิจคาปลีกรวมดวยอยูแลวทุกราย เพียงแตจะเนนการขายซิมการดและบัตรเติมเงินมากกกวาการขาย
เครื่องโทรศัพทเคล่ือนที่ หรืออาจกลาวไดวามุงเนนการคาปลีกเพ่ือสงเสริมธุรกิจหลักของตนเองเทานั้น 
เชนเดียวกันกับกลุมผูคาสงและผูแทนจําหนายซึ่งปจจุบันแทบทุกรายก็มีสวนที่ดําเนินการคาปลีกอยูแลว ดังนั้น
บริษัทคาดวาโอกาสที่จะมีผูคาปลีกรายใหญรายใหมเขามาแขงขันจึงมีไมมากนัก 

สําหรับกรณีตลาดสินคามือสอง สินคาหนีภาษีและสินคาลอกเลียนแบบ บริษัทคาดวาตลาดดังกลาวถึงแมจะเปน
ตลาดที่มีขนาดใหญและมีแนวโนมการเติบโตที่ดีในภาวะท่ีเศรษฐกิจตกต่ํา แตผลกระทบของการเปนสินคา
ทดแทนตอยอดขายบริษัทไมนาจะมากนัก เนื่องจากกลุมเปาหมายท่ีซื้อโทรศัพทเคล่ือนที่มือสองกับกลุมที่ซื้อ
โทรศัพทเคล่ือนที่จากรานเจมารทเปนคนละกลุม โดยกลุมที่ซื้อโทรศัพทเคล่ือนที่มือสองจะเปนกลุมลูกคาที่เนน
ราคาเปนสําคัญซึ่งเปนกลุมเดียวกับรานคารายยอย สวนกลุมลูกคาที่ซื้อสินคาของบริษัทจะเนนการใหบริการและ
ความเช่ือมั่นในคุณภาพสินคาเปนหลัก  

1.1.4 ความเส่ียงจากการเกิดความเสียหายจากการทุจริตของพนักงานระดับปฏิบัติงาน 

 บริษัทประกอบธุรกิจคาปลีกโทรศัพทเคล่ือนที่ซึ่งจําเปนที่จะตองมีการกระจายสินคาไปตามสาขาในพื้นที่ตางๆ 
ประกอบกับตัวสินคามีมูลคาพอสมควร เคล่ือนยายสะดวกและเปนที่ตองการโดยทั่วไป จากลักษณะดังกลาว 
บริษัทอาจเผชิญความเส่ียงจากการทุจริตของพนักงานระดับปฎิบัติงาน เชน พนักงานขายประจําสาขา และ
พนักงานเก็บสินคา เปนตน ซึ่งอาจกอใหเกิดความเสียหายตอผลประกอบการของบริษัทได 

บริษัทตระหนักดีถึงโอกาสที่จะเกิดเหตุการณดังกลาว บริษัทจึงไดวางระบบควบคุมภายในและระบบสอบทานไว
เปนอยางดีโดยการนําระบบสารสนเทศมาชวยสนับสนุน เชน ในสวนการขายหนาราน บริษัทมีการบันทึกเลข
ประจําตัวเคร่ืองที่ขายทุกครั้งที่มีการขาย มีการโอนเงินไดที่ไดจากการขายสินคาทุกวัน มีการตรวจสอบโดย
วิธีการสุมตรวจสอบจาก Sales Manager อยางสม่ําเสมอ ในสวนระบบจัดเก็บสินคา บริษัทก็มีมาตรการ
ตรวจสอบสินคาโดยละเอียดและมีการตรวจนับปริมาณจริงทุกสัปดาห โดยพนักงานดูแลสินคาทุกรายจะตอง
รับผิดชอบรวมกันหากมีสินคาสูญหาย นอกจากนี้ยังมีมาตรการลงโทษในเรื่องการทุจริตอยางรุนแรงและพนักงาน
บริษัทตองมีเงินประกันกับบริษัทจํานวนหนึ่ง ซึ่งจากมาตรการดังกลาวทําใหบริษัทเช่ือมั่นวาถึงแมวาเกิดการ
ทุจริตข้ึนจริง บริษัทก็สามารถที่จะตรวจพบไดในเวลาอันรวดเร็ว โดยมาตรการตางๆ และระบบงานที่บริษัทวาง
ไวเปนอยางดีก็จะชวยจํากัดความเสียหายที่จะเกิดข้ึนไวในระดับที่ไมเปนสาระสําคัญตอผลประกอบการ ทั้งนี้ 
ต้ังแตป 2551 เปนตนมา บริษัทไมมีความเสียหายอันเกิดจากการทุจริตพนักงานเลย คงมีแตความเสียหาย
เล็กนอยที่เกิดจากการผิดพลาดในการขาย ซึ่งบริษัทก็ไดเรียกเก็บคาเสียหายดังกลาวจากพนักงานที่ปฏิบัติ
ผิดพลาดซึ่งเปนไปตามขอตกลง นอกจากนี้บริษัทไดมีการทําประกันความซื่อสัตยของพนักงานโดยมีทุนประกัน 
305 ลานบาท ซึ่งหากบริษัทไดรับความเสียหายจากการทุจริตของพนักงาน ก็จะไดรับสินไหมทดแทนจากบริษัท
ประกันสูงสุด 500,000 บาท ตอสาขา 

 (ระบุเพ่ิมเติมรายละเอียดการประกันความซื่อสัตย) 

1.1.5 ความเส่ียงจากการจําหนายโทรศัพทเคล่ือนประเภท House Brand ซ่ึงอาจกอใหเกิดภาพลักษณที่ไมดี 

ป 2551 บริษัทไดเริ่มดําเนินการจําหนายโทรศัพท House Brand แบรนดของบริษัท (J-Fone) ซึ่งเปนสินคาที่มี
คุณภาพและประสิทธิภาพดอยกวา โทรศัพท Interbrand ทั่วไป โดยในป 2552 - 2554 บริษัทจําหนาย J-Fone 
ได 91 - 375 ลานบาท ซึ่งคิดเปนรอยละ 2-10 ของรายไดการขายโทรศัพทเคล่ือนที่  
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ทั้งนี้การจําหนายสินคาที่มีคุณภาพและประสิทธิภาพต่ําอาจสงผลกระทบตอภาพลักษณของบริษัท และ อาจ
สงผลใหความเช่ือมั่นของลูกคาตอบริษัทลดลง  

อยางไรก็ดีบริษัทใหความสําคัญของคุณภาพสินคาอยางมาก โดยบริษัทจะพิจารณาจําหนายสินคา House Brand 
ที่มีคุณภาพดีเทานั้น อีกทั้งเพ่ือเปนการเพ่ิมความเชื่อมั่นของลูกคาบริษัทจึงมีนโยบายรับประกันเปล่ียนสินคา
ภายใน 14 วัน ซึ่งโทรศัพท House Brand แบรนดอื่นไมมีการรับประกัน ประกอบต้ังแตป 2553 เปนตนมา 
บริษัทมิไดมุงเนนการจําหนายสินคาประเภท House Brand ทําใหบริษัทคาดวาบริษัทจะมีความเส่ียงดังกลาวอยู
ในระดับตํ่า 

 (เพ่ิมเติมความเสี่ยงตอภาพลักษณของบริษัทกรณีการจําหนาย House Brand) 

1.2 ความเส่ียงจากการดําเนินธุรกิจใหเชาพื้นที่ 

1.2.1 ความเส่ียงจากการพึ่งพิงเจาของพื้นที่ และความเสี่ยงจากการไมไดรับการตอสัญญา 

บริษัทดําเนินธุรกิจในการบริหารพ้ืนที่เชาใน รูปแบบการบริหารพ้ืนที่เฉพาะสวนโทรศัพทเคล่ือนที่และสินคา
เทคโนโลยีในนาม IT Junction โดยบริษัทจะเชาชวงมาจากหางสรรพสินคาและโมเดิรนเทรด เชน บ๊ิกซี ซึ่งสวน
ใหญเปนสัญญาเชาพ้ืนที่ระยะสั้นระหวาง 1-3 ป ทําใหบริษัทมีความเส่ียงที่จะไมไดรับการตอสัญญาหรือถูก
เรียกรองคาเชาเพ่ิมข้ึน หากสัญญาดังกลาวส้ินสุดลง  

อยางไรก็ตามในธุรกิจการบริหารพ้ืนที่ในลักษณะ IT Junction บริษัทคงหลีกเล่ียงความเส่ียงจากสัญญาเวลาระยะ
ส้ันไมได เพราะเปนลักษณะธุรกิจที่กระทํากันโดยปกติ โดยใชวิธีการทําสัญญาระยะส้ันซึ่งจะชวยลดความเสี่ยง
จากการเลือกสถานที่ผิดพลาดและประสบปญหาขาดทุนจากการบริหารพ้ืนที่  อีกทั้งความสําเร็จในการบริหาร
พ้ืนที่ที่ผานมาทําใหเจาของพ้ืนที่สวนใหญพอใจกับการบริหารพ้ืนที่ของบริษัทและตอสัญญากับบริษัทมาโดย
ตลอด เวนแตเจาของพ้ืนที่บางรายที่เรียกรองคาเชาพ้ืนที่เพ่ิมในอัตราที่สูงจนบริษัทคาดวาอัตรากําไรจะไมคุมกับ
การลงทุน บริษัทจึงปฏิเสธการตอสัญญา 

1.3 ความเส่ียงจากการดําเนินธุรกิจบริการติดตามเรงรัดหน้ี 

1.3.1 ความเส่ียงจากการฟองรองดําเนินคดีอันเกิดจากการติดตามหน้ี 

บริษัทมีความเส่ียงจากการถูกฟองรองดําเนินคดีจากลูกหนี้ อันเปนผลจากการติดตามเรงรัดหนี้ของบริษัทซึ่งอาจ
ทําใหเกิดขอขัดแยงกับลูกหนี้ที่ถูกติดตามหนี้    

อยางไรก็ดี ที่ผานมา บริษัทไมเคยมีกรณีถูกฟองรองดําเนินคดีจากกลุมลูกหนี้ที่ถูกติดตามเรงรัดหนี้  เนื่องจาก
บริษัทมีการอบรมและมีมาตรการทางวินัยควบคุมดูแลใหพนักงานติดตามเรงรัดหนี้ปฏิบัติตอลูกหนี้ดวยวิธีการท่ี
สุภาพและเปนไปตามมาตรฐานการปฏิบัติงานของบริษัทและผูวาจาง  บริษัทจึงเชื่อวาโอกาสที่บริษัทจะถูก
ฟองรองดําเนินคดีมีนอยมาก 

1.3.2 ความเส่ียงจากการดําเนินงานที่อาจกอใหเกิดภาพลักษณที่ไมดีตอสังคม 

บริษัทดําเนินธุรกิจติดตามเรงรัดหนี้ ทําใหในการเจรจากับลูกหนี้อาจมีการโตแยงหรือสรางความไมพึงพอใจกับผู
ที่ถูกติดตามหนี้ ประกอบกับการที่มีผูเรงรัดหนี้บางรายในกลุมอุตสาหกรรมกระทําการเรงรัดหนี้ในแนวทางที่ไม
เหมาะสม เชน ใชคําไมสุภาพ ติดตามหนี้ในลักษณะที่สรางความรําคาญและกอกวน จนถึงข้ันทําการขมขู ทําให
บริษัทมีความเส่ียงจะถูกกลาวหาหรือถูกจัดรวมวามีการดําเนินธุรกิจไมเหมาะสมจนอาจเส่ือมเสียถึงภาพลักษณ
ของบริษัท   

บริษัทมีนโยบายอยางเขมงวดในการติดตามเรงรัดหนี้ในลักษณะสุภาพและใหเกียรติลูกหนี้ โดยบริษัทกําหนด
นโยบายชวงเวลาโทรติดตามเรงรัดหนี้ต้ังแตเวลา 8.00 น. จนถึง 20.00 น.เฉพาะวันจันทรถึงวันศุกรและ
มาตรการอื่นๆซึ่งเปนแนวนโยบายการติดตามเรงรัดหนี้อยางสุภาพ ซึ่งเปนไปตามแนวปฏิบัติในการติดตามทวง
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หนี้ ตามหนังสือเวียนที่ออกโดยธนาคารแหงประเทศไทย เพ่ือไมใหเปนการรบกวนลูกหนี้ อีกทั้งยังมีนโยบาย
เขมงวดใหผูติดตามหนี้ดําเนินการอยางสุภาพ ซึ่งเทาที่ผานมาบริษัทไดรับความไวใจจากลูกคากลุมผูวาจางใน
ระดับสูงในดานคุณภาพการติดตามหนี้ จากอดีตที่ผานมาบริษัทไมเคยไดรับแจงจากกลุมผูวาจางในดานการ
รองเรียนการติดตามหนี้ที่ไมเหมาะสมของบริษัทแมแตรายเดียว  

1.4  ความเส่ียงจากการลงทุนซ้ือหน้ีดอยคุณภาพมาบริหาร 

บริษัทดําเนินธุรกิจในการซื้อหนี้ดอยคุณภาพจากบริษัทเชาซื้อ บริษัทเงินทุน และธนาคาร มาดําเนินการจัดเก็บ
หนี้และติดตามดวยตนเอง โดยบริษัทจะลงทุนซื้อหนี้ดอยคุณภาพดังกลาวโดยพิจารณาจากคุณภาพของมูลหนี้
แตละชนิดระยะเวลาที่คางชําระ และลักษณะลูกหนี้ ณ 31 ธันวาคม 2554 บริษัทมีการซื้อหนี้จากบริษัทเชาซื้อ 
และซ้ือหนี้จากสถาบันการเงินรวม 32  สัญญา มูลคาเงินลงทุนรวมทั้งส้ิน 359  ลานบาท ทั้งนี้ บริษัทอาจเผชิญ
ความเสี่ยงจากการที่บริษัทไมสามารถจะเก็บหนี้ไดตามเปาหมายและประสบปญหาขาดทุนจากการดําเนินงาน
ดังกลาว  

อยางไรก็ดี บริษัทมีการวางแผนอยางรอบคอบในการซื้อหนี้ดอยคุณภาพมาบริหารในแตละครั้ง โดยบริษัทจะทํา
การตรวจสอบขอมูลหนี้โดยละเอียด ทั้งจากขอมูลที่สถาบันการเงินจัดให ฐานขอมูลที่มีอยูของบริษัท และขอมูล
จากภายนอก เพ่ือประเมินสัดสวนเงินที่บริษัทจะจัดเก็บได ทั้งนี้ จากการที่บริษัทมีประสบการณติดตามหนี้เปน
ระยะเวลายาวนาน มีระบบฐานขอมูลลูกหนี้จํานวนมาก ประกอบกับในการซื้อหนี้ บริษัทจะเลือกซื้อหนี้ที่บริษัท
คุนเคยหรือแมกระทั่งเคยติดตามหนี้ประเภทดังกลาวมากอนในชวงที่ผูขายหนี้วาจางบริษัทในการติดตามหนี้ อีก
ทั้งมีการ Monitor การจัดเก็บอยางสม่ําเสมอ ทําใหบริษัทมั่นใจวาบริษัทมีศักยภาพในการติดตามหนี้ไดตาม
เปาหมายท่ีวางไว และจะไดรับรายไดในระดับที่คุมความเส่ียง ซึ่งความเส่ียงที่แบกรับอยูนั้นก็อยูในระดับที่
สามารถบริหารจัดการไดเชนกัน  

 (Update ขอมูลส้ินป 2554 ) 

1.5  ความเส่ียงจากดําเนินธุรกิจโดยมีอัตรากําไรข้ันตน และอัตรากําไรสุทธิต่ํา และพ่ึงพิงรายไดสงเสริมการ
ขาย 

ผลประกอบการของบริษัทโดยรวมมีอัตรากําไรข้ันตนและอัตรากําไรสุทธิที่ตํ่า โดยในป 2551 – 2554 บริษัทมี
อัตรากําไรข้ันตนที่รอยละ 13.3 – 14.5  อัตรากําไรสุทธิที่รอยละ 1.7 -2.8 ตามลําดับ หากบริษัทเผชิญกับความ
ผันผวนทั้งทางดานธุรกิจ เชน การปรับลดราคาของสินคา หรือไดรับคาสงเสริมการขายนอยลง ก็อาจทําใหบริษัท
มีผลประกอบการขาดทุนทันที 

บริษัทตระหนักดีถึงสถานการณการดําเนินธุรกิจในปจจุบันวา ธุรกิจจัดจําหนายโทรศัพทเคล่ือนที่และ
อุปกรณเสริมซึ่งเปนธุรกิจหลักของบริษัทเปนธุรกิจที่มีอัตรากําไรตํ่า โดยในป 2554 บริษัทมีอัตรากําไรข้ันตนจาก
ธุรกิจจัดจําหนายโทรศัพทเคล่ือนที่และอุปกรณเสริม เพียงรอยละ 11.8 ซึ่งเปนผลจากการแขงขันที่รุนแรงใน
อุตสาหกรรม  

อีกทั้งบริษัทยังตองพ่ึงพิงรายไดสงเสริมการขายจากผูผลิตโทรศัพทเคล่ือนที่ ซึ่งบริษัทมีความเส่ียงที่จะไดรับ
รายไดสงเสริมการขายท่ีตํ่า หรือ ไมไดรับ และ สงผลใหอัตรากําไรข้ันตนจากธุรกิจจัดจําหนายลดตํ่าลง อยางไรก็
ดี ในอดีตบริษัทไดรับชําระอยางสม่ําเสมอตลอดมาและสงผลใหบริษัทสามารถรักษาอัตรากําไรข้ันตนจากธุรกิจ
จัดจําหนายในป ป 2552 – 2554 ที่รอยละ 11.8 – 13.6 

ทั้งนี้เพ่ือเปนการลดความเส่ียงดังกลาว บริษัทไดขยายธุรกิจไปสูธุรกิจที่มีอัตรากําไรสูงข้ึน เชน ธุรกิจบริหารพ้ืนที่
คาปลีก และธุรกิจติดตามเรงรัดหนี้ ซึ่งในป 2554 มีอัตรากําไรข้ันตนที่รอยละ 16.8 และรอยละ 47.8 ตามลําดับ 
และมีการกระจายสัดสวนของกําไรข้ันตนไปสูธุรกิจที่เก่ียวของมากขึ้น คือ กําไรขั้นตนจากธุรกิจจัดจําหนาย
โทรศัพทเคล่ือนที่จํานวนรอยละ 72.8 ธุรกิจบริหารพ้ืนที่จํานวนรอยละ  5.2 และธุรกิจติดตามเรงรัดหนี้จํานวน
รอยละ 22.0 ของกําไรข้ันตนทั้งหมด ซึ่งบริษัทคาดวาหากสัดสวนรายไดจากธุรกิจบริหารพ้ืนที่คาปลีกซึ่งปจจุบัน
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คิดเปนเพียงรอยละ 3.7  ของรายไดทั้งหมดในป 2554 และสัดสวนรายไดจากธุรกิจติดตามเรงรัดหนี้ซึ่งปจจุบัน
คิดเปนรอยละ 5.3 ของรายไดทั้งหมดในป 2554 เติบโตข้ึนก็จะทําใหบริษัทมีอัตรากําไรข้ันตนและอัตรากําไรสุทธิ
โดยรวมสูงข้ึน นอกจากนี้ ในธุรกิจจัดจําหนายโทรศัพทเคล่ือนที่และอุปกรณเสริมนั้น บริษัทประเมินวาบริษัทอยู
ในชวงเติบโตเพ่ือขยายสวนแบงการตลาด หากบริษัทเติบโตไดตามเปาหมายก็จะทําใหมีอํานาจตอรองกับผูผลิต
โทรศัพทเคล่ือนที่มากข้ึน ซึ่งจะทําใหอัตรากําไรในอนาคตสูงข้ึนดวย   

(เพ่ิมเติมความเส่ียงตอการพ่ึงพิงรายไดสงเสริมการขาย) 

1.6       ความเส่ียงจากการมีกลุมผูถือหุนรายใหญที่ถือหุนในบริษัท มากกวารอยละ 50 

 บริษัทมีกลุมผูถือหุนรายใหญ ไดแก กลุมของนายอดิศักด์ิ สุขุมวิทยาและนางสาวยุวดี พงษอัชฌา ซึ่งถือหุนใน
สัดสวนรวมกันประมาณรอยละ 67.3 ของจํานวนหุนที่จําหนายแลวทั้งหมดกอนการกระจายหุนเพ่ิมทุน อยางไรก็
ดีภายหลังที่บริษัทเพ่ิมทุนและกระจายหุนใหกับประชาชน ประมาณรอยละ 13.0  สัดสวนของกลุมผูถือหุนราย
ใหญดังกลาวจะลดลงเหลือประมาณรอยละ 58.5 ของทุนชําระแลวทั้งหมด ซึ่งยังคงสามารถควบคุมมติที่ประชุมผู
ถือหุนไดเกือบทั้งหมด ไมวาจะเปนเรื่องการแตงต้ังกรรมการบริษัท หรือการขอมติในเรื่องอื่นที่ตองใชเสียงสวน
ใหญของที่ประชุมผูถือหุน ยกเวนเรื่องที่กฎหมายหรือขอบังคับบริษัท กําหนดใหตองไดรับเสียง 3 ใน 4 ของที่
ประชุมผูถือหุน ดังนั้น ผูถือหุนรายอื่นของบริษัท จึงมีความเส่ียงจากการไมสามารถรวบรวมคะแนนเสียงเพ่ือ
ถวงดุลหรือตรวจสอบเรื่องที่ผูถือหุนใหญเสนอใหที่ประชุมผูถือหุนพิจารณาได 

1.7       ความเส่ียงเรื่องผลกระทบตอสัดสวนการถือหุนของนักลงทุนที่จองซื้อหลักทรัพยในครั้งน้ี 

 การจัดสรรใบสําคัญแสดงสิทธิของบริษัท JMART-W1 จํานวน 9,000,000  หนวย1 ใหแกผูจองซื้อหุนสามัญเพ่ิม
ทุน (“ผูจองซื้อ”) ในอัตราสวนหุนสามัญเพ่ิมทุน 5 หุนตอใบสําคัญแสดงสิทธิ 1 หนวย ตามมติที่ประชุมผูถือหุน
ของบริษัทประจําป 2554 เมื่อวันที่ 8 เมษายน 2554 อาจสงผลใหสัดสวนการถือหุนของผูจองซื้อลดลง หากผูจอง
ซื้อไมพิจารณาใชสิทธิตามใบสําคัญแสดงสิทธิ JMART-W1 ซื้อหุนสามัญเพ่ิมทุนตามที่ไดรับจัดสรรทั้งหมด และ 
บุคคลอื่นที่ไมใชผูจองซื้อ ใชสิทธิการจองซื้อหุนสามัญเพ่ิมทุนทดแทน จะสงผลใหสัดสวนการถือหุนของนักลงทุน
ที่จองซื้อหุนสามัญเพ่ิมทุนลดลงเทากับรอยละ 16.67 

 อยางไรก็ดีผูจองซื้อมีความเส่ียงที่จะมีสัดสวนการถือหุนลดลงเพ่ิมเติมอีกเปนรอยละ 17.86 หากมีการใชสิทธิตาม
ใบสําคัญแสดงสิทธิซึ่งจัดสรรใหแกกรรมการ ผูบริหารและพนักงานของบริษัทและ บริษัทยอย (JMART-
ESOP#1) ครบทั้งจํานวน (6,000,000 หนวย) (เพ่ิมเติมความเสี่ยงจาก Control Dilution) 

 

1.8 ความเส่ียงเรื่องความผันผวนของราคาใบสําคัญแสดงสิทธิ 

การท่ีผูลงทุนเขาซื้อหุนเพ่ิมทุนในครั้งนี้จะไดรับการจัดสรรใบสําคัญแสดงสิทธิของบริษัท JMART-W1 จํานวน 
9,000,000 หนวย ในอัตราสวนหุนสามัญเพ่ิมทุน 5 หุนตอใบสําคัญแสดงสิทธิ 1 หนวย ซึ่งการไดรับ JMART-
W1 ในมูลคา 0 บาทซึ่งขายพรอมกับหุนเพ่ิมทุนในคราวนี้ อาจเขาใจวาไมมีความเส่ียงดานราคา แตทั้งนี้ในทาง
ทฤษฎีจะถือวาตราสารดังกลาวมีมูลคาจํานวนหนึ่ง ซึ่งการขายหุนเพ่ิมทุนพรอมใบสําคัญแสดงสิทธิครั้งนี้เสมือน
ผูลงทุนซื้อหุนเพ่ิมทุนสวนหนึ่งและลงทุนในใบสําคัญแสดงสิทธิสวนหนึ่ง จึงทําใหผูลงทุนอาจมีความเส่ียงจาก
การผันผวนของราคาใบสําคัญแสดงสิทธิที่ข้ึนกับความเส่ียงดานตลาด (Market Risk) สวนอื่นๆอันนอกเหนือจาก

                                                 
1 บริษัทจะออกและเสนอขายใบสําคัญแสดงสิทธิที่จะซื้อหุนสามัญของบริษัท เจ มารท จํากัด (มหาชน) คร้ังที่ 1 (“JMART-W1”) จํานวน 69,000,000 หนวย 
โดยจัดสรรดังนี้ 
1) จัดสรรใหแกผูถือหุนเดิมของบริษัท โดยไมคิดมูลคา จํานวนไมเกิน 60,000,000 หนวย ตามสัดสวนการถือหุน (Right Offering) ในอัตราหุนสามัญเดิม 5 
หุน ตอ 1 หนวยใบสําคัญแสดงสิทธิ 
2) จัดสรรใหแกนักลงทุนที่จองซื้อหุนสามัญเพิ่มทุนของบริษัท โดยไมคิดมูลคา จํานวน 9,000,000 หนวย ในอตัราสวน 5 หุนสามัญเพิ่มทุนตอ 1 หนวย
ใบสําคญัแสดงสิทธิ 



บริษัท เจ มารท จํากัด (มหาชน) 

 

สวนที่ 2 หนา 8 

การเปลี่ยนแปลงราคาหุน เชน ความเส่ียงดานความผันผวนของราคาหุน ( Volatility Risk) และความเสี่ยงอัตรา
ดอกเบ้ียเปนตน อาจสงผลใหมมูลคาใบสําคัญแสดงสิทธิ JMART-W1 มีมูลคาลดลง และผูลงทุนอาจไดรับความ
เสียหายจากผลขาดทุนดังกลาวได (เพ่ิมเติมเรื่องความเส่ียงเรื่องการผันผวนของราคาใบสําคัญแสดงสิทธิ) 


