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3.  การประกอบธุรกิจของแตละสายผลติภัณฑ 
 
 บริษัทดําเนินธุรกิจจําหนายผลิตภัณฑกอสรางตกแตงภายในคุณภาพสูงสําหรับสํานักงานและที่อยูอาศัยแบบ
ครบวงจร ดวยรายการสินคากวา 2,000 รายการ ซึ่งสามารถแบงออกเปน 2 กลุมผลิตภัณฑ ดังนี้ 

1. ผลิตภัณฑภายใตลิขสิทธิ์ตราสินคาของบริษัท 
2. ผลิตภัณฑภายใตตราสินคาชั้นนําทั้งในประเทศและนําเขาจากตางประเทศ ซึ่งบริษัทเปนตัวแทน

จําหนาย 
 
 บริษัทเนนจัดหาผลิตภัณฑกอสรางตกแตงภายในมาจําหนายเฉพาะผลิตภัณฑที่มีการดีไซนสวยงามและ
ทันสมัย และมีคุณภาพสูง โดยการใหบริการที่มีคุณภาพและรวดเร็วเทาเทียมมาตรฐานสากล รวมถึงการคิดคนนวัตกรรม
และสรางสรรคผลิตภัณฑใหมสมํ่าเสมอ เพื่อใหครอบคลุมและตอบสนองความตองการของผูออกแบบ ผูรับเหมาและ
ลูกคากลุมเปาหมาย นอกจากนี้ บริษัทยังมีทีมงานใหคําปรึกษาในการออกแบบภายในและการเลือกใชผลิตภัณฑที่
เหมาะสมกับงานตกแตงภายใน 
 
3.1 ลักษณะผลิตภัณฑ 
 
 ผลิตภัณฑของบริษัทสามารถแบงออกเปน 2 ประเภท ไดแก 
 1. ผลิตภัณฑกอสรางสําหรับงานตกแตงภายใน (Building Product) คือ ผลิตภัณฑกอสรางและตกแตง
ภายในทั่วไป อาทิ ผลิตภัณฑยิบซ่ัม ระบบโครงคราวผนัง ระบบโครงคราวเพดานที-บาร ระบบผนังและฉนวนกันความรอน 
ผลิตภัณฑสีทาภายใน เครื่องมือชาง ไมเอ็มดีเอฟ และอุปกรณเสรมิตางๆ เปนตน โดยมีสัดสวนการจําหนายประมาณรอย
ละ 70 ของยอดการจําหนายผลิตภัณฑทั้งหมด 
 
 2. ผลิตภัณฑเฉพาะดานสําหรับผูออกแบบ (Specified Product) คือ ผลิตภัณฑกอสรางตกแตงภายในที่มี
ลักษณะรูปแบบดีไซนเฉพาะ มีความสวยงามและทันสมัย มุงเนนตอบสนองความตองการของผูออกแบบงานตกแตง
ภายใน โดยมีสัดสวนการจําหนายประมาณรอยละ 30 ของยอดการจําหนายผลิตภัณฑทั้งหมด ซึ่งสามารถแบงตาม
ลักษณะการใชงานไดออกเปน 2 ประเภท คือ 

2.1 ผลิตภัณฑตกแตงภายในสํานักงาน (Commercial Product) และอาคารประเภทอื่นๆ นอกเหนือจากที่
อยูอาศัย อาทิ ระบบเฟรมอลูมิเนียมสําเร็จรูป มือจับสแตนเลสและอุปกรณ พรมปูพื้นที่มีคุณสมบัติ
พิเศษในการปองกันความเปยกชื้น เปนตน ซึ่งผลิตภัณฑตกแตงภายในสํานักงานสวนใหญจะเปน
ผลิตภัณฑภายใตลิขสิทธิ์ตราสินคาของบริษัท 

2.2 ผลิตภัณฑตกแตงภายในที่อยูอาศัย (Residential Product) ไดแก ผลิตภัณฑบัวตกแตงเพดานยิบซั่ม 
ผลิตภัณฑไมสน ผลิตภัณฑกระเบื้องปูพื้นและกรุผนัง ผลิตภัณฑระบบประตูหนาตาง เปนตน ซึ่งเปน
ผลิตภัณฑที่ตอบสนองงานตกแตงภายในที่อยูอาศัย อาทิ บานเดี่ยว เซอรวิสอพารทเมนท 
คอนโดมิเนียม โรงแรม รีสอรท เปนตน 
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ตารางสรุปประเภทผลิตภัณฑและคุณสมบัติของผลิตภัณฑ 
ผลิตภัณฑ รูปภาพตัวอยางผลิตภัณฑ การใชงาน/คุณสมบัติ 

1. ผลิตภัณฑกอสรางสําหรับงานตกแตงภายใน (Building Product) 
• ผลิตภัณฑยิบซั่ม 
ตราสินคา “Thai Gypsum” 

 

ผลิตภัณฑยิบซั่มใชสําหรับงานฝาเพดาน 
และผนงัภายใน พ้ืนผิวเรียบ สวยงาม ตกแตงงาย
และมีความทนทาน ติดต้ังงายและมีน้ําหนักเบา 
ไดรับ ISO9002 และมาตรฐาน มอก. 

• ระบบโครงคราวผนัง และเพดาน
ที-บาร 

 ตราสินคา “Thai Gypsum”  

ใชในการติดต้ังระบบโครงคราวผนัง และฝา
เพดาน ติดต้ังงาย รวดเร็ว ใหความแข็งแรงดีเยี่ยม 
ไดรับ ISO9002 และมาตรฐาน มอก. 

• ฉนวนกันความรอน 
 ตราสินคา “Thai Gypsum” 

 

ฉนวนความรอน ลดเสียง ลดไอรอน และปองกัน
ไฟ ใชสําหรับอาคารสํานักงาน ศูนยการคา อาคาร
แสดงสินคา โรงพยาบาล โกดังสินคา และโรงเรือน
ทางการเกษตร 

• ผลิตภัณฑสี 
 ตราสินคา “WATTYL”, “TOA” 

 

ผลิตภัณฑสีคุณภาพสูงจากประเทศ 
ออสเตรเลีย ใชไดทั้งงานทาภายใน และทา
ภายนอกเนือ้สีละเอียด เรียบเนยีน ทนทาน
สวยงาม มีใหเลอืกหลากหลายเฉดสี 

• เครื่องมือชาง 

 

เครื่องมือและอุปกรณ สําหรับงานชางฝมือตางๆ 

• อุปกรณเสริม 

 

เครื่องมือและอุปกรณกอสรางทั่วไป วัสดุซอมแซม
รอยตอ กาว ซลิิโคน และอื่นๆ อีกมากมาย 

2. ผลิตภัณฑเฉพาะดานสําหรบัผูออกแบบ (Specified Product) 
2.1 ผลิตภัณฑตกแตงภายในสํานกังาน (Commercial Product) 
• ระบบเฟรมอลูมิเนียมสําเร็จรูป 
มือจับสแตนเลสและอุปกรณ 
ตราสินคา “ALLOY” 

 

ระบบเฟรมอลูมิเนียมสําเร็จรูป ใชในการกั้นระบบ
ผนังภายในอาคาร สวยงาม ทันสมัย ดูมีสไตล 
และชวยสรางบรรยากาศในการทํางานที่ดีขึ้น 

• ฉนวนกันความรอน 
 ตราสินคา “BSM Insulation” 

 

ฉนวนกันความรอน ลดเสยีง ลดความรอน และ
ปองกันไฟ ใชสําหรับสํานักงาน ศูนยการคา 
อาคารแสดงสินคา โรงพยาบาล 

• พรมปูพ้ืนชนิดพิเศษ 
ตราสินคา “C&A” 

 

พรมปูพ้ืนที่มีคุณสมบัติพิเศษในการปองกันความ
เปยกชื้น เหมาะสาํหรับโรงพยาบาล สํานักงาน 



บริษัท บิวเดอสมารท จํากัด (มหาชน) 

หนาท่ี 2.3-3 

ตารางสรุปประเภทผลิตภัณฑและคุณสมบัติของผลิตภัณฑ (ตอ) 
ผลิตภัณฑ รูปภาพตัวอยางผลิตภัณฑ การใชงาน/คุณสมบัติ 

2. ผลิตภัณฑเฉพาะดานสําหรบัผูออกแบบ (Specified Product) 
2.2 ผลิตภัณฑตกแตงภายในที่อยูอาศัย (Residential Product) 
• บัวตกแตงเพดานยิบซั่ม 
 ตราสินคา “Ceiling Décor” 

 

บัวตกแตงขอบเพดานยิบซั่ม เขามุมรอยตอ
ระหวางฝาเพดานและผนงั เพ่ือความสวยงาม อีก
ทั้งยังไมทําใหเกิดมลพิษเมื่อโดนไฟ ซึ่งแตกตาง
จากบัวชนิดอื่นๆ 

• ไมสน 
 ตราสินคา “Pine Solutions” 

 

ไมสนสําหรับงานโครงสรางและงานตกแตง
ภายนอก ผลิตจากไมธรรมชาติจากปาปลกู ทน
แดด ทนฝน ปลอดภัยจากปลวก และการผุผัง 
รับประกันคุณภาพนาน 25 ป 

• กระเบือ้งปูพ้ืนและกรุผนัง 
 ตราสินคา “Norco” 

 

กระเบือ้งปูพ้ืนและกรุผนัง จากประเทศ
ออสเตรเลีย ใชในการตกแตงพ้ืนและผนัง มีความ
ทนทาน สวยงามอยางเปนธรรมชาติ 

• ระบบโครงคราวเพดาน 
 ตราสินคา “PERMSIN-BSM” 

 

ชุดผลิตภัณฑสําหรับงานฝาเพดาน ถูกออกแบบ
ตามมาตรฐานสากล เพ่ือใหงายในการติดต้ัง 
โครงสรางแข็งแรง ปลอดสนิม สามารถออกแบบ
ไดหลายรูปแบบเพื่อตกแตงภายในเหมาะสําหรับ
บานพักอาศัยและอาคารสํานักงาน 

• ระบบผนังอัลตราวอลล 
ตราสินคา “ULTRAWALL” 

 

ระบบผนังทีส่ามารถใชกับผนังเปยก เชน หองน้ํา 
หรือ หองครัว และผนังแหง เชน หองนอน 
หองนั่งเลน สามารถปองกันเสียงรบกวนจาก
ภายนอก และปองกันน้ําไดเปนอยางดี 

• ชองเปดฝาเพดานสําเร็จรูป 
ตราสินคา “BSM SERVE BOARD” 

 

ผลิตดวยเทคโนโลยีมาตรฐาน เพ่ือตอบสนองงาน
ที่ตองการความพิถีพิถัน มีความปลอดภัย สะดวก
ในการใชงาน ประหยัดเวลาติดต้ัง แข็งแรง เปดปด
งาย ไรรอยตอ และทาสีไดตามตองการ 

• ระบบประตูหนาตาง 
ตราสินคา “FLETCHER” 

 

เปนระบบที่มีรางเลื่อนอยูดานบน และการปองกัน
ฝุนและน้ําเขารางดานลาง ทําใหไมเปนสนิม 
รวมทั้งงายตอการพับเก็บ ดีไซนสวยงาม ทันสมัย 
รับประกันคุณภาพนาน 7 ป 
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ตราสินคาภายใตลิขสิทธิ์ของบริษัท 
 

 
 
 
 

 
 
 
 
 

ตราสินคาภายใตลิขสิทธิ์ของผูผลิตช้ันนําทั้งในประเทศและตางประเทศ 
ที่บริษัทเปนผูแทนจําหนาย 

 
 
 
 
 
 
 
 

 
 
 
 
 
 
 
 



บริษัท บิวเดอสมารท จํากัด (มหาชน) 

หนาท่ี 2.3-5 

เครื่องครัวและ
เครื่องใชไฟฟา, 30%

หองน้ําและสุขภัณฑ,
 20%

กลุมเครื่องนอนและ
สินคาตกแตง, 15%

วัสดุกอสรางและ
อุปกรณตกแตง
บาน, 25%

อุปกรณไฟฟา
และโคมไฟ, 10%

3.2 ภาวะอุตสาหกรรมและการแขงขัน 
  

 3.2.1 ภาวะอุตสาหกรรม 
 ธุรกิจจําหนายวัสดุกอสรางและตกแตงมีมูลคาตลาดรวม ในป 2549 ประมาณ 108,000 ลานบาท เติบโต
ขึ้นรอยละ 13.7 จากในป 2548 แบงออกเปนมูลคาตลาดในหมวดวัสดุกอสรางและอุปกรณปรับปรุงบาน ในสัดสวนรอย
ละ 25 หมวดเครื่องครัวและเครื่องใชไฟฟา ในสัดสวนรอยละ 30 หมวดหองน้ําและสุขภัณฑ ในสัดสวนรอยละ 20 หมวด
เครื่องนอนและสินคาตกแตง ในสัดสวนรอยละ 15 และหมวดอุปกรณไฟฟาและโคมไฟ ในสัดสวนรอยละ 10  และ
ประมาณการมูลคาตลาดรวมในป 2550  จะมีมูลคาประมาณ 120,000 ลานบาท ซึ่งเติบโตขึ้นจากป 2549 รอยละ 11.1 
ซึ่งในป 2550 คาดการณวาธุรกิจจําหนายวัสดุกอสรางและตกแตงจะมีอัตราการเติบโตที่ลดลง เนื่องจากผลกระทบจาก
ปจจัยลบทางเศรษฐกิจ และการชะลอตัวของธุรกิจอสังหาริมทรัพย ทําใหความตองการใชวัสดุกอสรางและตกแตงบานมี
แนวโนมลดลง กอปรกับมีการแขงขันสูงขึ้น ทําใหผูประกอบการแตละรายตองมีการปรับตัวและอาศัยกลยุทธทาง
การตลาดในรูปแบบใหมๆ ที่เปนที่นาสนใจของผูบริโภค เพื่อแยงชิงสวนแบงการตลาดจากคูแขงขัน (ที่มา: ฝายวิจัยธุรกิจ 
บมจ.ธนาคารกรุงไทย) 

ตารางแสดงมูลคาตลาดธุรกิจจําหนายวัสดุกอสรางและตกแตง ป 2548 – 2551e 
ป 2548 2549 2550e 2551e 

มูลคาตลาดศูนยจําหนายวัสดุกอสราง
และตกแตง (ลานบาท) 

95,000 108,000 120,000 134,000 

อัตราการเปลี่ยนแปลง (%) 18.7 13.7 11.1 11.7 
 

โครงสรางการจัดหนายสินคาวัสดุกอสรางและตกแตงป 2549 
 

ที่มา : จากการรวบรวมและประมาณการ โดยฝายวิจัยธุรกิจ บมจ.ธนาคารกรุงไทย 
 
 สําหรับประมาณการมูลคาตลาดป 2551 ฝายวิจัยธุรกิจ บมจ.ธนาคารกรุงไทย คาดวาธุรกิจจําหนายวัสดุ
กอสรางและตกแตงจะทรงตัวในระดับใกลเคียงกับป 2550 หากภาคธุรกิจกอสรางและอสังหาริมทรัพยยังไมฟนตัว 
นอกจากนี้การแข็งคาของเงินบาทและราคาน้ํามันที่ทรงตัวในระดับสูง จะเปนปจจัยที่สรางความกังวลใหกับผูบริโภคใน
การชะลอการตัดสินใจซื้อที่อยูอาศัย อยางไรก็ตาม อุปทานพื้นที่สํานักงานใหเชาในเขตกรุงเทพมหานครก็ยังมีอัตราการ
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เติบโตเพิ่มขึ้น ในขณะที่อัตราพื้นที่สํานักงานวางกลับลดลง ชุมชนเมืองก็ยังมีการขยายตัวอยางตอเนื่อง ทําใหปริมาณ
ความตองการที่อยูอาศัยบานใหมยังคงเพิ่มขึ้นอยูตลอดเวลา อีกทั้งที่อยูอาศัยที่สรางมาแลว 5-10 ป ก็มีความจําเปนตอง
มีการปรับปรุงซอมแซมใหมีสภาพดีขึ้น จึงคาดวามูลคาตลาดรวมนาจะเติบโตในอัตราใกลเคียงกับป 2550 และจะมีมูลคา
ตลาดรวมประมาณ 134,000 ลานบาท 
 
 ภาวะอุตสาหกรรมที่เกี่ยวของ 
 อาคารสํานักงานใหเชา 
 อาคารสํานักงานใหเชาในเขตกรุงเทพมหานครมีแนวโนมเติบโตตอเนื่องจากป 2547-2550 โดยอุปทาน
พื้นที่สํานักงานใหเชาในเขตกรุงเทพมหานครในป 2550 คาดวาจะมีพื้นที่ประมาณ 7,156 ลานตารางเมตร เพิ่มขึ้นจากป 
2549 ประมาณรอยละ 2.2 ในขณะที่อัตราการวางของพื้นที่อาคารสํานักงานคาดวาจะลดลงเหลือรอยละ 10.01 จากที่มี
อัตราการวางของพื้นที่รอยละ 11.01 ในป 2549 โดยแบงเปนอาคารสํานักงานในยานศูนยกลางธุรกิจ คิดเปนรอยละ 49 
ของอุปทานรวม และนอกเขตศูนยกลางธุรกิจคิดเปนรอยละ 51 ของอุปทานรวม 
 แนวโนมอัตราการเติบโตของอาคารสํานักงานใหเชาในป 2550 ตอเนื่องป 2551 คาดวาการกอสรางอาคาร
ใหมจะมีนอยลงเนื่องจากการที่ตนทุนคากอสรางสูงขึ้น ประกอบกับพระราชบัญญัติผังเมืองป 2549 มีขอกําหนดที่เขมงวด 
บริษัทพัฒนาอสังหาริมทรัพยสวนใหญจึงชะลอแผนการลงทุนกอสรางอาคารสํานักงานใหม แตอยางไรก็ตาม คาดวาจะ
บริษัทพัฒนาอสังหาริมทรัพยจะใชวิธีการนําอาคารสํานักงานทิ้งรางเกาตั้งแตป 2540 กลับมาพัฒนากอสรางใหมแทน 
ทั้งนี้อุปทานพื้นที่สํานักงานใหเชาใหมมีการเพิ่มขึ้นเล็กนอยจะสงผลใหอัตราคาเชายังคงทรงตัวใกลเคียงกับปที่ผานมา 
(ที่มา: ฝายวิจัยธุรกิจ บมจ.ธนาคารกรุงไทย) 
 

เครื่องชี้วัด 2547 2548 2549 2550e 
พื้นที่อาคารสํานักงาน 
ในเขตกรุงเทพฯ (ลาน ตร.ม.) 6,709 6,728 7,001 7,156 

 %เปล่ียนแปลง  2.0% 0.3% 4.1% 2.2% 
การเชาพื้นที่อาคารสํานักงาน 
ในเขตกรุงเทพฯ (ลาน ตร.ม.) 5,904 5,930 6,230 6,440 

 %เปล่ียนแปลง  12.2% 0.4% 5.1% 3.4% 
อัตราการวางของพื้นที่ (%) 11.99% 11.86% 11.01% 10.01% 
ที่มา : จากการรวบรวมและประมาณการ โดยศูนยวิจัยธุรกิจ ธนาคารกรุงไทย จํากัด (มหาชน) 
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กราฟแสดงอุปสงคและอุปทานตอพื้นที่อาคารสํานักงานในเขตกรุงเทพมหานคร 
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อุปทานพ้ืนท่ี สนง.ใหเชา ในเขต กทม. อุปสงคพ้ืนท่ี สนง.ใหเชา ในเขต กทม.
 

 
 ศูนยการคา 
 อาคารศูนยการคาใหเชาพื้นที่ในเขตกรุงเทพมหานครมีแนวโนมเติบโตตอเนื่องจากป 2548-2550 โดยอุป
ทานพื้นที่ศูนยการคาใหเชาในเขตกรุงเทพมหานครในป 2550 คาดวาจะมีพื้นที่ประมาณ 4.79 ลานตารางเมตร เพิ่มขึ้น
จากป 2549 ประมาณรอยละ 4.6 ในขณะที่อุปสงคการเชาพื้นที่คาดวาจะมีพื้นที่ประมาณ 4.59 ลานตารางเมตร คิดเปน
อัตราการวางของพื้นที่รอยละ 4.18 เพิ่มขึ้นจากรอยละ 3.49 ในป 2549 โดยสวนใหญเปนพื้นที่ศูนยการคาในยาน
ศูนยกลางธรุกิจในเขตกรุงเทพมหานคร และประมาณการอุปทานพื้นที่ศูนยการคาใหเชาจะมีแนวโนมเติบโตขึ้นเปน 5.00 
ลานตารางเมตร ป 2551 หรือคิดเปนอัตราการเติบโตรอยละ 4.4 โดยสวนใหญจะเปนการเติบโตของรูปแบบศูนยการคา
ชุมชน (Community Mall) เพื่อรองรับผูบริโภคบางสวนที่ไมสะดวกในการเดินทางไปศูนยการคาในเมือง แตทวาอัตราการ
วางของพื้นที่จะเพิ่มขึ้นเปนรอยละ 5.0 (ที่มา: ฝายวิจัยธุรกิจ บมจ.ธนาคารกรุงไทย) 
 

เครื่องชี้วัด 2548 2549 2550e 2551e 
พื้นที่ศูนยการคา 
ในเขตกรุงเทพฯ (ลาน ตร.ม.) 

4.35 4.58 4.79 5.00 

 %เปล่ียนแปลง  8.5% 5.3% 4.6% 4.4% 
การเชาพื้นที่ศูนยการคา 
ในเขตกรุงเทพฯ (ลาน ตร.ม.) 

4.10 4.42 4.59 4.75 

 %เปล่ียนแปลง  7.3% 7.8% 3.8% 3.5% 
อัตราการวางของพื้นที่ (%) 5.75% 3.49% 4.18% 5.00% 
ที่มา : จากการรวบรวมและประมาณการ โดยศูนยวิจัยธุรกิจ ธนาคารกรุงไทย จํากัด (มหาชน) 
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อุปทานพ้ืนท่ีศูนยการคาในเขต กทม. อุปสงคพ้ืนท่ีศูนยการคาในเขต กทม.

กราฟแสดงอุปสงคและอุปทานตอพื้นที่ศูนยการคาในเขตกรุงเทพมหานคร 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 ที่อยูอาศัย 
 ภาวะอุตสาหกรรมที่อยูอาศัยในเขตกรุงเทพมหานครและปริมณฑลสามารถแบงการวิเคราะหออกเปน 3 
ประเภท คือ อาคารชุดพักอาศัย เซอรวิสอพารทเมนท และบานจัดสรร โดยมีรายละเอียดการวิเคราะหแนวโนม
อุตสาหกรรมที่อยูอาศัยแตละประเภท ดังนี้ 
 
 อาคารชุดพักอาศัย (Condominium) 
 ในป 2550 คาดวาจํานวนหองชุดพักอาศัยจดทะเบียนใหมในเขตกรุงเทพมหานครและประมณฑลจะมี
จํานวน 18,000 หนวย เติบโตเพิ่มขึ้นจากป 2549 รอยละ 6.1 คิดเปนมูลคาตลาดประมาณ 41,000 ลานบาท โดย
ผูประกอบการตางเปดตัวโครงการอาคารชุดพักอาศัยในเมืองมากขึ้น โดยเฉพาะตามแนวเขตรถไฟฟา (BTS และ MRT) 
เพื่อสนองตอบการดําเนินชีวิตที่เรงรีบของสังคมเมือง และสําหรับป 2551 คาดวาจํานวนหองชุดพักอาศัยจดทะเบียนใหม
จะเพิ่มขึ้นเปน 19,200 หนวย เติบโตเพิ่มขึ้นรอยละ 6.6 คิดเปนมูลคาตลาด 43,700 ลานบาท เนื่องจากคาดวา
ผูประกอบการรายใหญจะสรางหองชุดพักอาศัยระดับกลางเขาสูตลาดมากขึ้น โดยสวนใหญจะมีทําเลตามแนวรอบๆ 
สถานีไฟฟาและสวนตอขยาย รวมทั้งแนวโนมอัตราดอกเบี้ยที่คาดวาจะลดลงจะสงผลใหผูซื้อตัดสินใจซื้อเร็วขึ้น 
โดยเฉพาะหองชุดระดับราคา 1-2 ลานบาท (ที่มา: ฝายวิจัยธุรกิจ บมจ.ธนาคารกรุงไทย) 
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 เซอรวิสอพารทเมนท (Service Apartment) 
 ในป 2550 คาดวาจํานวนหองพักประเภทเซอรวิสอพารทเมนทในเขตกรุงเทพมหานครและปริมณฑลจะมี
จํานวน 14,500 ยูนิต มีจํานวนการเขาพัก 12,800 ยูนิต คิดเปนอัตราการวางของหองพักรอยละ 11.72 โดยคาดวาจะมี
จํานวนหองพักใหมเขาสูตลาดเพิ่มขึ้นจากป 2549 รอยละ 9.3 โดยพื้นที่ถนนสุขุมวิทยังคงมีสวนแบงตลาดสูงสุด และมี
อัตราการเขาพักสูงถึงรอยละ 90 เนื่องจากเปนทําเลที่มีระบบขนสงรถไฟฟาที่อํานวยความสะดวกในการเดินทาง แตอัตรา
การเขาพักโดยเฉลี่ยสําหรับพื้นที่อื่นลดลงเนื่องจากการชะลอตัวทางเศรษฐกิจ และชาวตางชาติขาดความเชื่อม่ันในการ
ลงทุน อยางไรก็ตาม คาดวาในป 2551 จํานวนหองพักประเภทเซอรวิสอพารทเมนทใหมจะยังคงเพิ่มขึ้นเปน 15,700 ยูนิต 
เติบโตขึ้นรอยละ 8.3 จากป 2550 โดยผูประกอบการบางรายมีแผนการนําเอาหองชุดพักอาศัยบางสวนของอาคารชุดพัก
อาศัย (Condominium) มาตกแตงใหมเพื่อพัฒนาเปนเซอรวิสอพารทเมนท (ที่มา: ฝายวิจัยธุรกิจ บมจ.ธนาคารกรุงไทย) 

 บานจัดสรร 
 ในป 2550 ประมาณการจํานวนบานจัดสรรสรางเสร็จและจดทะเบียนใหมในเขตกรุงเทพมหานครและ
ปริมณฑลจะเพิ่มขึ้น 29,000 หนวย ซึ่งมีอัตราลดลงรอยละ 9.9 จากป 2549 คิดเปนมูลคาตลาดประมาณ 97,000 ลาน
บาท เนื่องจากผูประกอบการตองเผชิญกับความเสี่ยงดานตนทุนการกอสรางที่สูงขึ้น ในขณะที่ตลาดบานจัดสรรที่สราง
เสร็จแลวยังคงมีอุปทานสวนเกินอยู ประกอบกับการที่ผูบริโภคตดัสินใจซื้อบานลดลง อยางไรก็ตาม คาดวาในป 2551 
ภาพรวมธุรกิจจะฟนตัวตามภาวะเศรษฐกิจ ปญหาการเมืองเริ่มคล่ีคลาย ภายหลังการเลือกตั้งและมีการจัดตั้งรัฐบาลใหม 
อัตราดอกเบี้ยมีแนวโนมลดลง รวมทั้งรัฐบาลผลักดันมาตรการใหบุคคลธรรมดาสามารถนําดอกเบี้ยเงินกูเพื่อที่อยูอาศัย
มาหักลดหยอนภาษีเงินไดตามที่จายจริงเพิ่มขึ้นจากไมเกิน 50,000 บาท เปนไมเกิน 100,000 บาท จะเปนปจจัย
สนับสนุนใหผูบริโภคตัดสินใจซื้อบานเร็วขึ้น (ที่มา: ฝายวิจัยธุรกิจ บมจ.ธนาคารกรุงไทย) 
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 3.2.2 ภาวะการแขงขัน 
 
 เนื่องจากบริษัทมีความแตกตางจากคูแขงขันรายอื่นทั้งดานลักษณะผลิตภัณฑที่จัดจําหนาย ดานกลุม
ลูกคา และดานการบริการ กลาวคือ บริษัทมีการพัฒนาผลิตภัณฑกอสรางตกแตงภายในและจําหนายผลิตภัณฑดังกลาว
ภายใตตราสินคาของตัวเอง และเปนตัวแทนจําหนายผลิตภัณฑภายใตลิขสิทธิ์ตราสินคาชั้นนําทั้งในประเทศและนําเขา
จากตางประเทศ ในดานกลุมลูกคาของบริษัทเนนการตลาดตรงสูกลุมผูออกแบบ (Interior Designer) และผูรับเหมางาน
ตกแตงภายใน (Interior Constructor) เปนหลัก ในขณะที่คูแขงขันสวนใหญเนนกลุมลูกคาประเภทผูรับเหมา และเจาของ
บานพักอาศัย ซึ่งเปนกลุมลูกคาที่ผูประกอบการจะตองเผชิญกับการแขงขันที่สูงมาก ในดานการบริการทางบริษัทมีทีม
ใหบริการแกผูออกแบบในการใหคําปรึกษาในการออกแบบ ใหคําแนะนําในการเลือกใชผลิตภัณฑกอสรางตกแตงภายใน 
และชวยอํานวยความสะดวกในการออกแบบงานตกแตงภายในแบบครบวงจรอีกดวย อีกทั้งบริษัทเนนกลยุทธการแขงขัน
ดานการจัดสงที่รวดเร็ว ตรงเวลา และการสรางความสัมพันธที่ดีกับกลุมลูกคาอยางตอเนื่อง ในขณะที่คูแขงขันเนนกลยุทธ
ดานทําเลที่ตั้งที่สะดวกในการที่ลูกคาจะไปเลือกซื้อผลิตภัณฑแตไมมีบริการจัดสงใหถึงหนางานหรือบานพักอาศัย ทําให
บริษัทมีลักษณะการดําเนินธุรกิจที่มีความแตกตางจากผูประกอบการคาวัสดุกอสรางและตกแตงภายในอื่นๆ ดังนั้น หาก
พิจารณาถึงลักษณะการดําเนินธุรกิจของบริษัทจะเห็นไดวาในประเทศไทยปจจุบันนี้บริษัทยังไมมีคูแขงขันโดยตรง (Direct 
Competitor) จะมีเพียงคูแขงขันทางออม (Indirect Competitor) เชน รานคาจําหนายผลิตภัณฑกอสรางตกแตงภายใน
เฉพาะอยาง ศูนยคาสงคาปลีกวัสดุกอสรางและตกแตง เปนตน 
 
 ปจจุบันในประเทศไทยมีผูประกอบธุรกิจจําหนายวัสดุกอสรางและตกแตงเพิ่มขึ้นมาก ทั้งประเภทรานคา
รายยอยที่จําหนายผลิตภัณฑเฉพาะอยาง และรานคาสงคาปลีกวัสดุกอสรางและตกแตงแบบครบวงจร โดยมี
ผูประกอบการรายใหญในธุรกิจจํานวน 8 ราย ซึ่งมีสาขาและตัวแทนจําหนายกระจายอยูทั้งในเขตกรุงเทพ ปริมณฑล และ
ภูมิภาคตางๆ ทั่วประเทศ โดยผูประกอบการรายใหญทุกรายมีรูปแบบการดําเนินธุรกิจแบบรานคาสงคาปลีกสมัยใหม 
(Modern Trade) มีแนวคิดใหเปนศูนยรวมสินคาวัสดุกอสรางและสินคาตกแตงบานอยางครบวงจร ที่ลูกคาสามารถเลือก
ซื้อสินคาเกี่ยวกับบานทุกอยางไดในที่เดียว (One Stop Shopping) ทั้งนี้ คาดวามูลคาตลาดรวมของธุรกิจจําหนายวัสดุ
กอสรางและตกแตงป 2550 จะมีมูลคาตลาดรวมประมาณ 120,000 ลานบาท และเติบโตขึ้นเปน 134,000 ลานบาท ในป 
2551 หรือคิดเปนอัตราเติบโตรอยละ 11.7 เนื่องจากคาดวาภาวะเศรษฐกิจโดยรวมจะฟนตัวขึ้นเล็กนอย โดยมีปจจัยจาก
ความเชื่อม่ันทางการเมืองหลังการเลือกตั้งรัฐบาลใหมในชวงปลายป 2550 ธุรกิจอาคารสํานักงานใหเชาจะฟนตัวขึ้นตาม
การเติบโตของเศรษฐกิจ อุตสาหกรรมพัฒนาอสังหาริมทรัพยประเภทที่อยูอาศัยจะฟนตัวขึ้น โดยการกระตุนจากทั้ง
ภาครัฐบาลและภาคเอกชน รวมทั้งการเปลี่ยนแปลงคานิยมของผูบริโภคกลุมวัยกลางคนที่กําลังสรางครอบครัว ซึ่งมีความ
ตองการที่อยูอาศัยประเภทคอนโดมิเนียมในแหลงชุมชนเมืองมากกวาที่อยูอาศัยประเภทบานหรือทาวนเฮาส หาก
พิจารณาเฉพาะมูลคาตลาดในหมวดวัสดุกอสรางและอุปกรณปรับปรุงบานซึ่งบริษัทถือเปนผูประกอบการรายหนึ่งใน
หมวดธุรกิจดังกลาว โดยหากหมวดวัสดุกอสรางและอุปกรณปรับปรุงบานยังคงมีสัดสวนตลาดใกลเคียงรอยละ 25 ของ
มูลคาตลาดรวม ซึ่งเทากับสัดสวนในป 2549 บริษัทคาดวามูลคาตลาดหมวดวัสดุกอสรางและอุปกรณปรับปรุงบานจะมี
มูลคาประมาณ 33,500 ลานบาทในป 2551 (ที่มา: ฝายวิจัยธุรกิจ บมจ.ธนาคารกรุงไทย) 
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ตารางแสดงรายชื่อผูประกอบการธุรกิจจําหนายวัสดุกอสรางและตกแตง (แยกตามรูปแบบธุรกิจ) 
รูปแบบธุรกิจ รายชื่อผูประกอบการ 

1. ธุรกิจโฮมเซ็นเตอร 
(Modern Trade) 

บมจ.โฮมโปรดักสเซ็นเตอร  บจก.ซีอารซีเพาเวอรรีเทล  บจก.สยามโกลบอลเฮาส 

2. ธุรกิจรานคาเฉพาะอยาง 
(Specialty Store) 

บจก.ซีเมนตไทยการตลาด  บจก.บุญถาวรเซรามิก  บจก.แกรนดโฮมมารทกรุป  บจก.
เดคคอรมารท  บจก.ชลบุรีกันยง  บจก.สุขภัณฑเซ็นเตอร  บจก.อินเตอรสุขภัณฑ  บจก.
อินเด็กซเฟอรนิเจอร  ฯลฯ 

 
ตารางแสดงรายชื่อผูประกอบการธุรกิจจําหนายวัสดุกอสรางและตกแตงรายใหญ (แยกแตละราย) 

รายชื่อผูประกอบการ ชื่อรานคา จํานวนสาขา สถานที่ตั้ง 
1. บจก.ซีเมนตไทยการตลาด ซีเมนตไทยโฮมมารท 379 ทั่วประเทศ 
2. บมจ.โฮมโปรดักสเซ็นเตอร โฮมโปร 26 กรุงเทพฯ นนทบุรี ปทุมธาน ีชลบุรี 

ประจวบคีรีขันธ อุดรธานี ขอนแกน 
นครราชสีมา สงขลา ภูเก็ต สุราษฎรธาน ี
เชียงใหม พิษณุโลก 

3. บจก.ซีอารซีเพาเวอรรีเทล โฮมเวิรค 10 กรุงเทพฯ นนทบุรี ปทุมธานี ชลบุรี ภูเก็ต 
4. บจก.บุญถาวรเซรามิก บุญถาวร 7 กรุงเทพฯ ปทุมธานี สมุทรปราการ สมุทรสาคร 
5. บจก.สยามโกลบอลเฮาส โกลบอลเฮาส 5 รอยเอ็ด ขอนแกน อุดรธานี เชียงใหม ระยอง 
6. บจก.แกรนดโฮมมารทกรุป แกรนดโฮมมารท 4 กรุงเทพฯ นนทบุรี 
7. บจก.เดคคอรมารท เดคคอรมารท 3 กรุงเทพฯ 
8. บจก.ชลบุรีกันยง กันยงโฮมสโตร 2 ชลบุรี 
ที่มา : รวบรวมโดยฝายวิจัยธุรกิจ บมจ.ธนาคารกรุงไทย 
 
 3.2.2 การตลาดและภาวการณแขงขัน 
 
 กลยุทธทางดานการตลาด (Marketing Strategies) 
 บริษัทมีกลยุทธทางดานการตลาด โดยการจาํหนายผลิตภัณฑกอสรางตกแตงภายใน ควบคูกับการให
คําแนะนํา คําปรึกษา และนําเสนอรายละเอียดการใชงานที่ถูกตองกับผูออกแบบ โดยเฉพาะผลติภัณฑเฉพาะดานสําหรับ
ผูออกแบบ (Specified Product) ซึ่งสวนใหญเปนผลิตภัณฑที่มีคุณลักษณะเฉพาะ เพื่อใหสามารถตอบสนองความตองการ
และความพึงพอใจแกผูออกแบบและเจาของโครงการ ทั้งในดานคณุลักษณะ รูปแบบ ความสวยงาม และคุณภาพ ทั้งนี้ บริษัท
จะจาํหนายผลิตภัณฑใหกับผูรับเหมางานตกแตงภายในตามแบบที่ผูออกแบบและเจาของโครงการกําหนดไว ดวยทีมงาน
ฝายขายของบรษิัทที่มีความรู ความเชี่ยวชาญและประสบการณในผลิตภัณฑกอสรางตกแตงภายในคุณภาพสูง อกีทั้งบริษัท
ยังใหความสําคญักับการใหบริการจัดสงผลิตภัณฑแกลูกคาดวยความรวดเร็ว และมีฝายลูกคาสัมพันธ (BSM Call Center) 
คอยใหคําแนะนาํ ใหคําปรึกษา ชวยสนับสนุนและใหบริการหลังการขายกับลูกคา รวมทั้งชวยประสานงานกับฝายขายเพื่อสง
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คําส่ังซื้อของลูกคาไปยังฝายคลังสินคา และจัดสงผลิตภัณฑใหกับลูกคาตามกําหนด ทําใหบริษัทไดรับความเชือ่ถือและการ
ยอมรับทั้งในดานผลิตภัณฑและบริการจากผูออกแบบ เจาของโครงการและผูรับเหมาเปนอยางดี 
 นอกจากนี ้ บริษัทมีนโยบายที่จะสนับสนุนใหลูกคากลุมผูรับเหมางานตกแตงภายในทุกรายสมัครเขาเปน
สมาชิกของบริษทัเพื่อเปนการสรางแรงจูงใจใหลูกคาเกิดความรูสึกที่ดีและการมีสวนรวม ซึ่งจะสงผลใหเกิดการซื้อในครั้ง
ตอไป และบรษิัทยังเปนแนะนาํชองทางธุรกิจโดยการประชาสัมพันธงานรับเหมาตกแตงภายในหรือโครงการอสังหาริมทรัพย
ใหมๆ ใหแกกลุมลูกคาสมาชิกเพื่อเขาไปติดตอเจาของโครงการหรือเขารวมประมูลงาน รวมทั้งมีการจัดพบปะสังสรรคระหวาง
สมาชิกเพื่อสรางเครือขายสมาชิก (Networking) ซึ่งจะเปนประโยชนในการประสานธุรกิจรวมกันในอนาคต โดยทางบริษัทมี
รูปแบบสมาชิกทีห่ลากหลายความความเหมาะสมของลูกคาแตละราย อาทิ BSM Club Card หรือ BSM Silver Card หรือ 
BSM Gold Card หรือ BSM Platinum Card เปนตน ซึ่งการสมัครเปนลูกคาสมาชิกของบริษัทนอกจากจะไดรับขอเสนอที่
ดีกวาลูกคาทั่วไปแลว ยังมีสิทธิไดรับสิทธิประโยชนตางๆ ที่ทางบรษิัทจะตอบแทนคืนสูสมาชิกอีกดวย โดยสิทธิประโยชนจาก
การเปนสมาชิกของบริษัทมีดังนี ้

สิทธิประโยชนที่ไดรับ 
ประเภทสมาชิก สวนลด วงเงิน

เครดิต 
ระยะเวลา
เครดิต 

สิทธิประโยชนอื่น 

1. ผูรับเหมาขนาดกลางและขนาดเล็ก 
 (ไมไดจัดตั้งเปนนิติบุคคล) 

 - BSM Club Reward Card 

ไดรับสวนลด 2% เมื่อ
สั่งสินคาและมารับ
สินคาเอง 

ไมมี ไมมี - สงสินคาฟรีเมื่อสั่งซ้ือเกิน 5,000 บาท 
- สะสมคะแนนเพื่อแลกของรางวัล 

2. ผูรับเหมาประเภทนิติบุคคล 
- BSM Platinum Card 
- BSM Gold Card 
- BSM Silver Card 

 (สิทธิประโยชนขึ้นอยูกับประเภทของ
สมาชิก) 

- สินคาราคาพิเศษกวา
ลูกคาทั่วไป 
- ไดรับสวนลดเพิ่มเติม 
สูงสุดถึง 4% เมื่อชําระ
คาสินคาภายในเวลาที่
กําหนด 

150,000 – 
300,000 
บาท 

เร่ิมตนที่ 
30 วัน 

- สงสินคาฟรีเมื่อสั่งซ้ือเกิน 5,000 บาท 
- สะสมคะแนนเพื่อแลกของรางวัล 
- มีสิทธิรวมโปรโมชั่นคืนกําไรแกสมาชิก 

หมายเหตุ : กรณสีมาชกิขอซือ้ผลิตภัณฑเกินกวาวงเงินเครดิตสงูสุดทีก่ําหนด ทีมงานฝายขายจะตองขออนุมัติจากกรรมการบริหาร ซึง่
จะตองพิจารณาอนุมัติเปนกรณีพิเศษ 
 
 กระบวนการขายและจัดสงผลิตภัณฑ ลูกคาสามารถส่ังซื้อผลิตภัณฑของบริษัทผานศูนยลูกคาสัมพันธ 
(BSM Call Center) โดยตรง หรือผานทางเจาหนาที่ฝายขาย ซึ่งบริษัทจะใชเวลาในการจัดสงสินคาภายใน 24 ชั่วโมงนับ
จากไดรับการยืนยันคําส่ังซื้อ โดยมีขั้นตอนดังนี้ 

 ขั้นตอนที่ 1 เมื่อศูนยลูกคาสัมพันธ (BSM Call Center) ไดรับการยืนยันคําส่ังซื้อ วัน เวลา และสถานที่
สงมอบจากลูกคา หรือเจาหนาที่ฝายขายแลว จะทําการออกใบกํากับภาษี (Tax Invoice) 
พรอมสงรายการสินคาไปยังฝายคลังสินคา 

 ขั้นตอนที่ 2  ฝายคลังสินคาดําเนินการเบิกสินคา และจัดสินคาตามใบสั่งซื้อ 
 ขั้นตอนที่ 3 พนักงานคลังสินคาแจงไปยังฝายขนสงสินคาใหจัดสงสินคาไปยังลูกคา 
 ขั้นตอนที่ 4  ฝายขนสงสินคาจัดสงสินคาไปยังลูกคาตาม วัน เวลา และสถานที่ที่กําหนดไวในใบสงของ 

โดยทางศูนยลูกคาสัมพันธจะโทรศัพทไปแจงลูกคาใหทราบทันทีวากําลังไปสงสินคาให และ
แจงประมาณเวลาที่คาดวาจะถึงสถานที่ที่กําหนดไว 
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 บริษัทมีนโยบายและกลยุทธการดานการแขงขนัที่สําคัญซึ่งสามารถจําแนกได ดังนี้ 
 

กลยุทธดานราคา (Price) 
 การกําหนดราคาผลิตภัณฑของบริษัทแบงตามลักษณะผลิตภัณฑแตละประเภท โดยคํานึงถึงปจจัยในการ
แขงขันเปนองคประกอบ โดยสามารถแบงกลยุทธดานราคาไดดังนี้ 

• ผลิตภัณฑกอสรางสําหรับงานตกแตงภายใน (Building Product) เนื่องจากสินคาประเภทดังกลาวมี
จําหนายทั่วไปและมีความยืดหยุนตอราคาสูง บริษัทจึงกําหนดราคาสินคาโดยอางอิงตามราคาตลาด ซึ่งจะ
มีการสํารวจราคาตลาดทุกสัปดาหเพื่อพิจารณาในการปรับราคาสินคา 

  ทั้งนี้บริษัทยงัมีนโยบายกําหนดราคาสินคาเทากับผูจําหนายรายอื่น ซึ่งบริษัทใหอํานาจการ
ตัดสินใจลดราคาสินคาเปนกรณีพิเศษแกผูอํานวยการฝายขาย หรือผูอํานวยการฝายพัฒนาผลิตภัณฑ ใน
กรณีที่ลูกคาแจงวาราคาสินคาที่ผูจําหนายรายอื่นเสนอใหต่ํากวาของบริษัท 

• ผลิตภัณฑเฉพาะดานสําหรับผูออกแบบ (Specified Product) สําหรับผลิตภัณฑเฉพาะดานนี้ ถึงแมวาใน
ตลาดจะมีผลิตภัณฑทดแทนอยูมากมายหลากหลายตราสินคา และมีการแขงขันดานราคาคอนขางสูง แต
ผลิตภัณฑของบริษัทก็สามารถสรางความแตกตางในดานคุณภาพ ความหลากหลาย และการบริการที่
ดีกวา บริษัทจึงไมมีนโยบายที่จะไปเนนการแขงขันดานราคากับคูแขงในผลิตภัณฑกลุมนี้ โดยมีกลยุทธการ
กําหนดราคาดวยการบวกกําไรจากตนทุนผลิตภัณฑของผลิตภัณฑแตละประเภท (Mark-up on Cost)  

 
กลยุทธดานชองทางการจําหนาย (Place) 

 บริษัทมีกลยุทธการจําหนายผลิตภัณฑในเชิงรุก โดยใชทีมงานฝายขายที่มีประสิทธิภาพ รวมทั้งมีความรู
และประสบการณในการผลิตภัณฑกอสรางตกแตงภายใน ซึ่งบริษัทไดแบงทีมงานฝายขายออกเปน 2 ทีม ไดแก ทีมงาน
ขายสําหรับดูแลผูออกแบบ และทีมงานขายสําหรับดูแลผูรับเหมา เพื่อการเขาถึงความตองการผลิตภัณฑที่แตกตางกัน
ของลูกคา และบริษัทยังเนนการบริการที่รวดเร็วโดยมีศนูยบริการลูกคาสัมพันธ (BSM Call Center) ใหคําปรึกษาและ
แนะนําขอมูลตางๆ เกี่ยวกับการตกแตงภายใน ซึ่งปจจุบันชองทางการจําหนายผลิตภัณฑของบริษัทมี 2 ชองทาง ดังนี้ 

• ลูกคาสามารถเลือกชมผลิตภัณฑและส่ังซื้อผลิตภัณฑไดโดยตรง ณ สํานักงานขายของบริษัท หรือ 



บริษัท บิวเดอสมารท จํากัด (มหาชน) 

หนาท่ี 2.3-14 

• ลูกคาสามารถสั่งซื้อสินคาไดโดยตรงผานศูนยบริการลูกคาสัมพันธ (BSM Call Center) ในกรณีที่เปน
สมาชิกของบริษัทอยูกอนแลว หรือส่ังซื้อผานทีมงานขายในกรณีที่เปนลูกคาใหมหรือยังไมไดสมัครเปน
สมาชิกของบริษัท ซึ่งการรับบริการทั้ง 2 วิธีนี้ ลูกคาจะไดรับความสะดวก และรวดเร็ว นอกจากนี้ยังมี
ชองทางพิเศษสําหรับลูกคาสมาชิกใหสามารถสั่งซื้อสินคาไดตลอด 24 ชั่วโมงผานทางศูนยบริการ
ลูกคาสัมพันธ (BSM Call Center) ซึ่งชวยลดขอจํากัดดานเวลาในการที่ลูกคาจะติดตอมายังบริษัท 

 
 นอกจากการอาศัยชองทางการใหบริการดังกลาวขางตนแลว บริษัทยังไดกอตั้งสํานักงานสาขาและมีทีม
บุคลากรที่พรอมใหบริการ ทั้งนี้เพื่อใหครอบคลุมกลุมลูกคาเปาหมาย ซึ่งปจจุบันบริษัทมีสํานักงานสาขา 1 แหง ตั้งอยู
ตําบลเทพกระษัตรี อาํเภอถลาง จังหวัดภูเก็ต เพื่อรองรับกลุมลูกคาโรงแรมและรีสอรทในจังหวัดภูเก็ต และจังหวัด
ใกลเคียง 
 ทั้งนี้ บริษัทมีโครงการขยายชองทางการจัดจําหนายในประเทศไทย โดยการเปดสาขาเพิ่มเติมปละ 1-2 
สาขา ในพื้นที่กรุงเทพมหานคร และเขตปริมณฑลรอบนอก รวมทั้งมีโครงการเพิ่มชองทางการจัดจําหนาย On-line ผาน
ระบบ Internet ในอนาคต 
 สําหรับตลาดตางประเทศ บริษัทมีนโยบายการตลาดเกี่ยวกับชองทางการจําหนายตางประเทศโดยการ
แตงตั้งตัวแทนจําหนายในแตละประเทศเพื่อเปนผูดําเนินการตลาด โดยเฉพาะผลิตภัณฑภายใตลิขสิทธิ์ตราสินคาของ
บริษัทที่บริษัทเปนผูคิดคนและพัฒนาผลิตภัณฑเอง บริษัทไดเริ่มทําการตลาดตางประเทศโดยการสงออกผลิตภัณฑไป
จําหนายยังตางประเทศ อาทิ ประเทศสิงคโปร ประเทศฮองกง เปนตน แตอยางไรก็ตามยอดขายตางประเทศที่ผานมายังมี
มูลคาไมมากนัก เนื่องจากผูดําเนินการตลาดในแตละประเทศที่กลาวถึงขางตนยังไมมีศักยภาพในการสรางยอดจําหนายได
ตามเปาหมายที่บริษัทกําหนดไว ทั้งนี้ในชวงปลายป 2549 ที่ผานมา ผูบริหารบริษัทไดเดินทางไปสํารวจขอมูลตลาด
เกี่ยวกับผลิตภัณฑกอสรางตกแตงภายในและธุรกิจอสังหาริมทรัพยในประเทศอินเดีย เพื่อทําการศึกษาความเปนไปไดใน
การขยายตลาดตางประเทศไปยังประเทศอินเดีย และคณะผูบริหารบริษัทมีความเห็นวาประเทศอินเดียมีอัตราการเติบโต
ทางธุรกิจสูงมากอีกประเทศหนึ่ง โดยเฉพาะธุรกิจเกี่ยวกับอสังหาริมทรัพย ผูบริหารบริษัทจึงมีความมั่นใจวาจะสามารถ
ขยายตลาดและประสบความสําเร็จในการสรางยอดจําหนายไปยังประเทศอินเดียได และในชวงตนป 2550 บริษัทไดแตงตั้ง
บริษัท บิวเดอ บอกซ (อินเดีย) จํากัด ใหเปนผูนําเขา ผูทําการตลาด และเปนผูแทนจําหนายผลิตภัณฑภายใตลิขสิทธิ์ตรา
สินคาของบริษัทภายในประเทศอินเดีย (ศึกษารายละเอียดไดในสวนที่ 2.3 สรุปสัญญาที่เกี่ยวของกับการดําเนินธุรกิจ)  
 

กลยุทธดานการสงเสริมการขาย (Promotion) 
 บริษัทมีการจัดกิจกรรมสงเสริมการขายโดยใชระบบที่มุงเนนตอบแทนแกลูกคาสมาชิกของบริษัทเปนหลัก 
(Loyalty Program) โดยลูกคาสมาชิกจะไดรับสิทธิเขารวมโปรโมชั่นพิเศษตางๆ ที่บริษัทจัดขึ้น เชน การเขารวมรายการคืน
กําไรแกลูกคาสมาชิก การสะสมคะแนนเพื่อแลกของรางวัล อาทิ บัตรเติมน้ํามันฟรี เปนตน 
 

กลุมลูกคาเปาหมาย 
 เนื่องจากการตัดสินใจเลือกซื้อผลิตภัณฑกอสรางและตกแตงภายใน เจาของโครงการจะแจงงบประมาณ
และรูปแบบความตองการแกผูออกแบบงานตกแตงภายใน เพื่อทําการออกแบบและกําหนดรูปแบบผลิตภัณฑกอสราง
ตกแตงภายใน หลังจากนั้นผูรับเหมางานตกแตงภายในจะเปนผูดําเนินการจัดหาผลิตภัณฑตามที่ผูออกแบบกําหนดเพื่อ
นําไปกอสรางตกแตงภายใน เมื่อเสร็จงานแลวขั้นตอนสุดทายคือการตรวจรับงานโดยเจาของโครงการ บริษัทมีความ
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เขาใจในลักษณะความสัมพันธของแตละฝายเปนอยางดี บริษัทจึงกําหนดกลุมลูกคาเปาหมายซึ่งเปนผูที่มีอิทธิพลทาง
ความคิดสําหรับงานกอสรางตกแตงภายใน และไดเนนการทําตลาดเชิงรุกไปยังกลุมลูกคาเปาหมาย 2 กลุม ไดแก 
ผูออกแบบงานตกแตงภายใน และผูรับเหมางานตกแตงภายใน ทั้งนี้ลูกคาโดยตรงของบริษัทคือผูรับเหมางานตกแตง
ภายใน 
 จากฐานขอมูลลูกคาจนถึง ณ ส้ินเดือนกันยายน 2550 บริษัทมีลูกคาสมาชิกประมาณ 1,000 ราย ซึ่งเกือบ
ทั้งหมดเปนลูกคาผูรับเหมางานตกแตงภายใน และมีจํานวนลูกคาที่ส่ังซื้อสินคาอยางตอเนื่องประมาณ 300 ราย ซึ่งจะ
เห็นไดวาบริษัทมีฐานลูกคาจํานวนมากและไมมีการพึ่งพิงลูกคารายใหญหรือลูกคารายใดรายหนึ่งอยางมีนัยสําคัญ 
 
3.3 การจัดหาผลิตภัณฑ 
 ในสวนของผลิตภัณฑภายใตลิขสิทธิ์ตราสินคาของบริษัทเอง บริษัทจะทําการวาจางโรงงานผูผลิตในประเทศที่
ไดคุณภาพผานเกณฑมาตรฐานของบริษัทเปนผูผลิตให สําหรับผลิตภัณฑภายใตลิขสิทธิ์ตราสินคาชั้นนําทั้งในประเทศ
และจากตางประเทศ บริษัทมีนโยบายการจัดซื้อผลิตภัณฑจากเจาของลิขสิทธิ์ตราสินคาโดยตรง ทั้งนี้ บริษัทมีขั้นตอนและ
วิธีการจัดหาผลิตภัณฑโดยการกําหนดรูปแบบ คุณลักษณะ และประเภทผลิตภัณฑที่ตองการตามแผนการขายของฝาย
ขาย หลังจากนั้นจะพิจารณาคัดเลือกและจัดซื้อผลิตภัณฑจากผูผลิต ซึ่งโดยปกติจะทําการคัดเลือกผูผลิตมากกวาหนึ่ง
ราย ยกเวนผูผลิตที่เปนพันธมิตรของบริษัทมาเปนเวลานาน อาทิ บริษัท ไทยผลิตภัณฑยิบซ่ัม จํากัด (มหาชน) เปนตน  
สําหรับการพิจารณาตัดสินใจจัดหาผลิตภัณฑจะเปนการพิจารณารวมกันระหวางฝายบริหาร ฝายพัฒนาผลิตภัณฑ และ
ฝายขาย เพื่อใหไดผลิตภัณฑที่มีคุณลักษณะเปนไปตามที่กําหนด 
 บริษัทมีการส่ังซื้อผลิตภัณฑจากคูคารายใหญ ซึ่งมียอดสั่งซื้อมากกวารอยละ 30 ของมูลคาการสั่งซื้อสินคารวม
ในป 2549 ดังนี้ 

บริษัท ผลิตภัณฑ ประเทศ ระยะเวลาติดตอ ยอดสั่งซื้อ ป 2549 
1. บริษัท ไทยผลติภัณฑยิบซั่ม จํากัด (มหาชน) แผนยบิซั่ม ไทย 6 ป 102.76 ลานบาท 

คิดเปนรอยละ 45.22 ของ
มูลคาการสั่งซื้อสนิคารวม 

หมายเหตุ : มูลคาการสั่งซื้อสินคารวมในป 2549 เทากับ 227.24 ลานบาท 
 
3.4 สรุปสัญญาที่เกี่ยวของกบัการดําเนินธรุกิจ 
 
1. สัญญารวมลงทุน 
วัตถุประสงคของการเขารวม
ลงทุน 

: 1. เพื่อนําเงินที่ไดจากการเขารวมลงทุนมาใชในการดําเนินธุรกิจ 
2. เพื่อเปนการเสริมภาพลักษณที่ดีใหกับบริษัท 
3. เพื่อเปนการแสดงถึงความโปรงใสในการบริหารงาน 

ชื่อสัญญา : สัญญารวมลงทุนและสัญญาระหวางผูถือหุน 
คูสัญญา : กองทุนรวมเพื่อรวมลงทุนในวิสาหกิจขนาดกลางและขนาดยอม กับ 

บริษัท บิวเดอ สมารท ดิสทรีบิวชั่น เซนเตอร จํากัด (ปจจุบันเปล่ียนชื่อเปน บริษัท บิวเดอ
สมารท จํากัด (มหาชน)) และผูถือหุนหลัก ซึ่งประกอบดวย นายสุเรช  ซูบรามาเนียม 
นางนวพร  สบฤกษ และนายสัญชัย  เนื่องสิทธิ์ 

วันที่ลงนามสัญญา  : 21  กันยายน  2550 
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ระยะเวลาบังคับใชสัญญา : ตั้งแตวันที่ 21 กันยายน 2550 แตไมเกินอายุโครงการของกองทุนรวมฯ (วันที่ 27 
กรกฎาคม 2553 หรือที่จะขยายออกไปโดยไดรับอนุมัติจากสํานักงาน ก.ล.ต.) เวนแต
ในกรณีที่ผูถือหุนฝายใดฝายหนึ่ง ขาย หรือโอนหุนที่ตนถือทั้งหมดในบริษัทแลว รวมถึง
ในกรณีที่บริษัทเขาจดทะเบียนในตลาดหลักทรัพยฯ ดวย 

จํานวนเงินที่เขารวมลงทุน : 12,500,000 บาท (สิบสองลานหาแสนบาท) ซึ่งมีสวนเกินมูลคาหุนเทากับ 2,500,000 
บาท (สองลานหาแสนบาท) 

จํานวนหุน : 100,000 หุน (หนึ่งแสนหุน) มูลคาที่ตราไวหุนละ 100 บาท (หนึ่งรอยบาท) 
สาระสําคัญของสัญญา 
การเขาจดทะเบียน : บริษัทตองดําเนินการยื่นแบบแสดงรายการขอมูลการเสนอขายหลักทรัพย (ไฟล่ิง) ตอ

สํานักงาน ก.ล.ต. ใหเสร็จเรียบรอยกอนวันที่ 31 ธันวาคม 2550 
 : บริษัทและผูถือหุนหลักจะดําเนินการนําหุนสามัญของบริษัทเขาจดทะเบียนในตลาด

หลักทรัพยฯ ภายในวันที่ 31 ธันวาคม 2551 
 : ผูถือหุนหลักยินยอมใหหุนสามัญของกองทุนรวมฯ อยูในกลุมที่สามารถขายหุนไดตาม

หลักเกณฑและเงื่อนไขที่ตลาดหลักทรัพยฯ กําหนด ทั้งนี้ บริษัทจะดําเนินการมิใหหุนของ
กองทุนรวมฯ อยูในกลุมของหุนสามัญที่มีชวงระยะเวลาการหามขายหุน (Silent Period) 
เปนจํานวนหุนมากที่สุดเทาที่จะสามารถดําเนินการไดตามหลักเกณฑและกฎระเบียบ
ของสํานักงาน ก.ล.ต. และตลาดหลักทรัพยฯ หากยังมีหุนของกองทุนรวมฯ เหลืออยูใน
กลุมของหุนสามัญที่มีชวงระยะเวลาการหามขายหุน บริษัทจะดําเนินการเพื่อใหหุน
สามัญสวนที่เหลือของกองทุนรวมฯ อยูเปนกลุมที่สามารถขายไดหลังจากพนระยะเวลา 
6 เดือน นบัจากวันที่ซื้อขายหุนในตลาดหลักทรัพยฯ เปนวันแรก (First Trading Day) 

การกําหนดราคา IPO : ราคา IPO ตองไมต่ํากวาราคาที่กองทุนรวมฯ เขารวมลงทุนบวกดวยอัตราผลตอบแทน 
(IRR) 12% ตอป เวนแตกรณีไดรับความเห็นชอบจากกองทุนรวมฯ 

นโยบายการขายหุนของ
กองทุนภายหลังจากการเขา
เปนบริษัทจดทะเบียน 

: การพิจารณาตัดสินใจขายหุนของกองทุนรวมฯ จะพิจารณาจากภาวะตลาดหลักทรัพย 
ภาวะเศรษฐกิจ สถานการณทางธุรกิจของบริษัท และนโยบายของกองทุนรวมฯ 
ในขณะนั้นเปนสําคัญ 

กรณีไมสามารถเขาจด
ทะเบียนในตลาดหลักทรัพยได 

: กองทุนรวมฯ มีสิทธิขยายระยะเวลาการขายหุนออกไปแตไมเกินวนัที่ 31 ธันวาคม 2552 
โดยจะแจงเปนลายลักษณอักษรใหทราบกอนวันที่ 31 ธันวาคม 2551 

 : ผูถือหุนหลัก ตกลงซื้อหุนคืนจากกองทุนรวมฯ ภายในวันที่ 31 ธนัวาคม 2552 ในราคา
ที่กองทุนรวมฯ เขารวมลงทุนบวกดวยผลตอบแทน (IRR) 12% ตอป นับจากวันที่
กองทุนรวมฯ เขารวมลงทุน 

 : กรณีที่ผูถือหุนหลักไมซื้อหุนคืน กองทุนรวมฯ จึงจะสามารถหาผูลงทุนรายใหมเขาซื้อ
หุนดังกลาวได (ผูถือหุนหลักยังคงตองซื้อหุนคืนจากกองทุนรวมฯ ตามขอกําหนด
ขางตน หากกองทุนรวมฯ ไมใชสิทธิขายหุนใหแกผูลงทุนรายใหม) 

กรณีผิดสัญญา : กองทุนรวมฯ มีสิทธิที่จะขายหุนคืนผูถือหุนหลัก ในราคาตอหุนที่สูงกวาระหวางมูลคา
ตามบัญชี (Book Value) บวกกับสวนเพิ่มรอยละ 10 ของมูลคาตามบัญชี หรือ ราคาที่
กองทุนรวมฯ เขารวมลงทุน 
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 : ผูถือหุนหลักจะซื้อหุนคืนจากกองทุนรวมฯ ในราคาที่กองทุนรวมฯ เขารวมลงทุนบวก
ดวยผลตอบแทน (IRR) 15% ตอป นับจากวันที่กองทุนรวมฯ เขารวมลงทุน 

เงื่อนไขในระหวางการรวม
ลงทุน 

: การซื้อหรือรับโอนทรัพยสินหรือกิจการของบริษัทอื่นมาเปนของบริษัทหรือการขายหรือ
โอนทรัพยสินหรือกิจการของบริษัทใหแกบุคคลอื่นเปนจํานวนเงินเกินกวา 5,000,000 
บาท (หาลานบาท) จะตองไดรับการอนุมัติจากที่ประชมุผูถือหุนและมีเสียงสนับสนุน
ของกองทุนรวมฯ รวมอยูดวย ทั้งนี้ไมรวมถึงธุรกรรมทางการคาตามปกติ 

 : การเขารวมเจรจา การทําสัญญา การเปลี่ยนแปลงแกไขสัญญา หรือการบอกเลิก
สัญญา เกี่ยวกับการดําเนินธุรกรรมทางการคาของบริษัทที่สําคัญที่มีมูลคาเปนจํานวน
เงินเกินกวา 10,000,000 บาท (สิบลานบาท) จะตองไดรับการอนุมัติจากที่ประชุมผูถือ
หุนและมีเสียงสนับสนุนของกองทุนรวมฯ รวมอยูดวย ทั้งนี้ไมรวมถึงธุรกรรมทางการคา
ตามปกติ 

 : การกูยืมเงินของบริษัท การระดมเงินทุน การขอเงินกูจากสถาบันการเงินเปนจํานวนเงิน
เกินกวา 10,000,000 บาท (สิบลานบาท) จะตองไดรับการอนุมัติจากที่ประชุมผูถือหุน
และมีเสียงสนับสนุนของกองทุนรวมฯ รวมอยูดวย 

 : กอนที่บริษัทจะเขาจดทะเบียนในตลาดหลักทรัพยฯ ผูถือหุนหลักจะตองรักษาสัดสวน
อัตราสวนการถือหุนไมนอยกวารอยละ 75 ของทุนจดทะเบียนของบริษัท 

 : ดํารงอัตราสวนหนี้สินตอทุน (Debt to Equity Ratio) ไมเกิน 5:1 
 
2. สัญญาการสนับสนุนดานเทคโนโลยีผลิตภัณฑ (Technology Evaluation Agreement) 
คูสัญญา : Fletcher Aluminium, a division of Fletcher Building Products Limited (“Fletcher”) กับ 

บริษัท บิวเดอ สมารท ดิสทรีบิวชั่น เซนเตอร จํากัด (“BSM DC”) (ปจจุบันเปล่ียนชื่อเปน บริษัท 
บิวเดอสมารท จํากัด (มหาชน)) 

วันที่ทําสัญญา : วันที่ 12 ตุลาคม 2550 
สาระสําคัญของ
สัญญา 

: - Fletcher ยินยอมเปดเผยขอมูลเกี่ยวกับเทคโนโลยีของผลิตภัณฑอลูมิเนียมที่ Fletcher เปน
เจาของลิขสิทธิ์ผลิตภัณฑ โดยการจัดสงตัวอยางผลิตภัณฑ (Products sample) และขอมูล
ลับ (Confidential Information) ใหแก BSM DC  

- BSM DC สามารถใชขอมูลลับและตัวอยางผลิตภัณฑเพื่อวัตถุประสงคในการตรวจสอบ 
ทดสอบ วิเคราะห ประเมิน และใชเปนตัวอยางนําเสนอในการจําหนายผลิตภัณฑดังกลาวได
เฉพาะภายในประเทศไทยเทานั้น 

คาตอบแทน : BSM DC ไมมีเงื่อนไขตองจายชําระคาตอบแทนใดๆ 
ระยะเวลาผูกพัน : นับตั้งแตวันที่ลงนามสัญญา และมีกาํหนดระยะเวลา 2 ป นับจากวันที่ลงนามสัญญา  
เงื่อนไขอื่น : - BSM DC จะตองเก็บรักษาผลิตภัณฑตัวอยางและเอกสารที่เกี่ยวของตางๆ เปนความลับ 

- ณ วันส้ินสุดสัญญา BSM DC จะตองสงคืนผลิตภัณฑตัวอยาง และทําลายเอกสารที่เกี่ยวของ
ทุกอยาง และเก็บรักษาขอมูลเปนความลับเปนเวลา 20 ป นับจากวันส้ินสุดสัญญา 

ขอบเขตอํานาจ
ของกฎหมาย 

: สัญญาฉบับนี้อยูภายใตขอบเขตอํานาจกฎหมายของประเทศนิวซีแลนด 
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3. สัญญาแตงตั้งใหเปนตัวแทนหลัก (Master Distributor Agreement) 
คูสัญญา : Fletcher Aluminium, a division of Fletcher Building Products Limited (“Fletcher”) กับ 

บริษัท บิวเดอ สมารท ดิสทรีบิวชั่น เซนเตอร จํากัด (“BSM DC”) (ปจจุบันเปล่ียนชื่อเปน บริษัท 
บิวเดอสมารท จํากัด (มหาชน)) 

วันที่ทําสัญญา : วันที่ 12 ตุลาคม 2550 
สาระสําคัญของ
สัญญา 

: - Fletcher แตงตั้ง BSM DC เปนผูผลิตในประเทศไทยสําหรับผลิตภัณฑอลูมิเนียมที่ Fletcher 
เปนเจาของลขิสิทธิ์ผลิตภัณฑ 

- Fletcher แตงตั้ง BSM DC เปนซัพพลายเออรผลิตภัณฑอลูมิเนียมของ Fletcher ใหแก
ตัวแทนจําหนาย (Reseller) ของ Fletcher เพื่อจําหนายในประเทศไทยและประเทศอินเดีย 

- Fletcher ใหสิทธิแก BSM DC ในการใชขอมูลเกี่ยวกับเทคโนโลยีของผลิตภัณฑอลูมิเนียมที่ 
Fletcher เปนเจาของ อาทิ ลิขสิทธิ์ สิทธิบัตร นวัตกรรม ความลับทางการคา สูตรการผลิต 
และ Know-how ในการผลิต 

- BSM DC จะตองซื้อวัตถุดิบ (Extrusion) และสวนประกอบ (Component) จากทาง Fletcher 
สําหรับนําไปใชในการผลิตผลิตภัณฑอลูมิเนียม 

คาตอบแทน : Fletcher ใหสวนลดแก BSM DC ในการซื้อวัตถุดิบและสวนประกอบในอัตรารอยละ 45 จาก
ราคากลางที่ประกาศโดย Fletcher ทั้งนี้หากจะมีการเปลี่ยนแปลงอัตราสวนลดดังกลาว ทาง 
Fletcher จะแจงให BSM DC ทราบลวงหนาไมนอยกวา 2 เดือน 

ระยะเวลาผูกพัน : นับตั้งแตวันที่ลงนามสัญญา และมีกําหนดระยะเวลา 5 ป นับจากวันที่ลงนามสัญญา โดย
สามารถตออายุสัญญาไดอีก 5 ป 

เงื่อนไขอื่น : - BSM DC จะตองซื้อวัตถุดิบและสวนประกอบในปริมาณขั้นต่ําตามที่กําหนดไวในแตละป 
- BSM DC จะตองไมแนะนําหรือจําหนายผลิตภัณฑอลูมิเนียมของคูแขงขันรายอื่นของ 

Fletcher 
- BSM DC จะตองแนะนําผลิตภัณฑอลูมิเนียมของ Fletcher โดยทาง Fletcher เปน
ผูสนับสนุนเอกสารที่จําเปน อาทิ โบรชัวร แผนแสดงเฉดสี คูมือทางเทคนิคสําหรับแตละ
ผลิตภัณฑ เปนตน และทาง BSM DC จะตองจัดกิจกรรมการตลาดอยางนอย 1 ครั้งตอป 
อาทิ รวมออกงานนิทรรศการที่เกี่ยวของ เปนตน โดยทาง Fletcher จะจัดสงทีมงานสนับสนุน
มาชวยในการจัดกิจกรรมการตลาด 

- Fletcher สามารถขอเขามาตรวจสอบการผลิต สตอกวัตถุดิบ สตอกสินคา และบรรจุภัณฑ ณ 
สถานประกอบการของ BSM DC ได 

ขอบเขตอํานาจ
ของกฎหมาย 

: สัญญาฉบับนี้อยูภายใตขอบเขตอํานาจกฎหมายของประเทศนิวซีแลนด 
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4. สัญญาแตงตั้งตัวแทนจําหนาย (Sales Distributor Agreement) 
คูสัญญา : Builders Box (India) Pvt. Ltd. (“Builders Box”) กับ 

บริษัท บิวเดอ สมารท ดิสทรีบิวชั่น เซนเตอร จํากัด (“BSM DC”) (ปจจุบันเปล่ียนชื่อเปน บริษัท 
บิวเดอสมารท จํากัด (มหาชน)) 

วันที่ทําสัญญา : 4 กุมภาพันธ 2550 
สาระสําคัญของ
สัญญา 

: - BSM DC แตงตั้ง Builders Box เปนผูนําเขา ผูทําการตลาด และเปนผูแทนจําหนาย
ผลิตภัณฑเฉพาะภายในประเทศอินเดยี สําหรับผลิตภัณฑระบบเฟรมอลูมิเนียมสําเร็จรูปและ
อุปกรณตราสินคา ALLOY ซึ่ง BSM DC เปนเจาของลิขสิทธิ์ผลิตภัณฑ 

- Builders Box จะตองส่ังซื้อผลิตภัณฑผานทาง BSM DC เทานั้น 
- Builders Box จะเปนผูกําหนดราคาขายผลิตภัณฑใหแกลูกคาในประเทศอินเดีย ซึ่งบวกเพิ่ม
จากราคาผลิตภัณฑที่ BSM DC เปนผูกําหนด ทั้งนี้ราคาขายจะตองไมสูงมากเกินไปเมื่อ
เปรียบเทียบกบัราคาขายประเทศอื่น และทาง BSM DC สามารถโตแยงการกําหนดราคาขาย
ผลิตภัณฑได คําโตแยงของ BSM DC ถือเปนเด็ดขาด 

- ลูกคาที่ส่ังซื้อผลิตภัณฑของ BSM DC จะชําระคาสินคาโดยตรงใหแก BSM DC โดยทาง 
BSM DC จะโอนสวนตางราคาซึ่งเปนสวนกําไรของ Builders Box (Margin) กลับคืนใหแก 
Builders Box ทันทีที่ไดรับชําระคาสินคาจากลูกคา 

คาตอบแทน : BSM DC ไมมีเงื่อนไขตองจายชําระคาตอบแทนใดๆ ใหแก Builders Box 
ระยะเวลาผูกพัน : นับตั้งแตวันที่ลงนามสัญญา และมีกําหนดระยะเวลา 3 ป นับจากวันที่ลงนามสัญญา 
เงื่อนไขอื่น : - กรณีมีลูกคาจากประเทศอื่นติดตอซ้ือผลิตภัณฑของ BSM DC ผานทาง Builders Box ทาง 

Builders Box จะแจงใหลูกคาติดตอมายัง BSM DC เพื่อเปนผูจําหนายโดยตรง 
- Builders Box สามารถแตงตั้งตัวแทนจําหนาย (Sub-Dealer) เพื่ออํานวยความสะดวกดาน
การทําการตลาดและการบริการแกลูกคาได โดยคาใชจายที่เกิดขึ้นทาง Builders Box จะเปน
ผูรับผิดชอบ 

- Builders Box จะไมจัดหาหรือจัดจําหนายผลิตภัณฑประเภทเดียวกันหรือใกลเคียงกันกับ
ผลิตภัณฑของ BSM DC จากคูแขงรายอื่นของ BSM DC 

ขอบเขตอํานาจ
ของกฎหมาย 

: สัญญาฉบับนี้อยูภายใตขอบเขตอํานาจกฎหมายของประเทศอินเดีย 

 
5. สัญญาแตงตั้งตัวแทนจําหนาย 
คูสัญญา : บริษัท ไทยผลิตภัณฑยิบซ่ัม จํากัด (มหาชน) (BPB) กับ 

บริษัท บิวเดอสมารท จํากัด (มหาชน) (“BSM”) 
วันที่ทําสัญญา : 20 ธันวาคม 2550 
สาระสําคัญของ
สัญญา 

: - BSM ตกลงซื้อสินคาจาก BPB เพื่อจําหนายใหแกลูกคาเฉพาะตลาดภายในประเทศไทย 
- BSM จะชําระเงินคาสินคาใหแก BPB ภายใน 60 วันนับจากวันเปดอินวอยซในการสงสินคา
แตละครั้ง 

- BSM จะใชเวลาและความรู ความสามารถอยางเต็มที่ในการขายสินคาใหเปนไปตาม
เปาหมายการขายที่ทาง BPB แจงใหทราบเปนรายไตรมาส 



บริษัท บิวเดอสมารท จํากัด (มหาชน) 

หนาท่ี 2.3-20 

- BSM จะส่ังซื้อสินคาจาก BPB ในจํานวนที่ไมต่ํากวาเปาหมายการขายที่ทาง BPB แจงให
ทราบ เพื่อใหมีสินคาเพียงพอที่จะจําหนายใหแกลูกคาตลอดเวลา 

- BSM จะปฏิบัติตามนโยบายการขายของ BPB โดยเครงครัด และไมดําเนินการใดๆ ไปในทาง
ที่อาจเกิดความเสื่อมเสียหรือเสียหายแก BPB 

- BPB จะจายผลประโยชนชดเชย (Rebate) ใหแก BSM ในกรณีที่ BSM สามารถจําหนาย
สินคาไดตามเปาหมายการขายที่กําหนด โดยจะจายเปนรายไตรมาสตามเงื่อนไขที่ตกลงกัน 

- BPB จะใหความชวยเหลือและความรวมมืออยางเต็มที่แก BSM เพื่อใหทาง BSM สามารถ
ดําเนินการขายไดอยางมีประสิทธิภาพ 

คาตอบแทน : BSM จะไดรับผลประโยชนชดเชยในลักษณะเงินคืนและ/หรือสวนลด (Rebate) ตามเงื่อนไขที่
กําหนดไว โดยอางอิงกับจํานวนสินคาที่จําหนายไดสําหรับสินคาแตละประเภท 

ระยะเวลาผูกพัน : บันทึกขอตกลงมีอายุ 1 ป โดยมีผลบังคับใชตั้งแตวันที่ 1 มกราคม 2551 ถึง 31 ธันวาคม 2551 
และกรณีที่ไมมีคูสัญญาฝายใดฝายหนึ่งบอกเลิกสัญญา ใหถือวาคูสัญญาตกลงตออายุสัญญา
นี้ออกไปอีกคราวละ 1 ป ตามขอกําหนดและเงื่อนไขแหงสัญญานี้ทุกประการ 

เงื่อนไขอื่น : - BSM จะตองนําหนังสือค้ําประกันของธนาคารมามอบใหแก BPB เพื่อเปนประกันการชําระ
ราคาสินคาตามสัญญานี้เต็มตามจํานวนที่ทาง BPB กําหนดตลอดอายุสัญญา 

- หาก BSM ไมสามารถทํายอดจําหนายไดตามเปาหมายการขายเปนระยะเวลา 2 ไตรมาส
ติดตอกัน BPB มีสิทธิที่จะบอกเลกิหรือปรับเปลี่ยนเงื่อนไขกับ BSM ได 

- หากคูสัญญาฝายใดฝายหนึ่งประสงคจะบอกเลิกสัญญากอนครบกําหนด จะตองแจงเปนลาย
ลักษณอักษรใหอีกฝายหนึ่งทราบลวงหนาไมนอยกวา 2 เดือน 

ขอบเขตอํานาจ
ของกฎหมาย 

: บันทึกขอตกลงฉบับนี้และบรรดาสัญญาตางๆ ระหวาง BPB และ BSM จะใชบังคับและแปล
ความตามกฎหมายไทย 

 
3.5 ผลกระทบตอส่ิงแวดลอม 
 
 บริษัทดําเนินธุรกิจเปนผูจัดจําหนายผลิตภัณฑกอสรางตกแตงภายในในลักษณะซื้อมาขายไป ไมมีโรงงานผลิต
สินคา และไมมีการจําหนายผลิตภัณฑที่เปนวัตถุอันตราย ดังนั้นบริษัทจึงไมมีผลกระทบตอส่ิงแวดลอม 
 
3.6 งานที่ยังไมไดสงมอบ 
 
 - ไมมี - 


