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6.  โครงการในอนาคต  
  
 ตลอดระยะเวลา 16 ปที่ผานมา บริษัทไดรับความไววางใจจากลูกคาในการใหคําปรึกษาดานการประชาสัมพันธ ซึ่งผลงาน
ของบริษัทสรางความพึงพอใจใหกับลูกคาเสมอมา ทําใหบริษัทมีจํานวนลูกคาเพิ่มขึ้นเรื่อยๆ บริษัทจึงเล็งเห็นถึงความจําเปนในการ
เพ่ิมขีดความสามารถในการบริการ เพ่ือใหอยูเหนือความคาดหวังของลูกคาเสมอตามปรัชญาการดําเนินงานของบริษัท บริษัทได
วางแผนที่จะขยายขอบเขตการใหบริการเพื่อใหครอบคลุมงานประชาสัมพันธอยางครบวงจรและเพื่อสรางเครือขายทางธุรกิจใหมี
ความแข็งแกรงยิ่งขึ้น บริษัทไดทําการสํารวจและวิเคราะหตลาด เพ่ือหาทางเลือกที่เหมาะสมในการขยายธุรกิจ โดยจะพิจารณา
ลงทุนในบริษัทที่มีความโดดเดนในดานตางๆ ที่ทําธุรกิจเกี่ยวเนื่องกับงานประชาสัมพันธหรือธุรกิจที่เอื้อประโยชนตอการดําเนินงาน
ของบริษัท ทั้งบริษัทที่เปน “ตนน้ํา” เชน บริษัทที่ใหบริการคําปรึกษาในการบริหารธุรกิจที่บริษัทมีความถนัดและเชี่ยวชาญ 
(Management Business Consultant) เปนตน และบริษัทที่เปน “ปลายน้ํา” เชน บริษัทโฆษณา บริษัทที่สรางสรรคงานออกแบบ 
เปนตน รวมถึงการเปนตัวแทนของสํานักขาวหรือสื่อสิ่งพิมพหรือสถานีโทรทัศนตางประเทศที่มีศักยภาพ ทั้งนี้ ลักษณะการลงทุน
อาจจะเปนการซื้อกิจการ การรวมลงทุน หรือการเปนพันธมิตรทางธุรกิจ ขึ้นอยูกับเงื่อนไข ความเหมาะสมและประโยชนที่จะไดรับ
จากการลงทุนในขณะนั้น ซึ่งการลงทุนดังกลาวจะตองชวยเสริมใหการบริการของบริษัทมีความหลากหลายมากขึ้น ชวยขยายธุรกิจ
เพ่ือผลประกอบการที่ดีขึ้นในระยะยาว ในขณะเดียวกันก็ชวยสรางความไดเปรียบในการแขงขันใหกับบริษัทดวย  
 บริษัทพิจารณาถึงผลตอบแทนที่คาดวาจะไดรับจากการลงทุน การควบคุมกิจการ ตลอดจนความเขาใจในกิจการ รวมถึง
วัฒนธรรมองคกร ทัศนคติ และแนวคิดตางๆ ซึ่งจะตองสอดคลองกับแนวทางของบริษัท ที่ผานมา บริษัทไดเจรจากับบริษัทโฆษณา
ขนาดกลางของไทยและตางประเทศ 3 บริษัท หนึ่งในนั้นเปนบริษัทออกแบบและผลิตงานกราฟกจากประเทศญี่ปุน โดยใชประเทศ
ไทยเปนฐานการผลิตงานสงไปญี่ปุน และทํางานใหลูกคาญี่ปุนในประเทศไทย นอกจากนี้ บริษัทยังไดเจรจากับผูประกอบการ
รายอื่นในธุรกิจที่เกี่ยวของ เพ่ือรวมกันเปนกลุมการคา เพ่ือนําเสนองานในโครงการขนาดใหญของภาครัฐและเอกชน ซึ่งในปจจุบัน
ไมมีบริษัทใดที่ใหบริการครบวงจร โดยขณะนี้ความคืบหนาของการเจรจายังอยูในชวงศึกษาเกี่ยวกับลักษณะและรูปแบบของการ
ลงทุน การถือหุน หรือควบรวมกิจการ ซึ่งการเจรจาจะสําเร็จหรือไมนั้น ขึ้นอยูกับเงื่อนไขและปจจัยหลายประการ อยางไรก็ตาม 
บริษัทเห็นวาเรื่องการขยายกิจการเปนเรื่องละเอียดออน ดังนั้น บริษัทจึงตองใชเวลาในการพิจารณาอยางรอบคอบเกี่ยวกับการ
ลงทุนในบริษัทที่เคยหารือกันไว พรอมทั้งเปดโอกาสในการมองหาพันธมิตรอื่นๆ ที่จะมาชวยเสริมสรางศักยภาพในการเติบโต เพ่ือ
การกาวไปขางหนาอยางไมหยุดยั้ง อยางไรก็ตาม ขณะนี้บริษัทยังไมสามารถประมาณการงบประมาณในการลงทุนได เนื่องจาก
ขึ้นอยูกับปจจัยหลายประการ เชน ประเภทธุรกิจที่จะลงทุน ขนาดของกิจการที่จะลงทุน รวมทั้งลักษณะของการลงทุน เปนตน 
 นอกจากนี้ บริษัทยังมีโครงการเผยแพรความรูทางดานการประชาสัมพันธใหแกองคกรตางๆอยางทั่วถึงและตอเนื่อง เพ่ือ
สนับสนุนใหองคกรเหลานั้นเห็นประโยชนและความสําคัญของการประชาสัมพันธ และหันมาทําการประชาสัมพันธกันมากขึ้น 
โดยเฉพาะอยางยิ่งการจัดกิจกรรมรวมกับตลาดหลักทรัพยฯ เกี่ยวกับการเผยแพรความรูในดานตลาดทุนใหกับบริษัทที่มีความ
สนใจเขาจดทะเบียนในตลาดหลักทรัพยฯ เพ่ือสรางมูลคาเพิ่มใหกับองคกร ซึ่งรูปแบบการนําเสนอและเนื้อหาความรูจะแตกตางกัน
ไปตามความเหมาะสมและความสนใจของผูเขารวมกิจกรรม การจัดกิจกรรมดังกลาวนอกจากจะชวยเผยแพรความรูใหกับผูที่สนใจ
แลว ยังทําใหบริษัทมีชื่อเสียงเปนที่รูจักและมีโอกาสที่จะขยายฐานลูกคาใหกวางยิ่งขึ้นอีกดวย  

ปจจุบัน CNBC ไดทําสัญญาแตงต้ังบริษัทใหเปนผูแทนในการวางกลยุทธดานโฆษณาและประชาสัมพันธในตางประเทศ 
ใหแกองคกรเอกชนขนาดใหญ และผูแทนแตเพียงผูเดียวในประเทศไทย สําหรับกลุมลูกคาที่เปนหนวยงานราชการและรัฐวิสาหกิจ  
ชวยใหบริษัทสามารถขยายขอบเขตการใหบริการแกลูกคาครบวงจรมากยิ่งขึ้น รวมทั้งชวยเพิ่มรายไดและเพิ่มโอกาสในการขยาย
ฐานลูกคาแกบริษัท นอกจากนี้ การที่บริษัทเปนพันธมิตรทางธุรกิจกับ Ketchum และ Fleishman-Hillard ชวยใหบริษัทไดรับ
ประโยชนจากการแนะนําลูกคาใหแกกัน  โดยจะคิดคาธรรมเนียมการแนะนําลูกคาเปนรอยละของมูลคางานที่แนะนํา การใชระบบ
ฐานขอมูลของพันธมิตรทางการคาเพื่อหาขอมูลตางๆ และการฝกอบรมเพื่อพัฒนาความรูและเทคนิคการประชาสัมพันธที่เปน
มาตรฐานระดับสากลจากพันธมิตรทั้งสองราย 
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