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บริษัท แอล.วี. เทคโนโลยี จำกัด (มหาชน)

ส่วนที่ 1

ข้อมูลสรุป (Executive Summary)
บริษัท แอล.วี. เทคโนโลยี จำกัด (มหาชน) (“บริษัท”) จัดตั้งขึ้นเมื่อปี 2539 ดำเนินธุรกิจให้บริการด้านวิศวกรรม โดยบริษัทเป็นผู้ออกแบบ คิดค้น พัฒนา ผลิต ติดตั้งอุปกรณ์รวมทั้งจะรับทำงานครบวงจร เพื่อปรับปรุงประสิทธิภาพและช่วยประหยัดพลังงานของเครื่องจักรในอุตสาหกรรมที่ต้องใช้กระบวนการคัดแยกขนาดในการผลิต อาทิ อุตสาหกรรม          ปูนซีเมนต์ อุตสาหกรรมพลังงาน และอุตสาหกรรมเหมืองแร่ เป็นต้น โดยบริษัทได้นำเทคโนโลยีที่ได้รับการคิดค้นจากบริษัทมาพัฒนาและรับจ้างผลิตอุปกรณ์   รวมทั้งติดตั้งอุปกรณ์ให้แก่ลูกค้าเพื่อเพิ่มประสิทธิภาพในการทำงานได้ถึงร้อยละ 15-30  ทั้งนี้เครื่องจักรที่ได้รับการออกแบบ  คิดค้น และผลิตให้ลูกค้าในปัจจุบันได้แก่ เครื่องจักรที่ใช้ในการปรับปรุงประสิทธิภาพหม้อบดวัตถุดิบ (Vertical Mill) หม้อบดปูนซิเมนต์  (Ball Mill) และผลิตภัณฑ์หม้อเผา (Rotary Kiln) ซึ่งเป็นอุปกรณ์ที่ได้รับการพัฒนา ล่าสุดโดยบริษัท ทั้งนี้บริษัทมีนโยบายที่จะคิดค้นพัฒนาอุปกรณ์อื่นๆ เพิ่มเติมเพื่อเพิ่มประสิทธิภาพการทำงานของเครื่องจักร และสามารถให้บริการแก่ลูกค้าได้อย่างต่อเนื่อง 
โดยกลยุทธ์ด้านการตลาดของบริษัทในการขยายฐานลูกค้าประกอบด้วย 4 แนวทาง ดังนี้
1.) การดำเนินการตลาดด้วยตนเอง  :  ในปี 2546 รายได้จากการดำเนินการตลาดด้วยตนเองเท่ากับร้อยละ  90.37 ของรายได้รวม
2.) การดำเนินการตลาดผ่านบริษัทร่วมทุน  :  การร่วมทุนกับบริษัท แอล เอ็น วี เทคโนโลยี ไพรเวท จำกัด (LNV Technology Private Limited) (“แอล เอ็น วี”) ณ ประเทศอินเดีย ในปี 2544 และบริษัท แอล วี ยุโรป เอส.เอ.     (“แอล วี ยุโรป”) ณ ประเทศฝรั่งเศส ในปี 2546 ซึ่งเริ่มดำเนินงานในเดือนมกราคมปี 2547 ทั้งนี้การร่วมทุน        ดังกล่าวเพื่อให้บริษัทสามารถขยายตลาดไปยังภูมิภาคเอเชียใต้และยุโรปตามลำดับ
3.) การดำเนินการตลาดผ่านพันธมิตรทางการค้า : ในปี 2542 บริษัทได้ทำสัญญาเป็นพันธมิตรทางการค้ากับบริษัท เอฟ.แอล.สมิทธ (F.L.Smidth) จากประเทศเดนมาร์ก โดยมีระยะเวลา 10 ปี เพื่อเป็นการขยายตลาดและฐาน    ลูกค้าไปยังลูกค้าของบริษัท เอฟ.แอล.สมิทธ (F.L.Smidth) (“เอฟ.แอล.สมิทธ”) นอกจากนั้นบริษัทยังเป็นพันธมิตรทางการค้ากับ บริษัท Ube Techno Eng Company (“Ube”) จากประเทศญี่ปุ่น โดยลงนามความร่วมมือทางพันธมิตรในปี 2543 และบริษัท Bradley Pulverizer Company (“Bradley”) จากประเทศสหรัฐอเมริกา ซึ่งได้    ลงนามการร่วมมือทางการตลาดระหว่างกันในปี 2544 โดยมีระยะเวลา 10 ปี หลังจากลงนามการร่วมมือดังกล่าวเพื่อทำให้บริษัทสามารถขยายตลาดไปยังภูมิภาคต่าง ๆ ทั่วโลกที่เป็นฐานลูกค้าของพันธมิตร และบริษัทจะได้รับ           ผลตอบแทนในรูปส่วนแบ่งผลกำไร (Profit Sharing)  หรือค่าออกแบบทางวิศวกรรม (Engineering Fee) และ Royalty Fee (รายละเอียดบริษัทร่วมทุนและพันธมิตรทางการค้าเพิ่มเติมในส่วนที่ 2 หน้าที่ 13 ถึง 17)
4.) การดำเนินการตลาดผ่านตัวแทนทางการค้า : ในบางประเทศบริษัทได้แต่งตั้งให้บริษัทท้องถิ่นเป็นตัวแทนทางการค้า   ในการหาลูกค้ารวมทั้งติดต่อประสานงาน เพื่ออำนวยความสะดวกในการดำเนินงานระหว่างบริษัทและลูกค้ามากขึ้น         ได้แก่ ตัวแทนทางการค้าในประเทศฟิลิปปินส์ ตุรกี ปากีสถาน  อิหร่าน   มาเลเซีย เป็นต้น

สืบเนื่องจากกลยุทธ์ทางการตลาดดังกล่าว ทำให้บริษัทมีลูกค้าทั้งในและต่างประเทศซึ่งกระจายอยู่ทุกภูมิภาคทั่วโลก  โดยสัดส่วนของรายได้ระหว่างในประเทศและต่างประเทศเท่ากับร้อยละ 30.94 ต่อร้อยละ 69.06 ในปี 2543และร้อยละ 0.63 ต่อร้อยละ 99.37 ในปี 2544 และร้อยละ 0.81 ต่อร้อยละ 99.19 ในปี 2545 และร้อยละ 100.00 ในต่างประเทศทั้งใน 9 เดือนแรกของปี 2546 และในปี  2546  ตามลำดับ โดยลูกค้าส่วนใหญ่ของบริษัทจะอยู่ในทวีปเอเชีย และทวีปยุโรป ซึ่ง      เทียบเท่ากับร้อยละ 74.33 และ ร้อยละ 7.52 ของมูลค่าสัญญารวมในปี 2543 ถึงปี 2545 

ผลการดำเนินงาน ในช่วง 3 ปี ที่ผ่านมา รายได้รวมมีการเติบโตอย่างต่อเนื่อง โดยในปี 2543 เท่ากับ 37.03 ล้านบาทและปรับเพิ่มขึ้นเป็น 93.88  ล้านบาท ในปี 2544 เนื่องจากบริษัทสามารถขยายฐานลูกค้าได้มากขึ้นจากการพัฒนาคุณภาพของหม้อบดวัตถุดิบ (Vertical Mill) และการร่วมทุนกับ แอล เอ็น วี  และต่อมาในปี 2545 รายได้รวมเพิ่มขึ้นเป็น 155.93 ล้านบาท เนื่องจากบริษัทได้คิดค้นพัฒนาผลิตภัณฑ์ใหม่เพื่อเพิ่มประสิทธิภาพของหม้อบดปูนซีเมนต์ (Ball Mill)    และใน 3 ไตรมาสแรกของปี 2546 และปี 2546 บริษัทมีรายได้รวม เท่ากับ165.60 ล้านบาทและ 259.27 ล้านบาท ตามลำดับ โดยเป็นรายได้จากการให้บริการปรับปรุงประสิทธิภาพของหม้อบดวัตถุดิบ (Vertical Mill) หม้อบดปูนซีเมนต์ (Ball Mill) นอกจากนั้นบริษัทยังเพิ่ม         ผลิตภัณฑ์ใหม่ในการพัฒนาผลิตภัณฑ์หม้อเผา (Rotary Kiln) จึงส่งผลให้ยอดขายปรับตัวเพิ่มขึ้น 
ความสามารถในการทำกำไรของบริษัทจากกำไรสุทธิปี 2543 ถึงปี 2545 และ ปี 2546 เท่ากับ 0.81 ล้านบาท 19.16 ล้านบาท 26.85 ล้านบาท 21.28 ล้านบาท ตามลำดับ โดยมีอัตรากำไรสุทธิในปี 2543 ถึงปี 2545 และ ปี 2546 เท่ากับร้อยละ  2.91 ร้อยละ  20.41 ร้อยละ 17.22 และ ร้อยละ 8.21 ตามลำดับ ทั้งนี้เนื่องมาจากในปี 2543 และปี 2544 รายได้ส่วนใหญ่ของบริษัทมาจากการให้บริการด้านออกแบบวิศวกรรม ซึ่งมีอัตรากำไรขั้นต้นสูงกว่าอัตรากำไรขั้นต้นจากการออกแบบรวม     รับจ้างผลิตและติดตั้งอุปกรณ์  จึงส่งผลให้อัตรากำไรสุทธิในระยะแรกของบริษัทแปรผันตามรายได้ที่เพิ่มขึ้น  แต่อย่างไรก็ดีในช่วงปี 2545 และ  ปี 2546 รายได้ที่เพิ่มขึ้นมาจากการออกแบบและรับจ้างผลิตอุปกรณ์ (Turnkey Services) ซึ่งต้นทุน การผลิตอุปกรณ์ดังกล่าวจะมีต้นทุนสูงเนื่องจากเป็นบริการเพื่ออำนวยความสะดวกให้ลูกค้า จึงส่งผลให้กำไรสุทธิที่ปรับเพิ่มขึ้นไม่เป็นสัดส่วนกับรายได้ที่เพิ่มขึ้น   นอกจากนี้กำไรสุทธิที่ปรับลดลงในปี 2546ยังเป็นผลมาจาก
1) ต้นทุนสัญญาการให้บริการโครงการ CIMA Cement Mill ประเทศมาเลเซียที่เกิดขึ้นจริงมากกว่าที่บริษัทประมาณการ จำนวน 15.70 ล้านบาท ณ ไตรมาสที่ 4 ปี 2546  
2)  ค่าเผื่อปรับมูลค่าเงินลงทุนสุทธิจำนวน 4.48 ล้านบาท ซึ่งมีการตั้งสำรองค่าเผื่อการลงทุน ณ ไตรมาสที่ 2 ปี 2546
จากปัจจัยดังกล่าวข้างต้นจึงส่งผลให้กำไรสุทธิปี 2546 ลดต่ำลง (รายละเอียดเพิ่มเติมเรื่องการวิเคราะห์ทางการเงิน ส่วนที่ 2 หน้าที่ 41 ถึง 45)
ในปี 2546 หลังจากที่บริษัทเปลี่ยนมูลค่าที่ตราไว้จากหุ้นละ 10 บาท เป็น  1 บาท   และเพิ่มทุนชำระแล้วจาก 15 ล้านบาท เป็น 75 ล้านบาท บริษัทมีกำไรสุทธิเท่ากับ 0.28 บาทต่อหุ้น และมูลค่าตามบัญชีต่อหุ้นเท่ากับ 1.57 บาท   ณ  สิ้นปี 2546  หากคำนวณกำไรสุทธิต่อหุ้นและมูลค่าตามบัญชีต่อหุ้นแบบ  Fully Diluted จะมีมูลค่าเท่ากับ 0.20 บาท และ 1.12 บาท ต่อหุ้น ตามลำดับ  ทั้งนี้การคำนวณในส่วนกำไรสุทธิต่อหุ้นและมูลค่าตามบัญชีต่อหุ้นที่ปรับลดลงดังกล่าวเป็นการคำนวณเปรียบเทียบกับผลการดำเนินงานในปี 2546 ซึ่งมิได้สะท้อนถึงผลการดำเนินงานที่เพิ่มขึ้นจากการเพิ่มทุนชำระแล้วของบริษัท
ปัจจุบันบริษัทมีทุนจดทะเบียน 105 ล้านบาท แบ่งออกเป็น 105 ล้านหุ้น มูลค่าที่ตราไว้หุ้นละ 1 บาท และมีทุนชำระแล้ว 75 ล้านบาท และจะทำการเสนอขายหุ้นต่อประชาชนในครั้งนี้จำนวน 30 ล้านหุ้น ในราคาหุ้นละ 2.00 บาท คิดเป็นร้อยละ 28.57        ของจำนวนหุ้นที่เรียกชำระแล้วทั้งหมด ทั้งนี้เมื่อได้รับอนุมัติจากสำนักงานคณะกรรมการกำกับหลักทรัพย์และตลาดหลักทรัพย์แล้ว บริษัทจะดำเนินการนำหุ้นสามัญทั้งหมดของบริษัทเข้าจดทะเบียนในตลาดหลักทรัพย์ใหม่
เงินที่ได้จากการเพิ่มทุนครั้งนี้สุทธิจากค่าใช้จ่ายจากการจองและจัดจำหน่ายหลักทรัพย์คิดแล้วประมาณ 57.97 ล้านบาท ใช้เป็นเงินทุนหมุนเวียนเพื่อเพิ่มศักยภาพให้สามารถรองรับปริมาณงานและขนาดโครงการที่ขยายตัวขึ้นในอนาคตจำนวน 57.97   ล้านบาท
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