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บริษัท สิงห์ พาราเทค จำกัด (มหาชน) 


3.
ลักษณะการประกอบธุรกิจ


3.1.
ประวัติความเป็นมาและพัฒนาการที่สำคัญ
3.1.1. ประวัติความเป็นมา
บริษัท สิงห์ พาราเทค จำกัด (มหาชน) ได้จดทะเบียนจัดตั้งบริษัทเมื่อวันที่ 14 พฤศจิกายน 2537 ด้วยทุนจดทะเบียนเริ่มแรก 59 ล้านบาท โดยกลุ่มของนายสมจิตร โบว์เสรีวงศ์ และครอบครัว เพื่อประกอบธุรกิจผลิตและจำหน่ายไม้พื้นสำเร็จรูป โดยได้รับการส่งเสริมการลงทุนจากสำนักงานคณะกรรมการส่งเสริมการลงทุนในปี 2538 และด้วยการเล็งเห็นศักยภาพในการขยายตัวของบริษัท ผู้บริหารจึงได้นำบริษัทเข้าเป็นบริษัทจดทะเบียนในตลาดหลักทรัพย์แห่งประเทศไทยในเดือนธันวาคมปี 2546 ด้วยทุนที่เรียกชำระแล้ว 320 ล้านบาท ปัจจุบันบริษัทมีทุนจดทะเบียนที่เรียกชำระแล้วจำนวน 448 ล้านบาท โดยกลุ่มของนายสมจิตร โบว์เสรีวงศ์ และครอบครัว เป็นผู้ถือหุ้นใหญ่ และเป็นผู้บริหารของบริษัท
3.1.2. พัฒนาการที่สำคัญปีที่ผ่านมา
	ปี 2540
	· บริษัทได้เริ่มดำเนินการส่งออกจำหน่ายต่างประเทศ เมื่อวันที่ 1 พฤษภาคม 2540

	ปี 2544
	· บริษัทเริ่มผลิตและจำหน่ายไม้พื้นสำเร็จรูปชนิดสิงห์ลาย โดยเป็นผลจากการวิจัยและพัฒนาผลิตภัณฑ์ ทำให้บริษัทสามารถใช้วัตถุดิบในการผลิตให้เกิดประโยชน์สูงสุด เนื่องจากไม้ที่นำมาทำเป็นหน้าไม้ชั้นที่ 1 นั้นจะมีตาไม้หรือเป็นกระพี้ในเนื้อไม้ปะปนมาด้วย ซึ่งหากนำไปทำไม้ปูพื้นชนิดหน้าไม้ลายทั่วไป จะทำให้ได้สินค้าเกรด B แต่หากนำมาผลิตเป็นชนิดหน้าไม้สิงห์ลาย (ดูรูปที่ 5 ในข้อ 4.1 ลักษณะผลิตภัณฑ์ ) จะทำให้บริษัทสามารถขายได้ในราคาสินค้าเกรด A ทั้งนี้บริษัทเป็น 1 ใน 3 รายของโลกที่ทำการผลิตหน้าไม้แบบสิงห์ลาย หรือ multi-stripes โดยอีก 2 ราย ได้แก่ผู้ผลิตในประเทศอินโดนีเซียและประเทศโปแลนด์

	ปี 2545
	· บริษัททำการขยายการตลาด โดยการเพิ่มช่องทางการจำหน่ายในประเทศ เนื่องจากบริษัทได้เล็งเห็นถึงศักยภาพในการทำตลาดภายในประเทศ และเพื่อเป็นการลดความเสี่ยงในการพึ่งพาตลาดในต่างประเทศแต่เพียงอย่างเดียว
· บริษัทเพิ่มทุนจดทะเบียนและเรียกชำระแล้วเป็น 220 ล้านบาท

	ปี 2546
	· บริษัทได้ทำสัญญาลิขสิทธิ์กับบริษัท Flooring Industries Ltd. ประเทศไอร์แลนด์ เจ้าของเทคนิค “ระบบติดตั้งแบบคลิ๊ก” (Click System) ยี่ห้อ “UNICLICK” เพื่อให้บริษัทสามารถผลิตไม้พื้นสำเร็จรูป “ระบบติดตั้งแบบคลิ๊ก” ซึ่งเป็นผลิตภัณฑ์ไม้พื้นสำเร็จรูปที่สามารถปูพื้นได้สะดวกและรวดเร็วโดยไม่ต้องใช้กาวเป็นตัวเชื่อม และสามารถถอดออกและย้ายไปติดตั้งที่อื่นได้โดยไม่เสียหาย โดยบริษัทได้เริ่มนำออกจำหน่ายในไตรมาส 3 ปี 2547 
· บริษัทได้รับการรับรองมาตรฐานระบบบริหารคุณภาพ ISO 9001 Version 2000 ด้านการผลิตจากบริษัท ดับบลิวซีเอส เซาท์อีสเอเซีย จำกัด

	ปี 2547
	· บริษัทได้ขยายกำลังการผลิตโดยสั่งซื้อเครื่องจักรใหม่มาติดตั้งเพิ่มเติม ทำให้กำลังการผลิตเต็มที่ของปี 2547 เพิ่มขึ้นจากเดิม 850,000 ตารางเมตร เป็น 1,100,000 ตารางเมตร 
· บริษัทเริ่มโครงการขยายการลงทุน โดยจะเพิ่มโรงงานผลิตไม้ปูพื้นสำเร็จรูปประเภท 2 ชั้น 
(2-PLY PARQUET) และไม้ปูพื้นสำเร็จรูปประเภทชิ้นเดียว (SOLID PARQUET) ซึ่งต้องใช้เงินลงทุนในโครงการนี้ จำนวน 150 ล้านบาท

	
	

	ปี 2548
	· บริษัทได้คิดค้นออกแบบและดำเนินการผลิตผลิตภัณฑ์ลายใหม่ๆ หลายรายการ เช่น สิงห์ทอง, Tiger Skin, X-Star, S-Star และ Stone Fire เป็นต้น
· บริษัทได้เริ่มการผลิตและจำหน่ายไม้พื้นสำเร็จรูปประเภท 2 ชั้น ในไตรมาส 4 ปี 2548

	ปี 2549
	· ในเดือนธันวาคม บริษัทได้เสนอขายหุ้นเพิ่มทุนจำนวน 128 ล้านหุ้น ให้ผู้ถือหุ้นตามสัดส่วนในอัตราส่วน 5 หุ้นเดิมต่อ 2 หุ้นใหม่ ในราคาหุ้นละ 2.50 บาท แต่เนื่องจากภาวะตลาดทุนในประเทศไทยเกิดการผันผวนอย่างรุนแรง จึงขายได้เพียง 97.55 ล้านหุ้น บริษัทจึงนำหุ้นที่เหลือมาขายให้บุคคลในวงจำกัด 2 รายในราคา 2.50 บาทต่อหุ้นได้อีก 15.74 ล้านหุ้น รวมที่ขายได้ทั้งสิ้น 113.29 ล้านหุ้น ทำให้ทุนที่เรียกชำระของบริษัทเพิ่มจาก 320 ล้านบาท เป็น 433.29 ล้านบาท และจึงยังคงเหลือหุ้นที่ยังไมได้ขายอยู่อีก 14.71 ล้านหุ้น
· บริษัทได้ลงนามในสัญญาความร่วมมือทางธุรกิจกับบริษัท ซิเมนต์ไทยการตลาด จำกัด เพื่อเป็นช่องทางหนึ่งของบริษัทในการขยายตลาดภายในประเทศ ทั้งนี้บริษัท ซิเมนต์ไทยการตลาด จำกัด จะซื้อสินค้าของบริษัทไปจำหน่ายอีกต่อหนึ่ง

	ปี 2550
	· บริษัทมีการลงทุนขยายกำลังการผลิตจาก 1.4 ล้านตารางเมตรต่อปี เป็นประมาณ 2.2 - 2.5 ล้านตารางเมตรต่อปี ซึ่งจะสามารถดำเนินการผลิตในส่วนที่ขยายนี้ได้ในเดือนธันวาคม
· บริษัทเริ่มส่งออกไปขายยังประเทศญี่ปุ่น โดยหลังจากลูกค้ารายหนึ่งได้นำสินค้าของบริษัทไปทดสอบและสามารถผ่านมาตรฐานที่กำหนดในประเทศญี่ปุ่น จึงได้ทำการสั่งซื้อเบื้องต้นในเดือนมิถุนายน จำนวน 1.20 ล้านบาท
· ในเดือนตุลาคม บริษัทได้ขายหุ้นเพิ่มทุนที่เหลือประมาณ 14.71 ล้านหุ้น ให้บุคคลในวงจำกัด 10 ราย ในราคา 2.50 บาทต่อหุ้น ทำให้ทุนที่เรียกชำระของบริษัทเพิ่มเป็น 448.00 ล้านบาท
· เมื่อวันที่ 2 พฤศจิกายน 2550 ทางบริษัทได้รับอนุญาตจาก กลต. ให้เสนอขาย/จัดสรร ใบสำคัญแสดงสิทธิในการซื้อหุ้นสามัญให้แก่ผู้ถือหุ้นเดิม 112 ล้านหน่วย และให้แก่กรรมการและพนักงานของบริษัท 16 ล้านหน่วย (พิจารณาผลการจัดสรรได้จาก หัวข้อ 7.1 หลักทรัพย์ของบริษัท) และใบสำคัญแสดงสิทธิที่ออกให้แก่ผู้ถือหุ้นเดิมซึ่งได้รับการจัดสรรแล้วจำนวน 111,998,657 หน่วย ได้เป็นหลักทรัพย์จดทะเบียนในตลาดหลักทรัพย์แห่งประเทศไทยชื่อย่อว่า  SINGHA-W ตั้งแต่วันที่ 28 ธันวาคม 2550

	ปี 2552
	· บริษัทได้รับการรับรองมาตรฐานระบบบริหารคุณภาพ ISO 9001 Version 2008 ด้านการผลิตจากบริษัท ดับบลิวซีเอส เซาท์อีสเอเซีย จำกัด




3.2.
ภาพรวมการประกอบธุรกิจ
บริษัทประกอบธุรกิจผลิตและจำหน่ายไม้พื้นสำเร็จรูปเพื่อจำหน่ายในประเทศและต่างประเทศ โดยเฉพาะประเทศในสหภาพยุโรป ซึ่งมีสัดส่วนมากกว่าร้อยละ 90 ของมูลค่าการขายรวมของบริษัทในต่างประเทศ ทั้งนี้บริษัทมีนโยบายที่จะผลิตไม้พื้นสำเร็จรูปคุณภาพสูง ซึ่งบริษัทเห็นว่าในประเทศไทยจะมีผู้ผลิตไม้พื้นสำเร็จรูปที่มีคุณภาพใกล้เคียงกับบริษัทเพียง 2 รายเท่านั้น โดยผลิตภัณฑ์ของบริษัทมีคุณสมบัติทนทานต่อรอยขีดข่วนและป้องกันความชื้นได้เป็นอย่างดี เนื่องจากมีการทำสีเคลือบพื้นผิว UV ที่หน้าไม้ด้านบนถึง 6 ครั้ง และทำสีเคลือบพื้นผิว 1 ครั้งที่หน้าไม้ด้านล่าง ซึ่งปัจจุบันผู้ผลิตรายอื่น ๆ ทั่วไปมีการทำสีเคลือบพื้นผิวบนหน้าไม้ด้านบนเพียง 5 ครั้ง รวมทั้งผู้ผลิตบางรายไม่มีการเคลือบพื้นผิวที่หน้าไม้ด้านล่าง อีกทั้งผลิตภัณฑ์ของบริษัทเมื่อนำมาใช้โดยปูต่อกันจะเรียบสนิทได้มาตรฐานทุกแผ่น ทั้งนี้ บริษัทยังเน้นการวิจัยและพัฒนาผลิตภัณฑ์อย่างต่อเนื่อง ทำให้สามารถผลิตไม้พื้นสำเร็จรูปประเภท 3 ชั้น ชนิดสิงห์ลาย ที่มีคู่แข่งขันน้อยราย หรือผลิตไม้พื้นสำเร็จรูประบบติดตั้งแบบคลิ๊ก (Clic System) ที่ทำได้ดีกว่าคู่แข่งขัน
ปัจจุบันบริษัทดำเนินธุรกิจโดยได้รับการส่งเสริมการลงทุนจากสำนักงานคณะกรรมการการส่งเสริมการลงทุน (BOI) และดำเนินธุรกิจโดยไม่มีบริษัทย่อยหรือบริษัทร่วมแต่อย่างใด


3.3.
โครงสร้างรายได้ของบริษัท
โครงสร้างรายได้ของบริษัท สิงห์ พาราเทค จำกัด (มหาชน) ในระยะ 3 ปี ที่ผ่านมามีดังนี้
	
	2551
	2552
	2553

	
	ล้านบาท
	ร้อยละ
	ล้านบาท
	ร้อยละ
	ล้านบาท
	ร้อยละ

	รายได้จากการขายต่างประเทศ
	556.13
	95.42
	357.87
	88.60
	62.90
	85.99

	รายได้จากการขายในประเทศ
	13.17
	2.26
	24.60
	6.09
	10.23
	13.98

	รายได้อื่น ๆ 
	13.54
	2.32
	21.45
	5.31
	0.02
	0.03

	รวมรายได้ทั้งสิ้น
	582.84
	100.00
	403.91
	100.00
	73.15
	100.00


ในปี 2551, ปี 2552 และ ปี 2553 บริษัทมีสัดส่วนการขายต่างประเทศร้อยละ 95.42, 88.60 และ 85.99 ของรายได้จากการขายรวมตามลำดับ สินค้าส่วนใหญ่ส่งไปจำหน่ายยังประเทศในกลุ่มสหภาพยุโรปมากที่สุด รองลงมาเป็นประเทศสหรัฐอเมริกา และประเทศในแถบเอเชีย  ทั้งนี้ การที่สัดส่วนการขายต่างประเทศในปี 2553 ลดลง เป็นผลกระทบต่อเนื่องจากสภาวะเศรษฐกิจโลกถดถอยตั้งแต่ปลายปี 2550 ประเทศต่าง ๆ ทั่วโลกได้รับผลกระทบโดยเฉพาะประเทศทางแถบทวีปยุโรปและสหรัฐอเมริกา ทำให้บริษัทมียอดการสั่งซื้อจากต่างประเทศลดลง 
ในปี 2551, ปี 2552 และ ปี 2553 บริษัทมีสัดส่วนการขายในประเทศร้อยละ 2.26, 6.09 และ 13.98 ของรายได้จากการขายรวมตามลำดับ สินค้าส่วนใหญ่จำหน่ายให้ผู้ประกอบการด้านอสังหาริมทรัพย์และผู้รับเหมารายใหญ่ โดยมีลูกค้ารายใหญ่ คือ บริษัท เอสซีจี เน็ตเวิร์ค แมเนจเม้นท์ จำกัด (บริษัทในเครือปูนซิเมนต์ไทย)


3.4.
เป้าหมายในการดำเนินธุรกิจของบริษัท
อุตสาหกรรมการผลิตไม้พื้นสำเร็จรูป เป็นอุตสาหกรรมที่ต้องใช้ความรู้ ความสามารถ ความชำนาญ และประสบการณ์ของผู้ประกอบการ นอกเหนือจากการใช้เทคโนโลยีเครื่องจักร เนื่องจากผลิตภัณฑ์ไม้พื้นสำเร็จรูปต้องใช้ความประณีตและละเอียดอ่อนในการผลิต เพื่อสามารถรองรับความต้องการที่สูงขึ้นของผู้ใช้ไม้พื้นสำเร็จรูป ดังนั้น ในด้านการผลิตและการบริการ บริษัทมีเป้าหมายในการเป็นผู้นำในการผลิตไม้พื้นสำเร็จรูปที่มีคุณภาพสูงของประเทศ เพื่อตอบสนองความพึงพอใจให้กับลูกค้าสูงสุด และเป็นผู้นำทางด้านต้นทุน โดยมีต้นทุนในการผลิตที่ต่ำ เน้นการบริหารการจัดการที่มีคุณภาพ มีการวิจัยและพัฒนาผลิตภัณฑ์อย่างต่อเนื่อง รวมทั้งการจัดส่งสินค้าที่ตรงต่อเวลา เพื่อให้สอดคล้องตามนโยบายการผลิตของบริษัทคือ  “ผลิตภัณฑ์คุณภาพดี เทคโนโลยีก้าวหน้า ส่งมอบทันเวลา ลูกค้าพึงพอใจ”
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